Cinco Dias

Fecha: miércoles, 04 de febrero de 2026

Fecha Publicacion: miércoles, 04 de febrero de 2026

Péagina: 6
N° documentos: 1

Recorte en color % de ocupacién: 67,43 Valor: 7417,47€

Periodicidad: Diaria

Tirada: 14.256

Audiencia: 23.261

Difusion: 6.646

Brookfield contrata al Santander y a Barclays
para vender X-Elio por 4.000 millones

La gestora canadiense se prepara para lanzar la desinversion de la plataforma de
renovables con presencia en 13 paises en la que participa desde hace casi siete anos

PABLO MARTIN SIMON
MADRID

X-Elio es un gigante de las
renovables que nacié en
2005 de lamano de los her-
manos Jon y Francisco Ri-
beras con el nombre de Ges-
tamp Solar y fue rebautizada
a principios de 2016 con su
nombre actual. La compania
esta participada al 100% por
el gestor de infraestructu-
ras canadiense Brookfield,
que aspira a venderla por
unos 4.000 millones de eu-
ros (deuda incluida), en un
proceso para el que la fir-
ma con sede en Toronto ha
contratado al Santander y
a Barclays.

La empresa, pilotada
como presidente y consejero
delegado por Lluis Noguera
Pujol-Xicoy, cuenta con mas
de 20 anos de experiencia en
el desarrollo de proyectos
solares y de almacenamiento
energético. Ha estado bajo la
influencia del private equity
desde hace 10 afos, cuando
KKR adquirié el 80% a los Ri-
beras, propietarios de Ges-
tamp, que se mantuvieron
el 20% restante.

La gestora canadiense
especializada en infraes-
tructuras, con activos valo-
rados en mas de un billéon
de délares (cerca de 850.000
millones de euros), entr6 en
el capital unos anos mas tar-
de. En 2019, adquiri6 el 20%
que quedaba en manos de
la familia fundadora y com-
pré un 30% a KKR con una
valoracién de la compania
de unos 900 millones de eu-
ros. Tres anos mas tarde, la
gestora estadounidense de
private equity decidié hacer
caja con el 50% que le queda-
bay se la vendié a Brookfield
con una valoracién de 2.700
millones de euros compu-
tando el pasivo. Este ultimo
proceso estuvo pilotado por
Citi y por Nomura.

Fuentes financieras ase-
guran que la compania de
renovables con sede en
Madrid ya esta en proceso
de sondeo de potenciales
inversores interesados en
entrar en la plataforma. La
valoraciéon que manejan los
involucrados para X-Elio su-
pera los 3.000 millones de
euros solo para el equity, lo
que dispararia el valor total
de laempresa, incluyendo la
deuda (enterprise value, en
el argot), al entorno de los
4,000 millones. Los asesores

que se encargaran de dirigir
el proceso son el Santander
y Barclays, segun las fuen-
tes consultadas. Desde los
bancos, Brookfield y X-Elio
declinaron hacer comenta-
rios sobre esta informacion.

Ellibro de venta todavia
no ha sido elaborado, pero
fuentes financieras seflalan
que eventuales interesados
en la plataforma serian ti-
tanes del capital riesgo sin
una plataforma de energia
renovable en Espana, como
Apollo, Blackstone o Stone-
peak, o incluso especialistas
eninfraestructuras como el
conglomerado australiano
Macquarie, que esta ven-
diendo su empresa espariola
de parkings, Empark.

Uno de los puntos dife-
renciales de X-Elio frente a
otras companias esta en su
presencia internacional y
en su track record de ejecu-
cién. Opera en 13 mercados
—los principales son Espa-
na, Italia, Alemania, Estados
Unidos, Jap6n, Australia, La-
tinoameérica y Oriente Me-
dio—, ha construido 3.000
megavatios (MW) con 2.000
vendidos y otros 1.000 en
operacion.

Almacenamiento

La compania controlada por
Brookfield esta en proceso
de construir 2.500 MW adi-
cionales, con 1.500 a punto
de comenzar, con una carte-
ra total de proyectos (pipeli-
ne, segun el argot) de 26.000
MW en diferentes fases. De
esta cantidad, 10.600 MW
son solares y 15.400 MW de
almacenamiento, de los que
cerca del 20% son a través
de su participada alemana
Eco Stor, en la que entré en
2024. Los activos de alma-
cenamiento energético son
criticos para garantizar la
estabilidad de la red y cap-
turar mejores precios en el
mercado mayorista.

A cierre de 2024, ulti-
mas cuentas consolidadas
disponibles en el Registro
Mercantil, el grupo exhibe
una deuda con entidades fi-
nancieras de 1.323 millones,
casi el doble que en 2023. Las
razones fueron las inversio-
nes en diferentes areas geo-
graficas y la toma de la par-
ticipacién en la compania
germana de baterias. Entre
los prestamistas de X-Elio,
ademas de su propio accio-
nista, aparecen el Santander,

Planta fotovoltaica de X-Elio en Ube (Japdn). CEDIDA POR LA EMPRESA

que ejerce de asesor en el
proceso de venta, y el BBVA,
ademads de otras entidades
de origen canadiense, como
CIBC o Scotiabank, los fran-
ceses BNP Paribas, Société
Générale y Natixis, o el chino
Haitong. Los bancos mencio-
nados mantienen una linea
de crédito sindicada por 610
millones con vencimiento en
julio del préximo ano, salvo
para la entidad china, cuyo
compromiso de devolucién
expira en cuatro meses, se-
gln las cuentas de 2024.
Ademas, la deuda aso-
ciada a proyectos, de la que
responden las instalaciones
yno lasociedad dominante,
ascendia a 560 millones de
euros, con desarrollos en
Espana, Chile, México, Aus-
tralia y Estados Unidos. De

La compania
cuenta con mas
de 20 ainos de
experiencia en
el desarrollo de
plantas solares

La empresa tiene
una cartera

de proyectos de
26.000 MW en
diferentes fases

este importe, el denomina-
do proyecto Lorca Solar, que
consiste en una planta so-
lar con una potencia de 370
MW en Murcia, se llevaba
116 millones. Precisamente,
en febrero del ailo pasado,
X-Elio anuncié un contrato
de compraventa de energia
alargo plazo (PPA, por sus si-
glas en inglés) parala energia
generada en esa planta con
cinco compaiias. Thermo
Fisher Scientific, Haleon,
Gilead Sciences y GSK se la
compraran por un plazo de
10 anos.

PPA

Incluir un PPA (acuerdo de
compraventa de energia a
largo plazo) asociado a las
instalaciones es una de las
estrategias de X-Elio para
aportar valor a sus insta-
laciones al desvincular su
generaciéon del precio ma-
yorista de la energia. Si bien,
la buenanoticia es que este
ultimo repuntoé un 33% en di-
ciembre respecto a noviem-
bre, hasta los 78 euros el
MWh. Cierto es que en enero
volvié a bajar, pero tan solo
un 1,5% respecto al ultimo
mes del ano. En todo caso,
elmercado de la electricidad
comienza a dar sefales de
estabilidad, lo que allana el
terreno de cara a potenciales
operaciones de venta de pla-
taformas renovables, segiin
las fuentes consultadas.

Los proyectos destinados
al almacenamiento energé-
tico se han convertido en
una de las grandes areas
de inversion de X-Elio. El
Gobierno esparniol ha fijado
un objetivo de 22.500 MW
para 2030 en el Plan Nacio-
nal Integrado de Energia y
Clima (PNIEC), cuando aho-
rala cantidad se sittia en el
entorno de los 7000 MW,
y para lograr el objetivo se
pondran a disposicién fon-
dos publicos. Sin ir mas lejos,
el pasado diciembre el Go-
bierno anuncié la concesién
de 818 millones en ayudas
para almacenamiento.

Una prueba de que las
operaciones en el sector de
la energia estan reactivan-
dose en Espana esté en la
operaciéon de compra del
50% de la plataforma de re-
novables Cubico, valorada
en 7.000 millones de euros
por parte de Qualitas.

Cubico es una platafor-
ma con presencia en varios
paises que crearon exdirec-
tivos del Santander y poste-
riormente vendieron a los
fondos de infraestructuras
canadiense Ontario Tea-
chers Pension Plan (OTPP) y
Public Sector Pension (PSP).

A principios de 2024, los
propietarios de Cubico con-
trataron a Bank of America
y Canadian Imperial Bank
of Commerce (CIBC) para
buscar un comprador.




