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N. San Esteban/J. de las Casas. 
Madrid 
El grupo de restauración za-
ragozano La Mafia estudia su 
cambio de nombre tras la 
ofensiva de Italia contra su 
marca La Mafia se sienta a la 
mesa. El país transalpino ha 
logrado que la Oficina Espa-
ñola de Patentes y Marcas 
(OEPM) declare la nulidad 
de su marca, como adelantó 
ayer EXPANSIÓN. 

El organismo entendió que 
este distintivo es “contrario 
tanto al orden público como a 
las buenas costumbres”. Tras 

conocer la resolución, la em-
presa asegura que “no existen 
precedentes en España” e in-
siste en que la marca ha sido 
“registrada y renovada” por la 
propia OEPM. 

El grupo La Mafia afirma 
que ha intentado mantener 
diálogo directo “con el emba-
jador italiano que impugnó la 

marca para explicar el origen 
y el sentido del nombre –rela-
cionado con un libro de rece-
tas que inspiró a sus creado-
res–, sin que dichas solicitu-
des hayan sido atendidas”. 

“No vamos a entrar en con-
frontaciones hacia interpre-
taciones negativas sobre el 
nombre de la marca”, cuen-
tan desde la empresa, que si-
gue estudiando la posibilidad 
de presentar recurso de alza-
da contra la resolución. 

No obstante, el grupo reco-
noce que está preparando un 
eventual cambio de nombre. 

La cadena de restauración 
lleva “más de un año” anali-
zando la situación, lo que in-
cluye la posible definición de 
un nuevo nombre “que per-
mita reforzar su posiciona-

miento a largo plazo”. La em-
presa inició hace más de un 
año este “proceso de refle-
xión estratégica” junto a con-
sultoras especializadas y des-
pachos de abogados.

La Mafia se abre a cambiar de 
nombre tras la ofensiva de Italia

El grupo lleva “más 
de un año” valorando 
alternativas de la 
mano de bufetes  
y consultoras

Digi España ampliará su capital       
en 200 millones en su salida a Bolsa 
‘TELECOS’/  Mantiene aún su calendario previsto para la OPV y la OPS en abril-mayo, aunque podría 
modificarlo si la tensión geopolítica por Irán eleva la volatilidad. Descarta una venta a Telefónica.  

Pepe Bravo/ Ignacio del Castillo. 
Madrid 
Digi Spain, la filial española 
del grupo rumano de telecos, 
tiene previsto realizar una 
oferta pública de suscripción 
(OPS) de nuevas acciones por 
importe de entre 150 y 200 
millones de euros en el marco 
de su salida a Bolsa en España, 
una operación que también 
contempla una oferta pública 
de venta (OPV) de títulos 
existentes en manos de la ma-
triz y cuyo tamaño aún no se 
ha definido. 

Esos recursos captados con 
la ampliación de capital se 
destinarán a financiar los pla-
nes de crecimiento de Digi 
Spain, que se ha escindido del 
grupo para tener un mejor ac-
ceso a los mercados de capita-
les y tener mayor autonomía 
financiera, según explicaron 
ayer el CEO de la multinacio-
nal, Serghei Bulgac, y el de la 
filial española, Marius Varza-
ru, en un encuentro previo al 
Capital Markets Day que Digi 
celebró ayer en Madrid. 

Ambos explicaron que Digi 
Spain superará los 1.000 mi-
llones de euros de ingresos en 
España en 2026, año en el que 
prevé invertir unos de 400 
millones en el país. El ebitda 
anualizado de la filial se sitúa 
en unos 200 millones de eu-
ros, lo que significa que sigue 
quemando caja en España 
porque su capex es superior al 
ebitda. Digi prevé generar ca-
ja positiva a medio plazo, en  
2029 o 2030. Bulgac y Varza-

Power 
Electronics 
remonta: 
factura 1.300 
millones
J.Brines. Valencia 
Power Electronics, uno de los 
mayores fabricantes de inver-
sores para plantas solares, lo-
gró remontar respecto al des-
censo que había tenido en 
2024. Según un comunicado 
de la compañía valenciana, su 
cifra de negocios el año pasa-
do superó los 1.300 millones 
de ventas, lo que representa 
un incremento cercano al 
20%. 

En 2024 su facturación se 
había situado en 1.091 millo-
nes y había disminuido ligera-
mente. 

El principal mercado de es-
ta compañía es Estados Uni-
dos, que representa el 70% de 
su negocio. Aunque no espe-
cifica cifras exactas, este por-
centaje equivaldría a unos 910 
millones de euros. Esto impli-
ca una notable repunte res-
pecto al año anterior, cuando 
en ese país tuvo una factura-
ción de 682,9 millones y había 
bajado respecto a los 772 mi-
llones de 2023. Además, afir-
ma que continúa creciendo 
en  Australia y Reino Unido. 

Esta evolución de los ingre-
sos se ha reflejado también en 
los resultados, con un ebitda 
superior a los 250 millones de 
euros, frente a los 208 millo-
nes de 2024. 

A cierre de 2025, la plantilla 
es de 3.685 personas, frente a 
las 3.391 del ejercicio anterior. 

Mantiene las inversiones 
Power Electronics señala que 
afronta el ejercicio 2026 con 
sólidas perspectivas de creci-
miento, a pesar de un entorno 
de incertidumbres macroeco-
nómicas y geopolíticas, espe-
cialmente relevantes en el 
mercado estadounidense. 

En este contexto, seguirá 
acometiendo nuevas inver-
siones para incrementar su 
eficiencia y su capacidad pro-
ductiva, tanto en España co-
mo en Estados Unidos, como 
hubs productivos estratégicos 
para el crecimiento futuro. 

Tiene unos planes de inver-
sión de 300 millones de euros 
para el periodo 2024-2027. 

El plan prevé la finalización 
de una nueva planta en Llíria 
(Valencia)  para la división de 
Movilidad Eléctrica, así como 
nuevas instalaciones en Esta-
dos Unidos para la fabrica-
ción de cargadores, inverso-
res solares e inversores de al-
macenamiento, alcanzando 
los 20GW de capacidad pro-
ductiva en el país americano, 
con el fin de atender la cre-
ciente demanda.

El grupo zaragozano La Mafia tiene 114 restaurantes en España.

A la izquierda, Serghei Bulgac, CEO del grupo Digi y Marius Varzaru, CEO de Digi Spain, la filial española. 
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ru abrieron la puerta a que 
exista un tramo para inverso-
res minoristas en la OPV, 
aprovechando que Digi es 
una marca muy conocida en 
el mercado residencial. “Es 
una cuestión que todavía no 
hemos descartado”, comenta-
ron los ejecutivos, que man-
tienen por ahora sus planes 
de salida a Bolsa.  

Hasta hace poco, el calen-
dario previsto del proceso 
contemplaba la OPV en la 
ventana de primavera –de fi-
nales de abril a  finales de ma-
yo–, aunque la tensión geopo-
lítica por el ataque de EEUU a 

Irán podría modificar la hoja 
de ruta inicial, según fuentes 
del mercado consultadas por 
EXPANSIÓN. “No hay nin-
guna decisión tomada y solo 
estamos enfocados en los 
asuntos que podemos contro-
lar”, aseguró Varzaru. 

Descartada una venta 
El CEO de España indicó que 
el plan es seguir creciendo de 
forma orgánica, aunque no 
descarta aprovechar eventua-
les oportunidades. Pero Bul-
gac sí que fue tajante con res-
pecto a una posible venta de la 
filial española. “No hay ningu-

na razón para vender”, subra-
yó Bulgac cuando fue cuestio-
nado por una posible compra 
por parte de Telefónica.  

Barclays, Santander y UBS 
son los bancos que van a lide-
rar el sindicato bancario del 
estreno bursátil de Digi en Es-
paña como coordinadores 
globales (global coordina-
tors), con Rothschild como 
asesor financiero, como avan-
zó este medio en primicia el 
pasado 12 de septiembre. 

Tras los 400 millones de 
capex para 2026, Digi Spain 
prevé a partir de 2027 una in-
versión recurrente menor al 

10% en infraestructura y en-
tre 850 y 900 millones de in-
versiones en crecimiento en-
tre 2027 y 2029, de los que 
cerca de la mitad se destinará 
a fibra. Digi Spain cuenta ya 
con 13,7 millones de hogares 
con cobertura de fibra propia 
y el objetivo se ha ampliado a 
21 millones de hogares para 
2030. Tiene ya 700 antenas 
activas, de móvil y puntualizó 
su objetivo de encender 5.000 
antenas antes de finales de 
2028 y otras 5.000 –hasta lle-
gar a 10.000– en 2033. 
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LOS DATOS
 Digi Spain superará los 
1.000 millones de ingresos  
en 2026. 
 
 La filial sigue quemando 
caja y no prevé lograr caja 
positiva en España hasta 
2029 o 2030. 
 
 El grupo eleva su objetivo 
de despliegue de fibra a 21 
millones de hogares en 2030.  


 Precisa su objetivo de tener 
5.000 antenas móviles  
a finales de 2028 y llegar  
a 10.000 en 2033.   
 
 El CEO del grupo rumano, 
Serghei Bulgac, dice que  
“no hay ninguna razón” para 
vender la filial a Telefónica.
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