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Banco Sabadell ha vuelto a recal-
car que ve “muchas oportunida-
des” para colaborar con el banco 
francés BPCE en determinadas 
áreas de negocio, como consecuen-
cia de la inversión que la entidad 
gala formalizó este mes en el ban-
co catalán. 

“Vemos muchas oportunidades 
de colaboración en muchos nego-
cios en los que el banco quiere cre-
cer, como medios de pago, finan-
ciación al consumo y banca cor-
porativa”, ha afirmado el director 
de Banca Minorista y Transforma-
ción de Negocio de Banco Saba-
dell, Jorge Rodríguez, durante su 
intervención en la conferencia 
anual de la Asociación para la Me-
diación Aseguradora de Entida-
des Financieras (Amaef). 

BPCE anunció la semana pasa-
da que se hacía con un 7% de Ban-
co Sabadell, con un valor de mer-
cado estimado de unos 1.200 mi-
llones de euros. Además, formali-
zó su compromiso de no elevar su 
participación por encima del 
9,99%. Eso sí, la entidad ya ha 
anunciado que prevé elevar su par-
ticipación hasta esa cantidad má-
xima. convirtiéndose en el accio-
nista mayoritario superando a 
BlackRock (8,44%) y Zurich 
(4,95%). Este último no solo ac-
cionista sino también socio, un 
modelo muy parecido al que pue-
de esperarse de la alianza con el 
banco francés. 

El grupo BPCE es dueño de Na-
tixis, tiene una participación ma-
yoritaria en la financiera Oney (el 
resto pertenece a Alcampo/Au-
chan) y el año pasado culminó la 
adquisición de Novobanco en Por-
tugal. En el ámbito empresarial, 

ambas partes tienen la voluntad 
de explorar una cooperación es-
tratégica para “poner las capaci-
dades de BPCE a disposición de 
los clientes de Banco Sabadell y 
generar valor adicional de forma 
conjunta”, según explicaron la se-
mana pasada, cuando se anunció 
la alianza. Estos ámbitos de coo-
peración se centrarán en los ne-
gocios de banca corporativa y de 
inversión, leasing de bienes de 
equipo, crédito al consumo y ne-
gocio internacional. 

Las conversaciones sobre estos 
ámbitos de cooperación comen-
zarán a principios de 2027 y ten-
drán como objetivo identificar 
oportunidades de colaboración en 
España y, al mismo tiempo, refor-
zar la presencia europea de BPCE. 

Más allá de las áreas concretas 
de la alianza, el atractivo de la en-
trada de capital también es tener 
un aliado estable dentro de la pro-
piedad de empresa. Un escudo ac-
cionarial compuesto por aliados 
estratégicos. 

La intervención de Jorge Rodrí-
guez también se ha centrado en el 
papel de las oficinas. El banquero 
ha indicado que todavía la mitad 
de las cuentas en el mercado es-
pañol se abren de forma presen-
cial. “Hay clientes que lo que quie-
ren es hablar con alguien”. 

De cara a los próximos años, ha 
puesto el foco en la personaliza-
ción, que será lo “más relevante” 
para los clientes. Esta no se limi-
tará al producto, sino que también 
deberá abarcar la relación que el 
cliente mantenga con la entidad.

Sabadell cree que habrá 
“muchas oportunidades”  
de colaborar con BPCE 
Tras la irrupción de la 
entidad francesa en su 
capital, quedándose  
con un 7% del mismo

Kutxabank refuerza empresas con 
un ‘hub’ mediterráneo y fichajes

A. Moreno MADRID.  

Kutxabank pisa el acelerador en su 
negocio de banca de empresas con 
la creación de un nuevo centro en 
Barcelona y la incorporación de per-
files con experiencia para liderar es-
ta apuesta. En concreto, la entidad 
lanza el Centro de Empresas del Me-
diterráneo, que tendrá su sede en 
Barcelona y actuará como eje neu-
rálgico para coordinar el negocio de 
empresas en Cataluña y la Comu-
nidad Valenciana. 

El objetivo es impulsar el creci-
miento de Kutxabank en el arco me-
diterráneo y avanzar en la diversi-
ficación geográfica de su negocio 
mayorista, frente a mercados en los 
que ya cuenta con una presencia 
más consolidada, como el País Vas-
co, Madrid y Andalucía. 

Para liderar este impulso, la en-
tidad ha incorporado a Marta Ro-
dríguez, procedente de Santander, 
donde ha desarrollado su carrera 
durante más de 20 años en el área 
de grandes empresas.  

Con este nombramiento, Kutxa-
bank busca reforzar su presencia en 
el arco mediterráneo, una región 
que todavía tiene un peso reducido 
en su exposición al negocio empre-
sarial. 

El negocio mayorista de Kutxa-
bank avanza así en su estrategia 
de crecimiento y diversificación de 
soluciones y continúa ganando pe-
so dentro del grupo financiero. En 
concreto, su banca de empresas 
creció un 18,9% en el primer se-
mestre del año, después de regis-
trar un incremento del 18% en 
2025. 

Según ha destacado, este movi-
miento supone “un paso estratégi-
co en la hoja de ruta de su apuesta 
por el crecimiento y la diversifica-
ción de su negocio mayorista, tan-
to geográfica como de soluciones de 

Marta Rodríguez, procedente del Santander, liderará la nueva área 
corporativa que cubre Cataluña y la Comunidad Valenciana

financiación especializada”. 
La estrategia no se limita al arco 

mediterráneo. Kutxabank también 
ha incorporado a Eduard Martin pa-
ra liderar la banca de empresas en su 

oficina de Málaga. El nuevo directivo 
cuenta con 20 años de experiencia en 
el sector financiero. Desarrolló su tra-
yectoria profesional en Bankinter, 
donde trabajó principalmente como 
gestor en Málaga y Barcelona. 

La banca de empresas es uno de 
los grandes focos del plan estraté-
gico de Kutxabank. El grupo ha re-
visado al alza sus objetivos y espe-
ra aumentar esta actividad un 56% 
en el conjunto del periodo 2025-
2027. En total cuenta ya con una 
exposición de más de 18.000 millo-
nes de euros para este negocio.

TAMBIÉN IMPULSA SU NEGOCIO EN MÁLAGA

Sucursal de Kutxabank. DOMI ALONSO 

El negocio de 
empresas creció un 
18,9% y es uno de los 
grandes objetivos  
de la entidad vasca
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Iberdrola, BBVA y Banco Santan-
der han firmado la primera opera-
ción de financiación sindicada ges-
tionada íntegramente mediante tec-
nología blockchain, por un impor-
te de 150 millones de euros, a través 
de una nueva plataforma desarro-
llada por la tecnológica ioBuilders 
junto a ambas entidades. 

Iberdrola, BBVA y Santander anuncian la primera 
financiación sindicada con la tecnología ‘blockchain’

seguimiento del cumplimiento de 
los compromisos financieros (cove-
nants / clausulas) o de información 
pactados, la tramitación de deter-
minadas autorizaciones contractua-
les y las cesiones de participación 
entre entidades financiadoras. 

“Esta operación representa un 
avance relevante en la evolución de 
la financiación. Demuestra cómo 
las tecnologías basadas en DLT pue-
den aportar mayor eficiencia, trans-
parencia y trazabilidad a procesos 
financieros complejos”, ha defendi-
do el Global Head of Investment 
Grade and Emerging Markets Debt 
en Santander CIB, Rob Kay.

La operación supone un avance 
en la digitalización al tratarse del 
primer préstamo sindicado (conce-
didos por varias entidades financie-
ras a una misma empresa) cuyo ci-
clo de vida completo, desde la for-
malización y el desembolso hasta la 
gestión de intereses, waivers, amor-
tizaciones, cesiones y vencimiento; 
se administra con la tecnología. 

La iniciativa se enmarca en la es-

trategia de digitalización de Iberdro-
la, que apuesta por la innovación, 
los datos y las nuevas tecnologías 
como palancas para impulsar la efi-
ciencia y mejorar los procesos finan-
cieros tesoreros. Además, Gómez-
Acebo & Pombo ha actuado como 
asesor legal de la operación. 

La infraestructura digital permi-
te a las entidades participantes com-
partir y mantener un registro úni-

co, sincronizado e inmutable de la 
información, que sustituirá los pro-
cesos de conciliación entre bases de 
datos independientes. 

Durante toda la vida del présta-
mo, la plataforma gestionará de for-
ma coordinada los principales even-
tos contractuales, entre ellos el cál-
culo y comunicación de intereses, 
los pagos de principal y comisiones, 
las amortizaciones anticipadas, el 

“Vemos opciones 
tanto en pagos, 
como financiación 
al consumo y 
banca corporativa”
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