
Si alineamos política 
industrial y transición 

energética, el círculo virtuoso 
será imparable

España tiene ante sí una oportunidad 
histórica: convertir la transición ener-
gética en el gran motor de su reindus-

trialización. No partimos de cero. En las úl-
timas dos décadas, nuestro país ha protago-
nizado un desarrollo extraordinario de las 
energías renovables, que han pasado de 
24.500 MW en 2005 a más de 100.000 MW 
en 2025 (si tenemos en cuenta los más de 
9.000 MW de autoconsumo instalados). Es-
ta expansión no solo ha reducido emisiones; 
ha transformado la estructura de costes de 
nuestra economía. 

El impacto sobre la industria es evidente. 
En 2025, según Eurostat, España es el país 
con el precio de la electricidad más barato 
para un consumidor industrial de tamaño 
medio (de 2 a 20 GWh/año) entre las gran-
des economías de la Unión: 126 €/kWh, 
frente a 203 en Italia, 193 en Alemania, 172 
en Polonia y 131 en Francia. La energía re-
novable competitiva es hoy una de nuestras 
principales ventajas comparativas. 

Sin embargo, aún existe un enorme mar-
gen de mejora para nuestra economía a tra-
vés del autoconsumo industrial. Esta moda-
lidad ya supera los 4.500 MW instalados, 
según UNEF, y sigue creciendo, especial-
mente en proyectos en suelo una vez apro-
vechado gran parte del potencial en cubier-
ta. El autoconsumo reduce costes, aporta es-
tabilidad y acelera la descarbonización di-
recta de los procesos productivos. 

En este ámbito, NetOn Power, plataforma 
de autoconsumo industrial de Quantum Ca-
pital Group en Europa, impulsa en España 
una cartera de más de 800 MW, incluidos 
proyectos pioneros para sustituir combusti-
bles fósiles en instalaciones industriales con 
apoyo de fondos de la Unión Europea. 

Si alineamos política industrial y transi-
ción energética, el círculo virtuoso será im-
parable: renovables que fortalecen la indus-
tria, e industria fuerte que consolida el lide-
razgo energético de España.

Alberto 
Martín Rivals 

CEO de NetOn Power
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La transición energética es 
una gran oportunidad para 

impulsar la economía  
y crear valor

En los últimos 20 años, Europa ha atra-
vesado una etapa marcada por la vola-
tilidad y diversos choques geopolíticos. 

La conclusión es clara: contar con energía 
asequible y segura es un requisito indispen-
sable para la competitividad industrial y el 
bienestar social. 

Por eso, la transición energética no es so-
lo una obligación climática, sino también 
una gran oportunidad para impulsar la eco-
nomía y crear valor. A veces se cuestiona si 
las energías renovables siguen siendo “ba-
ratas” cuando se consideran todos los cos-
tes del sistema: redes, almacenamiento y 
elementos de respaldo. Sin embargo, los aná-
lisis más completos a escala de sistema son 
claros: incluso teniendo en cuenta dichos 
costes, un modelo energético liderado por 
renovables sigue siendo la alternativa más 
competitiva para lograr un sistema energé-
tico neutro en carbono. Además, retrasar la 
transición puede resultar muy caro. Las es-
timaciones indican que un avance lento po-
dría suponer un sobrecoste de hasta 1,6 bi-
llones de euros para Europa en 2050. 

Como CEO de RES, mi prioridad es trans-
formar esa oportunidad en proyectos y ser-
vicios que generen valor a largo plazo. RES 
es una compañía global de energías renova-
bles con más de 40 años de experiencia, pre-
sente en 24 países. Hemos desarrollado más 
de 26 GW de proyectos renovables en todo 
el mundo y prevemos incorporar más de 29 
GW de nueva capacidad en los próximos cin-
co años. Y lo hacemos con una fuerte im-
plantación local: En España contamos con 
equipos consolidados y capacidades propias, 
incluido uno de nuestros hubs clave en Al-
bacete, que da soporte en ingeniería, opera-
ciones y soluciones digitales para sacar el 
máximo rendimiento a los activos renova-
bles. A esto se suma la experiencia global de 
RES, con más de 45 GW gestionados en to-
do el mundo, optimizando eólica, solar y al-
macenamiento para garantizar disponibili-
dad, resiliencia y retornos predecibles. 

Hoy, el desafío ya no es tecnológico, sino 
de ejecución. Acelerar el desarrollo de la red 
eléctrica, agilizar la tramitación con certi-
dumbre y mantener marcos de inversión es-
tables, que reduzcan el coste del capital, se-
rá lo que determine si la transición energé-
tica se traduce realmente en inversión, in-
dustria y en energía más limpia y asequible. 

Eduardo 
Medina 

CEO de RES Group

 
La transición energética, 
clave para la 
competitividad europea

España tiene la oportunidad 
de liderar la transición baja 

en carbono o arriesgarse  
a quedarse atrás

Este año, elEconomista.es celebra dos 
décadas de información económica ri-
gurosa y compromiso con los grandes 

debates del país. Desde la Plataforma Tec-
nológica Española del CO2 (PTECO2) com-
partimos ese aniversario y cumplimos tam-
bién 20 años impulsando en España las tec-
nologías asociadas a la gestión del CO2. 
Nuestras trayectorias reflejan cómo han 
evolucionado, en paralelo, la economía, la 
industria y la transición energética. 

Cuando nacieron la PTECO2 y elEcono-
mista.es, el CO2 se percibía principalmente 
como un problema ambiental. Hoy continúa 
siendo un reto, pero también es un vector es-
tratégico para descarbonizar la industria, re-
forzar la competitividad y generar nuevas ca-
denas de valor. Las tecnologías de captura, 
transporte, almacenamiento y usos del CO2 
(CAUC) han pasado de ser una promesa tec-
nológica a una necesidad industrial. 

Sin embargo, España avanza con retraso 
en este despliegue: mientras otros países de-
sarrollan proyectos a gran escala, con mar-
cos regulatorios claros e incentivos estables, 
aquí el ritmo ha sido más lento. Pero llegar 
tarde no implica hacerlo peor: hemos apren-
dido de Europa y España necesita una hoja 
de ruta clara que marque objetivos, priori-
dades y mecanismos de apoyo. 

Durante estos veinte años, la PTECO2 se 
ha consolidado como un punto de encuen-
tro de 80 entidades de la industria, investi-
gación e innovación. Las tecnologías CAUC 
permiten mantener actividad, empleo y com-
petitividad, y abren la puerta a nuevos pro-
ductos y materiales de alto valor añadido. 

El reto no es tecnológico: es estratégico. 
España tiene la oportunidad de liderar la 
transición baja en carbono o arriesgarse a 
quedarse atrás. La decisión es nuestra y el 
momento es ahora.

Pedro 
Mora Peris 

Presidente de la PTECO2

 
20 años avanzando  
hacia una economía  
baja en carbono

Asegurar normas claras y 
transparentes para los 

clientes debe seguir siendo 
una prioridad fundamental

En apenas dos décadas, el mercado ener-
gético español ha evolucionado desde 
un modelo de tarifas reguladas y sumi-

nistro estandarizado hacia un sistema com-
petitivo que sitúa al cliente en el centro del 
mercado. 

Hoy, los consumidores quieren estar me-
jor informados. Comparan y exigen trans-
parencia, al tiempo que buscan soluciones 
adaptadas a sus necesidades. Este cambio 
pone de relieve la importancia de la calidad 
del servicio, la claridad de las condiciones 
contractuales y la capacidad de las comer-
cializadoras para acompañar a sus clientes 
en un entorno cada vez más complejo. 

Los últimos cinco años han puesto a prue-
ba este sistema. Tras la pandemia, muchos 
países europeos han experimentado una vo-
latilidad extrema, con precios históricamen-
te bajos seguidos de máximos récord. Este 
escenario ha reavivado el debate sobre el 
modelo actual de mercado; sin embargo, la 
experiencia demuestra que la competencia, 
cuando está respaldada por una regulación 
adecuada, ofrece una mayor protección pa-
ra los consumidores. 

El reto actual no es solo integrar una pro-
porción cada vez mayor de energía proce-
dente de fuentes renovables, sino también 
garantizar que este proceso vaya siempre 
acompañado de mecanismos que refuercen 
la confianza. Asegurar normas claras y trans-
parentes para los clientes debe seguir sien-
do una prioridad fundamental. 

Empoderar a los clientes significa guiar-
los hacia elecciones y soluciones que fomen-
ten la sostenibilidad y generen confianza. 
En este contexto, el modelo integrado de 
Plenitude destaca al ofrecer transparencia, 
asequibilidad y estabilidad, demostrando 
que la transición energética y la protección 
del consumidor no solo son compatibles, si-
no inseparables.

Antonio 
Colino 

Director general de Plenitude Iberia

De la liberalización al 
consumidor empoderado: 
20 años de transformación 
del mercado energético
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