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“Buscamos una inversion china
en Esparia con valor aniadido”

Amparo Lopez Senovilla
Secretaria de Estado de Comercio

Amparo Lopez Senovilla en su despacho

ENTREVISTA

INAKI DE LAS HERAS
Madrid

asecretaria de Estado
de Comercio y presi-
dentadel Icex, Ampa-
ro Lépez Senovilla,
llegd al cargo hace dos
afios, y desde entonces ha tenido
que gestionar en primera linea
amenazas como laguerraarance-
laria iniciada por la Administra-
cion Trump y la nueva crisis
energética por la guerra en Iran.
Defiende un acercamiento “prag-
matico” a paises como Chinay se
muestra convencida de que el
acuerdo del Mercosur sera posi-
tivo, incluso paralos agricultores.
¢Qué efectos puede tener la
guerra en Iran y el cierre del es-
trecho de Ormuz sobre la activi-
dad comercial?
Hacemos una monitorizacion
diaria del conflicto, cuyo impacto
dependera de su duracion. Espa-
fa esta relativamente bien posi-
cionada en el ambito energético
por sumenor dependencia.
Enlarelacién con China, Espa-
iia recibe importantes inversio-
nes, pero el déficit comercial es
elevado.
Buscamos reducir el déficit con
China mediante la apertura de
mercados y acuerdos econdmi-

cos. Al mismo tiempo, buscamos
una inversion china en Espafia
con valor afiadido, con empleo y
transferencia tecnoldgica. Espa-
faquiere proteger sus cadenas de
valor y a sus trabajadores. China
es un socio relevante, pero debe-
mos actuar con pragmatismo y
proteger sectores estratégicos.
Queremos atraer inversion de ca-
lidad, pero también evitar depen-
dencias excesivas y proteger el
tejido empresarial y el empleo
Trump ha amenazado con una
subida adicional de aranceles ala
automocion. ;Como se gestiona
lanueva amenaza?
Trump nos obliga a mantenernos
continuamente en alerta, y tene-
mos contacto permanente conlos
sectores afectados, especialmen-
te en este contexto de vaivenes
arancelarios. Contamos con cin-
co grupos de trabajo por sectores
industriales, incluida la automo-
cion. Los anuncios generan preo-
cupacién, aunque por ahora no
han pasado de ser amenazas.
¢Esta en riesgo el acuerdo co-
mercial con Estados Unidos?
Con Estados Unidos se alcanzd
un acuerdo el afio pasado que
puede considerarse desequili-
brado parala Union Europea, pe-
ro que aporta estabilidad y certi-
dumbre. Nuestro trabajo es que
ese acuerdo se materialice.
:Defenderael Gobiernorepre-
salias en caso de que EE.UU. ele-
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vela cargaarancelaria?

Nuestro objetivo es que ese
acuerdo seimplemente y permita
mantener el techo del 15% para
los productos europeos. Estamos
en coordinacion con la Comision
Europea. Tras un afo de tensio-
nes arancelarias, hemos aprendi-
doquelasobrerreaccionnobene-
ficia ni a estados miembros ni a
empresas. Hay que mantener la

Ge

Amenaza arancelaria
Hemos aprendido que
la sobrerreaccion no
beneficia ni a estados
ni a empresas”

Mercosur

“Hay una narrativa
negativay creo que
interesada conla que
no estamos de acuerdo”

calmay situar cualquier reaccion
en el marco de un acuerdo mas
amplio.

Las exportaciones parecen es-
tar resistiendo las tensiones
arancelarias. ;Como?

La pandemia, la guerra en Ucra-
niay el conflicto en Iran han obli-
gado a las empresas a ganar resi-
lienciay flexibilidad. E1 Gobierno

ha puesto en marcha instrumen-
tos de apoyoyun plan derelanza-
miento comercial. Ha habido un
descenso de las exportaciones a
Estados Unidos, pero se han acti-
vadomedidas de apoyoy asesora-
miento. Estados Unidos es un
pais clave: primer inversor ex-
tranjeroy principal destino de in-
version espaiola.

Las empresas no han recurri-
do a los avales del ICO para ex-
portadores. ;No han sido efica-
ces o no han sido necesarios?
Mas bien no han sido necesarios.
Enlapandemia, laslineasdel ICO
ayudaron a mantener el tejido
empresarial. El apoyo previsto
erade 5.000 millonesy se haacti-
vado una primera linea de unos
1.000 millones a través del ICO.

¢Hasta qué punto se ha produ-

cido una diversificacion de ex-
portaciones?
Elafio pasado cerramos con la se-
gunda mejor cifra historica. El fu-
turo esta también en los servicios
no turisticos, que alcanzan
120.000 millones. Esto refleja un
cambio de modelo productivo
haciasectores de altovalor afiadi-
do como telecomunicaciones, in-
genieria o consultoria.

¢Se han diversificado ademas

los destinos?
Espaiia y Europa son economias
abiertas y no pueden renunciar al
sector exterior, que sigue siendo
clave parael crecimiento. Por eso
sehaimpulsadolaagendacomer-
cial con acuerdos como el del
Mercosur, México, Chile, India,
Indonesia y Australia. Diversifi-
car es esencial, aunque no es algo
inmediato.

Elacuerdo del Mercosur hage-

nerado rechazo en el sector pri-
mario. ;Existe riesgo de que lle-
guen productos mas baratos y
hundanlos precios?
Hay una narrativa negativa, y yo
creo que interesada, acerca del
acuerdo del Mercosur con la que
no estamos de acuerdo en absolu-
to. Esel mayor logro comercial de
los ultimos afios. Incluye benefi-
ciosparalaindustriaylaspymesy
una reduccién arancelaria supe-
rior al 90%. Contempla salva-
guardas para evitar una entrada
masiva de productos sin estanda-
res y mantiene los controles sani-
tariosy ambientales. También in-
corpora una salvaguardia auto-
matica ante perturbaciones de
precios.

Elacuerdo estapendiente dela

justicia europea. ;Puede quedar
sin efecto?
Las bases juridicas son las mis-
mas que en otros acuerdos, como
el de Chile. No genera preocupa-
cion adicional y esperamos un
pronunciamiento positivo.e




