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ENERGIA

El milagro solar de Grenergy o como
multiplicar por cien el valor en 11 aios. [La
empresa capitaliza 3.500 millones y anuncia un plan
de inversion con el foco puesto en Europa

Por Maria Fernandez

uando Grenergy co-

menzé a cotizar en

el mercado continuo,

en diciembre de 2019,

David Ruiz de Andrés,
su fundador y consejero delegado
(tiene el 66% del capital), aspiraba
allegar aingresar 100 millones de
euros. El afio pasado su empresa
superd los 1.000 millones, tuvo un
resultado de explotaciéon de 200
y sigue multiplicando su valor en
Bolsa a un ritmo acelerado. “La
velocidad ahora es el mayor ac-
tivo que podemos tener. Hay que
reaccionar muy rapido, hay que
invertir muy rdpido, tienes que
moverte en la inteligencia artifi-
cial (IA) a una velocidad tremen-
da. Intentamos mantener el espi-
ritu de una start-up, pero somos
ya 700 personas”, cuenta al otro
lado de la pantalla.

La entrevista se realiza por vi-
deoconferencia desde Chile, don-
de esta semana Grenergy ha inau-
gurado la mayor planta de baterias
de América, la pieza mas impor-
tante de su rompecabezas de acti-
vos energéticos. Vista desde el aire,
lainstalacién emerge delanadaen
el desierto de Atacama y recuerda
auna de las primeras peliculas de
La guerra de las galaxias: 624 con-
tenedoresy 6.240 baterias dispues-
tos en medio de un mar de arena
consiguen una capacidad de alma-
cenamiento de 3,5 GWh, suficien-
te para alimentar a 1.000 vivien-
das durante un afio. “Desde que
salimos a cotizar a 1,38 euros en el
BME Growth hemos multiplicado
casi por 100 el valor [hasta los ac-
tuales 3.400 millones]”, repasa el
fundador, que a los 26 afios entré
en el negocio renovable casi por
casualidad, procedente del mun-
do dela publicidad. Sigue teniendo
una gran ambicion: “Lo mejor es-
ta por venir. Hacer crecer la com-
pafifa desde este punto es relativa-
mente mas sencillo que lo que he-
mos hecho hasta ahora”.

Lo que han hecho hasta ahora
es tener una fe ciega en las reno-
vables. El grupo naci6 en 2007 co-
mo una empresa solar cuando no
era capaz de competir en precio
con otras energias. La burbuja in-
mobiliaria en Espafia estallo y los
obligd a buscar nuevos horizontes
en Latinoamérica. Cuando Euro-
pa empez6 a recuperarse, volvie-
ron a centrar su interés en el con-
tinente y ahora se han traido sus
desarrollos de baterias. “Podemos
vender energia 7 dias de la sema-

Ha inaugurado en
Atacama (Chile) la
mayor planta de baterias
de América

Su fundador, David Ruiz
de Andrés, piensa que
Espaiia tiene un futuro
“100% renovable”

Vista aérea de Elena, planta de baterias en la region de Antofagasta (Chile), en una imagen de Grenergy.

na las 24 horas. Podemos compe-
tir con las eléctricas, las térmicas...
Eso es una revolucion total. La mis-
ma bateria que estd electrificando
el transporte lo estd haciendo en
el almacenaje. Grenergy ha sido
pionero en participar en esta re-
volucién, primero en Chile y aho-
ra en Europa”, explica el directi-
vo. También ve una revolucién con
laIA, un mercado “absolutamente
energético” que transforma ampe-
rios en datos. “Es una oportunidad
que vamos a tratar de capitalizar.
El crecimiento del consumo va a
ser exponencial”.

Hace dos semanas presentd
una actualizacién de su estrate-
gia: el grupo invertira 3.700 mi-
llones de euros en dos afios. De
ellos, 1.500 millones iran destina-
dos a impulsar Greenbox, su pla-
taforma de baterias auténomas en
seis paises europeos (Reino Unido,
Italia, Alemania, Polonia, Rumania
y Espafia), y su negocio de pane-
les solares y almacenamiento Oa-
sis. “Nos gusta mucho la actualiza-
cién del plan de negocio. En Chi-
le el tiltimo Gobierno de [Gabriel]
Boric y el actual de José Antonio
Kast han dado un gran impulso a
los centros de datos. Eso les per-
mite asegurar que habra deman-
da para sus proyectos de electrici-

dad”, analiza desde Renta 4 Eduar-
do Imedio. También tienen como
clientes a industrias clasicas, como
la minera Codelco en Chile, una de
las mayores productoras de cobre
del mundo. La nueva hoja de ru-
ta concentra en Europa cerca del
45% de la inversién, al mismo ni-
vel que Chile, mientras que Esta-
dos Unidos representara aproxi-
madamente un 5%.

“Somos de los grandes desa-
rrolladores mundiales de proyec-
tos con baterias y constructores,
estamos al tamafio de una gran
utility’, explica el consejero dele-
gado. Pero ni fabrican baterias ni
paneles solares. Llegan a acuerdos
con proveedores chinos y empre-
sas de electronica de potencia eu-
ropeas para construir su cartera,
que aspira a tener una capacidad
instalada de 4,4 GW solares y 18,8
GWh de almacenamiento en bate-
rias en 2027. Con ello estiman que
tendran un resultado de explota-
cién entre 450 millones y 500 mi-
llones. Un suefio posible gracias a
que sumodelo es vertical (desarro-
llan, construyen, ponen en opera-
ciény comercializan sus parques).
Pero imposible sin dos cosas: la
venta de ciertos activos que ya no
les interesan para generar cajay el
extraordinario apoyo que reciben

de la banca. En Chile obtuvieron
casi 2.000 millones en préstamos
con 14 entidades. De aqui a 2028
su ratio de deuda multiplicara en-
tre seis y siete veces su resulta-
do de explotacién, pero la mayo-
ria de esa deuda estard asociada
a proyectos, matiza el fundador.
“La deuda corporativa es mucho
mas moderada. Es un nivel bastan-
te aceptable para una empresa de
nuestro sector, de alto crecimiento.
Asi hemos ido creando valor para
el accionista, lo que quiza sea un
elemento diferenciador”.

Su proyecto de baterias de
Atacama estd entre los grandes
del mundo, pero por poco tiem-
po. “Nos van a adelantar muchos
ahora, porque esto est4 estallan-
do en Arabia Saudi, China..., pero
ha sido muy innovador. Lo hemos
replicado en el centro de Chile y
ahora estamos en Espafia”.

Compras

En su pais de origen piensan
que tienen una gran oportuni-
dad para introducir estabilidad
en la red con el almacenamien-
to, “esa navaja suiza que arregla
los problemas”. Estan hibridan-
do con baterias sus plantas sola-
res y comprando huertos a me-
dio construir. También se ofrecen
a negociar con empresas locales
que tengan activos en dificulta-
des y que quieran un socio que
les aporte almacenamiento.

Pero las protestas sociales, aun-
que timidas, empiezan a surgir.
Hace algunas semanas vecinos de
Chantada, en Lugo, alertaban de
que la instalacién de un jardin de
baterias por parte de una empresa
italiana podria aumentar el riesgo
de incendios. Ademas, estd la ge-
neracion de residuos. El ejecutivo
de Grenergy explica que son apa-
ratos con una vida ttil de 20 afios
que se pueden reciclar en su prac-
tica totalidad, y que ocupan muy
poco espacio en comparacion con
los huertos. Tampoco son faciles
de robar, por su peso, “van en con-
tenedores, necesitarias una grua’”.

Grenergy ha pasado de ser un
mero productor a una empresa
que controla toda la operativa de
la gestion energética. Su negocio
principal con las baterias es sim-
ple: almacena por el dia la electri-
cidad que vende por la noche. Pero
mas alld de eso, participa en mer-
cados de capacidad (los que pagan
no solo por la energia producida,
sino por la disponibilidad para ge-
nerar esa energia cuando sube la
demanda) y en otros mercados au-
xiliares mas especificos. En Polo-
nia y el Reino Unido han partici-
pado con éxito en subastas publi-
cas en mercados de capacidad y
ahora se abren oportunidades en
Italia y Espafia. “En la UE necesi-
tamos renovables, pero también
estabilidad de suministro”, expli-
ca De Andrés. Y augura un hori-
zonte 100% renovable. “La nuclear
no sera competitiva en precio. El
gas va a seguir unos afios jugando
un papel cada vez mas decrecien-
te. El sol es el futuro de Espafa”.
Un sol que les sonrie desde lo alto
de la Bolsa.



