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“T'SK crecera a ritmos de
mas del 10% a partir de 2027”

ENTREVISTA JOAQUIN GARCIA RICO CEO de TSK/ La ingenieria asturiana comienza hoy
a cotizar en Bolsa. “Llevamos tiempo adaptando los departamentos a esta etapa’.

C.Moran. Madrid

Toque de campana de TSK
hoy en la Bolsa de Madrid. La
ingenieria asturiana fundada
por la familia Garcia Vallina
completa meses de trabajo en
una operacion destinada a
captar 150 millones mediante
un oferta publica de suscrip-
cion (OPS) para financiar su
crecimiento. “El objetivo de
esta ampliacion de capital,
que ha sido muy bien recibida
por los inversores, es apoyar
nuestro plan de crecimiento
fortaleciendo nuestro equity
de forma que podamos des-
plegar todas nuestras capaci-
dades en los proximos afios”,
asegura el CEO de TSK, Joa-
quin Garcia Rico (Gijon,
1973), en una entrevista con
EXPANSION.

TSK debuta en Bolsa a 5,05
euros por accion. La partici-
pacién de la familia fundado-
ra, si se ejecuta la sobreadjudi-
cacion de acciones (green
shoe), sera del 60,3%. “El ser
una empresa familiar ha sido
enormemente valorado por
los inversores que han tenido
en cuenta nuestro compromi-
so alargo plazo con la compa-
fifa. La empresa esta cimenta-
da en el compromiso, el res-
peto, la excelencia, la ilusion y
la pasiéon que hacen de TSK
una firma tinica”, indica el
primer ejecutivo del grupo,
que, junto a su hermana Bea-
triz Garcia Rico (CFO), se en-
cargard de la gestion diaria de
la constructora industrial. Su
padre, Sabino Garcia, sera
consejero dominical y desem-
penara el cargo de presidente
delaempresa.

Elprecio fijado enla OPS, el
mas alto del rango anunciado
por la compaiiia, supone valo-
rar el 100% el grupo de inge-
nieria asturiano en 583 millo-
nes de euros (605 millones en

=

Joaquin Garcia Rico, CEO de TSK.

LLAVE EN MANO

Plantas de genera-
cion y almacena-
miento de energia
renovable y gas,
plantas de estabilidad
de red, centros de
datos e instalaciones
para manejo de mine-
rales son algunas de
las especialidades
de TSK, con varios
proyectos en Espafia.

el caso de ejecutar la green
shoe de hasta 22,5 millones de
euros). “La salida a Bolsa ha
despertado un gran interés
debido a diferentes factores
como son nuestra experien-
ciay track record en areas con
gran potencial como la transi-

cién energética, la necesidad
de modernizacion de las in-
fraestructuras y redes eléctri-
cas, la inversion en minerales
criticos, la descarbonizacion
de la industria asi como la di-
gitalizacion de la economia”.

La acogida de TSK fue un
éxito, ya que hubo una sobre-
suscripcion cuatro veces su-
perior a la oferta de algo mas
de 29 millones de acciones.
Un 40% ya tenia firmados
compromisos irrevocables de
varios inversores ancla, entre
los que se encuentran Amun-
di, Amundsen, DNB Asset
Management, Global Income
y Janus Henderson. Ademas,
la colocacion atrajo a family
office esparioles.

Los 150 millones captados
se emplearan en financiar el
plan de crecimiento de la
compaiiia hasta 2028. “Nues-
tro plan de negocio y las pre-

PROTECCION

@ “Llevamos tiempo
adaptando nuestros
departamentos y hemos
conformado un consejo

con vocales de gran nivel

y prestigio, el cual estara
formado por ocho miembros,
de los que cinco son
independientes”.

® “Nuestra diversificacion
tanto por tecnologias como
por regiones nos protege de
los ciclos y de las tensiones
geopoliticas’.

@ “Esparia, nuestra casa,
incrementara su peso por
los proyectos en los que
ya estamos trabajando
de amoniaco, fertilizantes
o centros de datos”.

visiones que hemos compar-
tido con los inversores esta-
blecen un crecimiento en
ventas para este afo de digito
simple alto (entre el 7% y el
9%), a doble digito bajo (entre
el13%y el 15%) en los siguien-
tesafiosy enlo que serefiere a
los margenes seran muy simi-
lares alos de 2025”.

Ademas de una cartera de
1.300 millones, el grupo dis-
pone de proyectos preadjudi-
cados por valor de otros 3.700
millones de euros. “Hemos
definido dos regiones estraté-
gicas que son Norteamérica
(México, EEUU y Republica
Dominicana) y Europa, prin-
cipalmente Espafia, Reino
Unido y Alemania. Las ten-
siones geopoliticas estan ha-
ciendo que los paises tomen
conciencia de lo critico que es
conseguir la independencia
energética e industrial”.




