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gún cálculos divulgados ayer 
por la Cámara Americana de 
Comercio para Brasil 
(Amcham Brasil). Se trata de 
un tercio del valor de las ex-
portaciones brasileñas anua-
les a EEUU. 

“Que no haya confusión so-
bre el motivo: el presidente 
Lula y su Gobierno no han ne-
gociado con Estados Unidos 
de buena fe”, acusó desde las 
redes sociales el secretario de 
Estado estadounidense, Mar-
co Rubio. “Sus políticas eco-
nómicas son malas para los 
estadounidenses y malas para 
los brasileños. Durante el últi-

mo año, Lula ha puesto su 
propio ego por delante de lle-
gar a un acuerdo por el bie-
nestar del pueblo brasileño, y 
estos aranceles son el precio 
por eso”, apostilló, antes de 
inaugurar ayer en Washing-
ton una cumbre sobre el te-
rrorismo de extrema izquier-
da. 

Desde el Gobierno brasile-
ño respondieron con indigna-
ción, dejando entrever que la 
motivación de Trump es pu-
ramente política. La oficina 
del presidente alegó que, en 
2025, el 76% de las importa-
ciones procedentes de Esta-

dos Unidos destinadas a Bra-
sil ingresaron en sus fronteras 
libres de aranceles, y que el 
gravamen promedio aplicado 
a los productos del país norte-
americano fue de apenas el 
3,1%. 

“Brasil iniciará de inmedia-
to con los procedimientos ne-
cesarios para invocar los me-
canismos previstos en la ley 
de reciprocidad”, anunció el 
Gobierno de Brasil, lo que se 
traducirá en la imposición de 
contraaranceles sobre los 
productos de EEUU. Ade-
más, el Ejecutivo de Lula 
avanzó que “llevará el asunto 

Trump impone un arancel del 25% a 
Brasil por “no negociar de buena fe”
GUERRA COMERCIAL/ Estados Unidos impone una tasa sobre el grueso de las importaciones procedentes 
de Brasil, cuyo Gobierno denuncia motivación “política” y anuncia la activación de la ley de reciprocidad.    

Juande Portillo. Nueva York 
El presidente de Estados Uni-
dos, Donald Trump, acaba de 
iniciar un nuevo capítulo en 
su ya extenso historial de ba-
tallas comerciales. Su Admi-
nistración ha anunciado la 
imposición de un arancel ge-
neral del 25% sobre el grueso 
de importaciones proceden-
tes de Brasil, país al que acusa 
de actuar “con mala fe” en las 
relaciones de intercambio co-
mercial entre ambos países. 
El Gobierno de Luiz Inácio 
Lula da Silva, quien se prepa-
ra para enfrentarse en campa-
ña electoral con Flávio Bolso-
naro (hijo de Jair Bolsonaro, 
expresidente del país y aliado 
de Trump), denunció la moti-
vación “política” del castigo 
comercial y anuncio la activa-
ción de contramedidas recí-
procas. 

Oficialmente, el nuevo 
arancel ordenado por Trump 
responde al resultado de la 
una investigación comercial 
iniciada hace un año por 
EEUU al amparo de la Sec-
ción 301 de la Ley de Comer-
cio de 1974. La Oficina del Re-
presentante de Comercio de 
Estados Unidos (USTR) ase-
veró durante la madrugada 
del miércoles al jueves que la 
investigación ha concluido 
detectando prácticas “irrazo-
nables” del Gobierno brasile-
ño que restringen el comercio 
estadounidense. Entre las 
cuestiones bajo lupa se en-
cuentran, fundamentalmen-

te, políticas relacionadas con 
el comercio digital y los servi-
cios de pago electrónico; 
aranceles preferenciales con-
siderados injustos; la aplica-
ción de normas anticorrup-
ción; la protección de la pro-
piedad intelectual; el acceso al 
mercado del etanol y la defo-
restación ilegal. 

El embajador y represen-
tante comercial de EEUU, Ja-
mieson Greer, afirmó que los 
nuevos gravámenes buscan 
proteger los intereses econó-
micos estadounidenses des-
pués de que las negociaciones 
mantenidas con Brasil duran-
te el último año no lograron 
resolver las diferencias. 
Greer, recoge Efe, acusó a 
Brasil de perjudicar a empre-
sas tecnológicas estadouni-
denses; de dar marcha atrás 
en la aplicación de medidas 
anticorrupción o de permitir 
que agricultores brasileños 
obtengan ventajas competiti-
vas mediante el uso de tierras 
deforestadas ilegalmente. 

Los aranceles, que entrarán 
en vigor el 22 de julio, son re-
lativamente generalizados, si 
bien eximen a productos que 
EEUU considera que pueden 
ser necesarios para cubrir su 
demanda, como el café, la car-
ne de res, las naranjas y zu-
mos de esta fruta, o los com-
ponentes para aeronaves. La 
medida afectará a las exporta-
ciones brasileñas en cerca de 
11.200 millones de dólares 
(9.800 millones de euros), se-

El castigo comercial 
llega a las puertas de 
la campaña electoral 
entre Lula y Flávio 
Bolsonaro

El presidente de Estados Unidos, Donald Trump, y el de Brasil, Luiz Inácio Lula da Silva.

ante el mecanismo de solu-
ción de disputas de la Organi-
zación Mundial del Comer-
cio”. 

El caso de Brasil es relativa-
mente atípico dentro del ma-
pa de batallas comerciales 
emprendidas por Trump des-
de su regreso a la Casa Blanca. 
Aunque, en teoría, su estrate-
gia de fondo busca revertir los 
persistentes déficits comer-
ciales de EEUU con el resto 
del mundo, con Brasil lleva 
años acumulando superávits. 
El año pasado, Brasil compró 
a Estados Unidos bienes por 
un valor superior en 42.000 
millones de euros a los que le 
vendió. 

Este es uno de los motivos 
por los que el Gobierno de Lu-
la califica el castigo de políti-
co, recordando que Trump 
anuncio originalmente un 
arancel del 50% acusando a 
Brasil de ejecutar una “cace-
ría de brujas” contra el expre-
sidente Jair Bolsonaro, juzga-
do entonces –y declarado cul-
pable después– de intento de 
golpe de Estado. La medida se 
revocó parcialmente pero co-
menzó entonces la investiga-
ción que ahora concluye con 
la nueva tasa. 

El golpe llega a las puertas 
de unas nuevas elecciones. 
“Lula ya no está en condicio-
nes de ser el presidente de 
Brasil. Estamos en un avión 
sin piloto”, declaró ayer el hijo 
de Bolsonaro, que optará a la 
presidencia en los comicios 
del próximo mes de octubre. 
La sombra de los aranceles es-
tadounidenses amenaza con 
convertirse en uno de los de-
bates centrales de la campaña. 

Diego S. Adelantado. Madrid 
En plena crisis de vivienda, 
motivada en gran medida por 
el desajuste entre oferta y de-
manda en toda la geografía 
nacional, el mercado residen-
cial comienza a mostrar dife-
rencias territoriales. El nú-
mero de viviendas puestas a 
la venta cayó un 7% en el se-
gundo trimestre respecto al 
mismo periodo del año pasa-
do, si bien la oferta crece en 
las grandes capitales y se 
hunde en las más pequeñas. 

Así lo muestran los datos 
publicados ayer por Idealista, 
en los que se aprecia una evo-

lución territorial desigual en 
la oferta de viviendas en ven-
ta entre abril y junio. Prueba 
de ello es que, mientras creció 
un 23% en Madrid, cayó has-
ta un 40% en Palencia. “Sólo 
los grandes mercados au-
mentan el stock de viviendas 
disponibles para su compra”, 
apuntan desde el portal in-
mobiliario. 

Aunque un aumento de la 
oferta en las grandes capitales 
podría anticipar un freno en 
el alza de precios por primera 
vez en años, la realidad es que 
estos siguieron creciendo du-
rante el segundo trimestre de 

2026, especialmente en estas 
ciudades, donde la demanda 
continúa siendo muy supe-
rior al número de viviendas 
puestas en venta. Atendiendo 
únicamente al caso de Ma-
drid, el desajuste equivaldría 
a 120.000 viviendas en el con-
junto de la provincia, según 
los últimos datos del Banco 
de España, que cifra en 
750.000 el déficit actual en 
todo el país. 

Este fenómeno también es 
perceptible en Valencia, don-
de la oferta aumentó un 21%, 
o Barcelona, donde creció un 
9%, a pesar de que los precios 

se incrementaron un 13,3% 
en ambos casos. 

En el lado opuesto se en-
cuentran capitales como la 
propia Palencia donde, a pe-
sar del hundimiento de la 
oferta en el último año, los 
precios sólo aumentaron un 
5% interanual en junio; u 
Orense, donde la oferta cayó 
un 36% en el segundo trimes-
tre del año a pesar de que los 
precios también lo hicieron 
levemente, un 0,5%. 

Problema estructural 
El déficit de oferta de vivien-
da que se sigue observando 

en el conjunto del país ha de-
jado de ser un mero proble-
ma de acceso al techo para 
convertirse en una cuestión 
“estructural” para la econo-
mía.  

Un informe al respecto pu-
blicado ayer por Funcas 
muestra cómo una década de 
producción residencial muy 
por debajo de las necesidades 
del mercado ha convertido la 
crisis de oferta en un condi-
cionante directo para la mo-
vilidad laboral, la natalidad, la 
desigualdad entre generacio-
nes y la productividad de la 
economía. 

Todo ello, mientras la re-
forma de la Ley del Suelo que 
permitiría agilizar la cons-
trucción de nuevas promo-
ciones de vivienda continúa 
bloqueada en el Congreso por 
la falta de acuerdo político.

La oferta de vivienda en venta cae un 7%   
pero repunta en nueve grandes capitales

A pesar del incre-
mento de la oferta de 
vivienda en las gran-
des capitales, el 
desajuste con el cre-
cimiento de la 
demanda mantiene 
el aumento de pre-
cios en las principa-
les ciudades, donde 
las necesidades de 
techo son mayores.
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