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Ep MADRID.  

El presidente de Acciona, José Ma-
nuel Entrecanales, ha celebrado 
las recientes muestras de interés 
de diversos fondos inversores por 
su filial de renovables, Acciona 
Energía, si bien ha calificado co-
mo “improbable” la venta de la 
compañía, aunque ha precisado 
que es una opción que se puede 
“considerar o contemplar” entre 
las distintas alternativas que hay 
sobre la mesa. 

En una conferencia con analis-
tas para presentar los últimos re-
sultados financieros del grupo, el 
directivo ha explicado que las con-
versaciones formales aún no han 
arrancado de forma oficial, dado 
que la compañía acaba de recibir 
las primeras muestras de interés 
y las negociaciones se irán desa-
rrollando “en los próximos me-
ses”. 

Entrecanales ha señalado que 
resulta “demasiado prematuro” 
hacer afirmaciones concretas so-
bre las oportunidades potenciales 
que podrían surgir, aunque ha de-
jado claro que existe un apetito in-
versor real en el mercado y “una 
buena serie de alternativas” de di-
versa índole. 

A pesar de calificar la desinver-
sión total o venta como una op-
ción “improbable”, el primer eje-
cutivo del grupo ha admitido que 
la operación se mantiene “defini-
tivamente como una posibilidad” 
a valorar dentro del abanico de de-
cisiones estratégicas que la direc-
ción analizará para optimizar el 
valor de su filial verde. 

Además, ha matizado que si an-
tes decía que la venta del 100% era 
“sumamente improbable” ahora 
es ya solo “improbable”. 

La irrupción del interés de es-
tos fondos se produce en un mo-
mento marcado por la rotación de 
activos energéticos que la compa-
ñía está ejecutando en los últimos 
años y después de que sacase a bol-
sa Acciona Energía en 2021, pero 
aún controle más del 90% de su 
capital y haya caído un 18% res-
pecto a su precio de salida. 

Con este movimiento, el grupo 
busca explorar distintas vías finan-
cieras y de capital que le permitan 
impulsar el crecimiento de la filial 
de soluciones sostenibles, al tiem-
po que mantiene abierta la puer-
ta a alianzas estratégicas o entra-
da de socios minoritarios. 

Por otro lado, el presidente de 
Acciona se ha referido a la evolu-
ción de Nordex, su participada ale-
mana fabricante de aerogenera-
dores que ha registrado un volu-
men de pedidos de 4,9 gigavatios 
(GW) en el primer semestre de 

2023, lo que representa un incre-
mento del 10% en comparación 
con el mismo periodo del año an-
terior. 

Entrecanales ha subrayado que 
este avance operativo se ha logra-
do en un entorno global caracte-
rizado por una competencia “muy 
intensa” procedente de China, que 
“no siempre compite bajo las mis-
mas reglas” de juego. 

Ante este escenario, el directivo 
ha reclamado un mayor respaldo 
institucional al fabricante de ae-
rogeneradores, destacando que 
“Nordex constituye un activo in-
dustrial estratégico para Europa” 
e instando a que las instituciones 
comunitarias actúen.

Entrecanales considera 
poco probable cerrar la 
venta de Acciona Energía
Pide a la UE protección 
para Nordex frente a la 
competencia de los 
fabricantes chinos
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CAE EN EL MERCADO BURSÁTIL 
El valor de Acciona se hundió a lo 
largo de la jornada de ayer tras la 
conferencia de analistas

Lidia Montes BRUSELAS.  

Bruselas continúa su cerco contra 
los gigantes tecnológicos en un in-
tento por que cumplan la normati-
va comunitaria. La Comisión Euro-
pea abre un procedimiento legal 
contra Temu en el que apunta que 
la plataforma china y su subsidia-

ria WhaleCo Technology Limited 
han obstruido la inspección en la 
sede en Irlanda. Una actuación que 
podría implicar multas periódicas 
para la firma asiática 

El Ejecutivo comunitario realizó, 
entre el 2 y el 5 de diciembre del pa-
sado año, una inspección sin pre-
vio aviso en la sede irlandesa de 
WhaleCo Technology a cargo de la 
normativa de Subvenciones Extran-
jeras. Este reglamento permite que 
la Comisión Europea investigue a 
empresas que operen en el merca-

do comunitario que puedan haber 
recibido ayudas económicas por 
parte de terceros países, en un in-
tento por evitar distorsiones en la 
norma de competencia. 

Bruselas lanzó esta investigación 
ante la sospecha de la que platafor-
ma de comercio electrónico chino 
habría recibido ayudas que afectan 
al mercado único. Por tanto, la in-
vestigación en la sede irlandesa pre-
tendía reunir pruebas con las que 
sostener tales argumentos. Sin em-
bargo, la Comisión Europea se en-

contró con que Temu no cooperó 
con la investigación y llegó a difi-
cultar partes del proceso. 

En este escenario, Bruselas acu-
sa a la empresa china de obstaculi-
zar la investigación e incumplir su 
obligación de cooperar con el pro-
ceso. Se refiere, concretamente, a 
que la empresa no ha proporciona-
do la información que Bruselas le 
pedía relativas a la actividad de Te-
mu en la UE y los equipos tecnoló-
gicos que utiliza para mantener su 
actividad en la UE. 

La firma china tampoco le pro-
porcionó libros o registros de las ac-
tividades de la compañía, elemen-
tos que son habituales en un proce-
dimiento que afecte a la competen-
cia y que se suele pedir en las 
primeras fases del proceso. Estos 
obstáculos han impedido que Bru-
selas analice elementos que podrían 
ser relevantes para la operación. 

Si se confirma que Temu obstru-
yó el proceso de investigación, Bru-
selas podría imponer multas perió-
dicas.

Bruselas amenaza con multar a Temu por obstruir una inspección
Sospecha recibió ayudas 
de terceros países que 
afectan a la competencia

Paprec compra la filial de servicios 
urbanos de la cántabra Ascan

J. Mesones MADRID.  

Paprec refuerza su presencia en Es-
paña con la adquisiciónde Ascan Ser-
vicios Urbanos (ASU)Paprec avanza 
en su estrategia de crecimiento en 
España con la adquisición de la em-
presa cántabra ASU (Ascan Servicios 
Urbanos), filial del Grupo Sadisa con 
cerca de 30 años de experiencia en 
servicios urbanos y medioambienta-
les La compañía francesa refuerza 
con esta compra su presencia en el 
norte de España, donde hace unas 
semanas se hizo con la vasca Palets 
del Valle para potenciar su actividad 
de reciclaje de cartón. 

La adquisición de ASU represen-
ta una operación de calado para Pa-
prec en sus objetivos de consolidar-
se como un grupo con presencia en 
todo el territorio nacional, impulsan-
do su posición en la cornisa cantá-
brica y en Canarias. La empresa cán-
tabra está especializada en la presta-
ción de servicios urbanos y medioam-
bientales para administraciones 
públicas, con actividades que abar-
can recogida de residuos, limpieza 
viaria, mantenimiento de parques y 
jardines, gestión de residuos hospi-
talarios, servicios de limpieza y ser-
vicios portuarios. 

Con sede en Santander, ASU cuen-
ta con cerca de 700 trabajadores y 
una cifra de negocio de más de 40 
millones de euros. De este modo, Pa-
prec dará un salto importante a sus 
ingresos con esta operación y la de 
Palets del Valle. La firma gala, que 
aterrizó en España en 2022, cerró 
2025 con una cifra de negocio de 250 
millones de euros, lo que implicó un 
aumento del 30% con respecto a los 
192 millones de 2024. Con una plan-
tilla de 4.000 empleados, las últimas 
operaciones y el crecimiento orgáni-
co elevan la cifra de negocio ya al en-
torno de los 400 millones de euros. 

Con ASU Paprec ha cerrado su se-
gunda adquisición del año en Espa-
ña. El grupo galo ha combinado su 

El grupo galo impulsa su presencia en el norte de España y en Canarias 
con la adquisición de ASU y alcanza los 400 millones de ingresos

desarrollo con crecimiento orgánico 
e inorgánico. A finales de 2025, la fi-
lial española del grupo francés se hi-
zo con la catalana Valoritzacions Vi-
lar Guillen (VVG), especializada en 
el reciclaje de materiales como pa-
pel, cartón y otros residuos indus-
triales para su transformación en nue-
vos productos. 

Antes, en 2024, compró Guerola, 
centrada en reciclaje de papel y car-
tón, para crecer en la Comunidad Va-
lenciana y aterrizar en esta actividad. 
En 2023 adquirió las catalanas GBI 
Serveis y CLD (comprada a Sorigué). 
Y en 2022 sumó a su perímetro la ali-
cantina Recimed (Reciclados y Ser-
vicios del Mediterráneo), propieta-
ria de un centro de almacenamiento 
de residuos no peligrosos con una ca-
pacidad anual de 250.000 toneladas; 
la albaceteña Eco Actrins, centrada 
en recogida de residuos domésticos 
e industriales; la castellonense CTR 
(Centro del Tratamiento de Residuos 
del Mediterráneo), especializada en 
la gestión de residuos industriales; y 
la alavesa Ecoreinares.

Sylvain Cortés, consejero delegado de Paprec España. EE

Sella su segunda 
compra del año tras 
hacerse hace unas 
semanas con la vasca 
Palets del Valle
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