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Rubén Esteller MADRID.  

La Comisión Europea ha puesto en 
marcha una nueva fase de su estra-
tegia para desarrollar el mercado 
europeo del hidrógeno. Bruselas ha 
abierto una convocatoria para que 
los operadores y promotores de fu-
turos hidroductos, redes y almace-

namientos puedan medir el interés 
real de los consumidores antes de 
adoptar decisiones de inversión. 

La iniciativa se integrará en el Me-
canismo Europeo del Hidrógeno y 
estará dirigida principalmente a ges-
tores de redes de transporte, ope-
radores de redes específicas de hi-
drógeno y otras organizaciones res-
ponsables del desarrollo de infraes-
tructuras. El objetivo es probar la 
demanda potencial de proyectos en 
fase de planificación, como inter-
conexiones y almacenamientos. 

La Comisión pretende organizar 
esta nueva ronda durante los últi-
mos meses de 2026. El proceso se-
rá voluntario y no vinculante, pero 
permitirá a los promotores conocer 
qué empresas estarían interesadas 
en contratar capacidad, qué volú-
menes necesitarían y en qué condi-
ciones podrían utilizar las futuras 
instalaciones. El mecanismo fun-
cionará en tres etapas. En primer 
lugar, Bruselas acordará con los ope-
radores interesados los parámetros 
concretos de cada infraestructura 

que se someterá al mercado. Pos-
teriormente, invitará a los partici-
pantes registrados en la plataforma 
europea a presentar expresiones de 
interés. Una vez cerrada la consul-
ta, los promotores recibirán acceso 
completo a los datos recopilados. 

Este modelo busca reducir uno 
de los principales riesgos que afron-
tan las grandes infraestructuras de 
hidrógeno: la dificultad de justifi-
car inversiones multimillonarias 
cuando todavía no existe una de-
manda consolidada. Los resultados 

podrán servir como señal prelimi-
nar para definir el tamaño de los 
proyectos, ordenar sus fases de cons-
trucción, negociar contratos de ca-
pacidad y respaldar solicitudes de 
financiación pública o privada. 

La convocatoria puede tener es-
pecial relevancia para corredores 
como H2Med, que prevé conec-
tar la península ibérica con Fran-
cia y el resto de Europa median-
te el hidroducto submarino Bar-
Mar y las redes interiores de Es-
paña y Portugal. 

Bruselas lanza la herramienta clave para impulsar el hidrógeno
Abrirá una convocatoria 
para definir la demanda 
antes de las inversiones

Grenergy sella 
100 millones para 
su proyecto de 
baterías Oviedo
La financiación ha sido 
suscrita con los bancos 
Santander y SMBC

Sergio Guinaldo MADRID.  

Grenergy ha cerrado una finan-
ciación sénior sin recurso de 100 
millones de euros para Oviedo, 
su proyecto de baterías stand-
alone en España, en una opera-
ción que la compañía presenta 
como la primera de este tipo en 
el mercado español. El présta-
mo, que incluye también líneas 
de crédito, se destinará a una ins-
talación con 618 megavatios-ho-
ra de capacidad. 

La operación ha sido suscrita 
con Santander y Sumitomo Mit-
sui Banking Corporation (SMBC) 
y llega después de que la planta 
alcanzara en febrero otro hito al 
firmar el primer acuerdo de to-

lling financiero para un proyec-
to de baterías de este tipo en Es-
paña. Ese contrato, suscrito con 
una energética internacional con 
grado de inversión, tendrá una 
duración de diez años a partir de 
2028 y aporta visibilidad de in-
gresos a una tecnología que em-
pieza a ganar tracción en el sis-
tema eléctrico español. 

La compañía prevé que entre 
en operación en el primer semes-
tre de 2027. El proyecto se con-
vierte así en el activo de referen-
cia de Greenbox, la plataforma eu-
ropea de almacenamiento stand-
alone de Grenergy, que suma cerca 
de 30 gigavatios hora en desarro-
llo en Polonia, Rumanía, Alema-
nia, Italia, España y Reino Unido.

618 

MEGAVATIOS-HORA 
Es la capacidad que tendrá el 
proyecto Oviedo una vez entre 
en operación a partir de 2028

llones. También destacaron los avan-
ces de las redes de gas en Brasil, con 
un incremento del 26,3%, hasta 149 
millones, y México, donde el resul-
tado subió un 24,4%, hasta 148 mi-
llones. La evolución fue más nega-
tiva en la distribución de gas en Es-
paña. Su ebitda descendió un 4,5%, 
hasta 359 millones, como conse-

cuencia de la menor demanda y de 
los ajustes a la remuneración del 
marco regulatorio vigente. Las ven-
tas de gas en España disminuyeron 
un 3,3%. 

En los negocios liberalizados, Ges-
tión de la Energía mantuvo una apor-
tación relevante gracias a las estra-
tegias de cobertura y al acuerdo con 
Sonatrach hasta 2027. 

Naturgy descarta que la prohibi-
ción europea de importar gas y GNL 
ruso a largo plazo desde 2027 pon-
ga en riesgo su seguridad de sumi-
nistro. La compañía asegura que dis-
pone de volúmenes suficientes con-
tratados a largo plazo en Estados 
Unidos, con flexibilidad para modi-
ficar su destino y cubrir las ventas 
ya comprometidas. Además, seña-
la que el veto comunitario se ha con-
figurado jurídicamente como un su-
puesto de fuerza mayor, lo que limi-
taría el impacto contractual deriva-
do de la interrupción de los 
suministros rusos. 

Por el contrario, el negocio reno-
vable se vio penalizado por la me-
nor producción hidráulica y por unos 
precios del mercado mayorista in-
feriores a los del primer semestre de 
2025. Estos factores contrarresta-
ron parcialmente el aumento de la 
potencia instalada. En Australia, los 
resultados también sufrieron el efec-
to de la menor valoración de mer-
cado de los contratos de compraven-
ta de electricidad –PPA– existentes. 

Naturgy destinó 844 millones a 
inversiones en el semestre, un 5,9% 
menos, concentradas en las redes 
de distribución y en proyectos reno-
vables. La compañía cuenta con 8,4 
GW de capacidad renovable insta-
lada, incluidas las baterías, y man-
tiene 1,6 GW en construcción. De 
esta potencia, 629 MW deberían co-
menzar a operar durante la segun-
da mitad del año. La generación de 
caja permitió reducir la deuda neta 
en 572 millones respecto al cierre 
de 2025, hasta 11.745 millones. 

Rubén Esteller MADRID.  

El presidente de Naturgy, Francis-
co Reynés, reivindicó ayer la nueva 
estructura accionarial de la compa-
ñía con dos accionistas -Criteria Caixa 
e IFM Investors- “que están clara-
mente alineados con una visión co-
mún a largo plazo para la compañía 
y un objetivo claro de crecimiento y 
creación de valor y aplaudió el nue-
vo sistema de gobernanza de la em-
presa tras la salida de CVC y 
BlackRock. 

La compañía aseguró que busca 
operaciones de compra en renova-
bles y distribución de gas que pue-
den llegar a los 12.000 millones, 
siempre que mantengan la discipli-
na financiera y permitan generar va-
lor a medio plazo. 

En esta línea, Reynés aprovechó 
para elevar las previsiones para el 
conjunto del ejercicio. Naturgy pre-
vé superar los 5.500 millones de ebit-
da y alcanzar un beneficio neto atri-
buible superior a 2.100 millones. La 
deuda neta se situaría al cierre del 
año en el entorno de los 13.000 mi-
llones. 

Durante este primer semestre, la 
compañía obtuvo un beneficio neto 
de 1.215 millones, un 5,9% más que 
en el mismo periodo del año ante-
rior, gracias al crecimiento de la dis-
tribución, el negocio de gestión de 
la energía y el buen comportamien-
to de la generación térmica en Es-
paña. 

El principal motor de los resulta-
dos fueron las redes de distribución, 
cuyo ebitda aumentó un 13,2%, has-
ta 1.514 millones. El negocio se be-
nefició de la mayor remuneración 
de la distribución en España, las ac-
tualizaciones tarifarias en Latinoa-
mérica -que compensaron el efecto 
del cambio de moneda- y el incre-
mento de la demanda en Brasil. 

Dentro de esta división, el ebitda 
de la distribución eléctrica en Espa-
ña creció un 27,8%, hasta 496 mi-

Reynés reivindica la unión a largo plazo 
de Criteria e IFM para impulsar Naturgy
Cuenta con 12.000 millones para compras y mejora sus previsiones para el 2026

La gasista asegura 
que está preparada 
para el veto del gas 
ruso con acuerdos 
en Estados Unidos

Principales magnitudes financieras de Naturgy

Durante el primer semestre de 2025 y 2026. En millones de euros

Fuente: la compañía. *La deuda se compara con el cierre de 2025.
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