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CASTELLON

Magdalena y Navidad no enfrian
el goteo de cierres en el comercio

Confecomerg Castellon advierte de que ya anunciaron la crisis del sector y que
el cese en la actividad de Monfort Hogar no es un caso aislado en la provincia

SARA BERZOSA CASTELLON
La situacion del comercio tras el
avance del primer trimestre de afio
continta siendo preocupante. Asi
lo asegurala secretaria de la patro-
nal Confecomerg Castelldn, Teresa
Esteve, quien lamenta unas reba-
jasdeNavidad muy lightsenlas que
el sector no ha conseguido alcan-
zar las cuotas de venta necesarias
para su remontada, almacenando
una cantidad importante de géne-
ro al que no se le ha podido dar sa-
lida.Y pese a que la campana de pri-
mavera «habia empezado fuerte»,
parece que no eslo suficiente como
parafrenar el «goteo de cierres» que
actualmente se estan produciendo
por todo el territorio provincial.

«Cierres siempre ha habido pero
se suplian con las aperturas de nue-
vos establecimientos», explica Es-
teve. Y es que, como asegura, ac-
tualmente ha bajado el ritmo de
aperturas mientras que el de cierres
es mucho mas pronunciado.

En este sentido, la secretaria de
la patronal del comercio en Caste-
116nlamenta que «es unalastima el
cierre de Monfort Hogar» y que «lle-
vamos avisando desde el afio pasa-
do de que esto iba a ocurrir en el
sector», manifestando que «el cie-
rre de Monfort Hogar es de los mas
sonados pero hay muchos mas ca-
sos en la provincia». Esteve esta-
blece como principales causas de
esta situacion el menor poder ad-
quisitivo de los consumidores, jun-
to con el incremento del precio de
los productos y servicios, asi como
el de la apertura y mantenimiento
de instalaciones debido al elevado
precio de la energia. «Estamos en
una época dificil de mucha incerti-
dumbre», lamenta.

Clientes en un céntrico comercio en Castellon. EUGENIO TORRES

Lapatronal ha
trabajado con el
Consell enlosbonos
cesta dela compra

En este sentido, la secretaria de
Confecomerg Castellon declara que
desde la patronal, estan en cons-
tantesreuniones con los diferentes
partidos politicos para «frenar es-
ta realidad». «De momento les es-
tamos extrapolando la situacién y
haciendo propuestas de como me-
jorarlaw, indica.

Y es que, segun asevera, se trata
de «un sector importante no solo
desde el punto de vista provincial
sino también autonémico», ya que

el comercio «es una parte impor-
tante dela economiay como tal hay
que cuidarlo mas».

Enestalinea, Esteve explica que
desdela Confederacion de Comer-
cio de Alicante, Castellény Valen-
cia han participado, junto con el
Consell, en la anunciada implan-
tacion delosbonos cesta del com-
pra de la Generalitat Valenciana
que ira destinada a las unidades
familiares con rentas inferiores a
21.000 euros anuales y que se ma-
terializard en forma de tarjeta ban-
caria prepago para gastar en cual-
quier comercio de la Comunidad
Valenciana.

«Desde Confecomerg a nivel au-
tondmico hemos trabajado para que
la Generalitat introduzca también

entre esos establecimientos que se
beneficiaran delos bonos alos pe-
quefios comercios», sefialala secre-
taria de la patronal en Castelldn,
una medida, que supondra un ali-
vio para el comercio local, que po-
see en sus filas a sectores con una
situacion tan dificil como el textil.

Pero al margen de éstos, Esteve
defiende la necesidad de una ma-
yor oferta de bonos que deberian
de venir desde las instituciones lo-
cales, pues suimplantacion «en otras
provincias ha sido mucho mas no-
table que en Castelldn». Asilas co-
sas, apunta a la necesidad de una
«mayor implicacién» por parte de
la Diputacion de Castellon, pues «no
notamos el apoyo del que disponen
otras provincias».

ElITC aborda
la construccion
sostenible con
‘Ecosiscer’

CASTELLON
Ellnstituto de Tecnologia Cerami-
ca (ITC-AICE) profundiza en apli-
carlaceramicaalaedificacionylas
ciudades, en este caso a través del
proyecto ‘Ecosiscer, que desarro-
llard sistemas constructivos cera-
micos para lograr una arquitectu-
ra'y un entorno urbano soste-
nible. El proyecto, conelapoyo del
IVACE a través de la Linea Nomi-
nativa 2023, pretende desarrollar
estos sistemas ceramicos paraedi-
ficios y ciudades contemplando
caracteristicas como la sostenibi-
lidady circularidad, es decir, tenien-
do en cuenta el ciclo de vida me-
diante el uso de materiales re-
ciclados, reutilizados, de bajo im-
pactoambientalydeambitolocal.
Otra clave hacia la que se enfo-
ca ‘Ecosiscer’ incide en que estos
materiales incorporen distintos
grados de industrializacion para,
a su vez, poder ser integrados en
procesos de construccion indus-
trializados. También es esencial la
eficiencia energética: sebuscade-
sarrollar sistemasymateriales que
tengan su base en criterios biocli-
maticos, a fin de reducir el consu-
mo energético de los edificios.
‘Ecosiscer’ se alinea con varios
delos Objetivos de Desarrollo Sos-
tenible (ODS) de Naciones Unidas,
concretamente, el ODS 6: Garan-
tizar la disponibilidad y la gesticn
sostenible del aguay el saneamien-
to para todas las personas; el ODS
9: Construir Infraestructuras resi-
lientes, promover la industrializa-
cion inclusiva y sostenible y fomen-
tarla innovacion; el ODS 11: Lograr
que las ciudades sean mds inclusi-
vas, seguras, resilientes y soste-
nibles; el ODS12: Garantizarmoda-
lidades de consumo y produccion
sosteniblesy el ODS13: Adoptarme-
didasurgentes para combatir el cam-
bio climdtico y sus efectos.

Eurocaja Rural participa
en el evento ‘Profesional
INMO'’ de Valencia

El director general de la entidad realiza una
ponencia sobre financiacion hipotecaria

CASTELLON
Victor Manuel Martin Lépez, director
general de Eurocaja Rural, participo
recientemente en el evento ‘Profesio-
nal INMO 2023 organizado por API'Y
APIVAy patrocinado por EurocajaRu-
ral, que reunio a cerca de 300 pro-
fesionales el Auditorio del Centro Cul-
turaly Deportivo ‘LaPetxina’de Valen-
cia. Durante su intervencion en esta

iniciativa, donde oftecié una ponen-
ciasobre financiacién hipotecaria, Mar-
tinLopez detalldlas caracteristicas que
proporciona Eurocajarespectoaestos
productos y la flexibilidad y adapta-
ciondelosmismosalosclientes.Aes-
te respecto, resaltd el asesoramiento
personalizado que proporcionalaen-
tidad para dar respuestas a los clien-
tes,ylaagilidad en sutramitacion, pues
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El directivo Victor Manuel Martin Lopez, durante su ponencia. C.A.D.

se proporciona respuesta de viabili-
dadalashipotecas entre 48 y72horas
despuésdeaportarladocumentacion
necesaria. Respecto al tipo de hipote-

casqueincluyesu catalogode produc-
tos, indicd quelosclientes pueden ele-
gir entre una hipoteca de tipo fijo, va-
riable, mixta o autopromotor.

Sobre el nimero de operacioneshi-
potecariasrealizadas, resaltd quelaen-
tidad formalizé masde1o.000acierre
de 2022y en la provincia de Valencia
se incremento un 55,88% este tipo de
operaciones desde el afio 2020 a cie-
rre de 2022, lo que certifica la evo-
lucion experimentadayelaumentode
lacuotademercado, significando que
se suscriben 3 hipotecas al dia en las
oficinas habilitadas en la provincia.

Eldirector general también expuso
las caracteristicas del modelo de ne-
gociode EurocajaRuralylos datosmas
relevantes de la cuenta de resultados
ybalancedelaentidad acierredel ejer-
cicio 2022, destacando la solvencia y
solidezalcanzadaal disponer deunos
fondos propios de 582 millonesde eu-
ros (ratio de CET1del 17,02%) muy por
encimadelaexigenciaregulatoria del
supervisor Banco de Espafia (situada
en el 11,87%), entre otros datos.



