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Cualquier zona industrial cercana 
a un puerto sería idónea. 
 
España sufrió un apagón eléctrico el 
pasado abril. ¿Sus equipos están pre-
parados para estas situaciones? 
Fue un hecho muy relevante a es-
cala global, aunque mi conocimien-
to sobre su causa raíz es limitado. En 
todo caso, la integración creciente de 
renovables genera desafíos en las re-
des, y esto no ocurre solo en Espa-
ña. Por ello, nuestros productos evo-
lucionan hacia soluciones más inte-
ligentes y compatibles con la red, ca-
paces de aportar estabilidad. El 
almacenamiento será clave para pro-
porcionar capacidad de amortigua-
ción al sistema, tanto desde el pun-
to de vista tecnológico como de in-
versión. Estamos abiertos incluso a 
invertir en proyectos de almacena-
miento aquí. Es un asunto muy téc-
nico y requerirá más análisis, pero 
confiamos en que con soluciones ade-
cuadas estos episodios no se repitan. 

Con la situación política en Estados 
Unidos, ¿las empresas chinas están 
orientándose más hacia Europa? 
Este contexto nos plantea retos y nos 
obliga a diversificar. Tras las restric-
ciones en EEUU, pusimos en mar-
cha hace dos años una fábrica de mó-
dulos en Turquía y este año hemos 
iniciado una nueva planta de células 
solares allí, que estará operativa en 
el tercer trimestre del próximo año. 
Aunque Turquía no pertenece a la 
Unión Europea, esperamos poder 
establecer también capacidades pro-
ductivas dentro de la UE, idealmen-
te en España, para servir tanto al 
mercado europeo como al global. 
Trabajar con inversores locales y 
aportar nuestra tecnología puede ge-
nerar proyectos más equilibrados. 

El año pasado el precio de los módu-
los cayó alrededor del 50 %. ¿Cómo 
ha afectado esto al sector? 
Ha sido consecuencia del exceso de 
capacidad, lo que provocó un des-
censo muy acusado. Pero el merca-
do ya ha tocado fondo. El Gobier-
no chino y la asociación del sector 
han impulsado medidas de auto-
control, cerrando tecnologías ob-
soletas para equilibrar oferta y de-
manda. Observamos una estabili-
zación de precios, que es más salu-
dable para toda la industria. A largo 
plazo, los precios seguirán siendo 
competitivos y el mercado tenderá 
al equilibrio. 

En el corto plazo, el almacena-
miento tendrá una demanda muy 
fuerte y los precios crecerán más rá-
pido que en los módulos solares. 
Con el tiempo, ambos mercados se 
estabilizarán con subidas leves y 
después un comportamiento plano. 
Esa es la tendencia que prevemos.

>>> Viene de la página anterior

ten deducir hasta el 50% del im-
puesto, están presentes en el 64% 
de los municipios con más de 
10.000 habitantes, aunque su im-
pacto es muy heterogéneo al de-
pender del valor catastral y de la 
duración fijada por cada ayunta-
miento. Las del ICIO, vigentes en 
el 63% de los municipios, ofrecen 

Rubén Esteller MADRID.  

La Comisión Nacional de los Mer-
cados y la Competencia (CNMC) 
ha evaluado el impacto de las sub-
venciones, deducciones y bonifica-
ciones fiscales dirigidas al autocon-
sumo fotovoltaico. El organismo 
advierte de que la coexistencia de 
numerosos incentivos, gestionados 
por administraciones distintas, es-
tá generando trámites complejos, 
diferencias en el acceso y riesgos 
de distorsión competitiva.  

A mediados de 2025, el opera-
dor del sistema contabilizaba cer-
ca de 696.000 instalaciones y 5,4 
GW de potencia asociada, equiva-
lentes al 19% de toda la fotovoltai-
ca nacional y alrededor del 4% del 
parque eléctrico español. 

La estructura del sector sigue do-
minada por los hogares, que repre-
sentan el 86% de las instalaciones 
y algo más de la mitad de la poten-
cia total, con un tamaño medio en 
torno a 5 kW. El auge responde a 
la reducción de costes de los pane-
les solares, la evolución del merca-
do eléctrico y la acumulación de in-
centivos públicos. 

La CNMC analiza el impacto de 
estos instrumentos entre 2021 y 
2024, un periodo marcado por la 
activación del Plan de Recupera-
ción, Transformación y Resiliencia 
(PRTR), la crisis energética y la ace-
leración de los programas locales 
y autonómicos de apoyo. En total, 
se han registrado más de 420.000 
expedientes vinculados al autocon-
sumo y almacenamiento, con una 
financiación ya resuelta o verifica-
da que supera los 1.498 millones. 
Las ayudas del PRTR han cubier-
to de media el 22% de la inversión 
en instalaciones fotovoltaicas, un 
porcentaje que asciende al 41% en 
los proyectos de almacenamiento. 

El informe detalla la amplia va-
riedad de incentivos existentes. Las 
bonificaciones del IBI, que permi-

La CNMC pide una ventanilla única para 
acelerar las ayudas para el autoconsumo
Solicita dar anticipos a hogares y pymes y facilitar la llegada de nuevos operadores

Cani Fernández, presidenta de la CNMC. EE

Las ayudas han 
pagado el 22% de 
los autoconsumos 
y el 41% de los 
almacenamientos

reducciones de hasta el 95% del tri-
buto. También ganan presencia las 
bonificaciones del IAE, aunque si-
guen siendo minoritarias. A ello se 
suman las deducciones estatales y 
autonómicas en el IRPF y los in-
centivos fiscales en territorios fo-
rales para empresas 

La evaluación elaborada por la 
CNMC muestra una efectividad de-
sigual de los instrumentos. El re-
gulador identifica un impacto po-
sitivo de la bonificación del IBI so-
bre la adopción de autoconsumo 
en hogares, así como un impulso 
adicional a partir de 2022, coinci-
diendo con el despliegue pleno de 
las ayudas del PRTR y de las de-

ducciones estatales. El estudio cons-
tata, además, que la elevada de-
manda ha sido absorbida por em-
presas instaladoras ya presentes, 
lo que a juicio del organismo exige 
revisar el diseño de los incentivos 
para evitar desventajas para los 
operadores emergentes. 

En sus recomendaciones, la 
CNMC reclama una estrategia na-
cional que coordine a las adminis-
traciones, reduzca la burocracia y 
limite la intensidad combinada de 
las ayudas. Propone la creación de 
una ventanilla única digital que per-
mita a los ciudadanos solicitar sub-
venciones, bonificaciones y deduc-
ciones a través de un procedimien-
to unificado. También sugiere agru-
par incentivos dentro de cada nivel 
administrativo, y dar adelantos pa-
ra las pymes y los hogares de me-
nos recursos.

El sector ha 
recibido más de 
1.500 millones en 
ayudas públicas 
para su impulso

R. Esteller MADRID.  

Iberdrola y Echelon Data Centers 
han cerrado su alianza estratégica 
para construir y operar centros de 
datos a gran escala en España. Na-
ce así Echelon Iberdrola Digital In-
fra, con unas inversiones previstas 
de más de 2.000 millones de euros, 

Iberdrola y Echelon lanzan su unión de ‘data centers’
La ‘joint venture’ tiene 
previstas inversiones por 
más de 2.000 millones

lo que la convierte en la mayor joint 
venture en Europa entre una com-
pañía energética y un desarrolla-
dor de data centers. 

Con la culminación de esta ope-
ración anunciada en julio de 2025, 
y tras obtener las aprobaciones re-
gulatorias necesarias, Echelon 
Iberdrola Digital Infra iniciará su 
actividad comercial con el foco pues-
to en compañías tecnológicas hi-
perescalares y proveedores de in-
fraestructura y servicios para inte-
ligencia artificial, un sector con gran 

potencial de crecimiento. El primer 
proyecto de esta alianza será Ma-
drid Sur, un complejo de 160.000 
metros cuadrados que dispondrá 
de 144 MW para procesamiento de 
datos que ya tiene asegurada una 
conexión eléctrica de 230 MW. Es-
te proyecto generará unos 1.500 
empleos directos e indirectos, y su 
demanda estimada es de 1 TWh. 
Además, contará con una planta 
solar fotovoltaica y energía reno-
vable adicional de Iberdrola para 
garantizar su consumo eléctrico. 

Iberdrola aportará su experien-
cia en generación renovable y en el 
desarrollo y gestión de grandes in-
fraestructuras eléctricas. Se encar-
gará de identificar y asegurar terre-
nos con buena conectividad a la red 
eléctrica y garantizar un suminis-
tro de energía limpia 24/7. Por su 
parte, Echelon asumirá los proce-
sos de permisos, diseño, comercia-
lización y operación. La participa-
ción en la joint venture será de has-
ta el 80% para Echelon, mientras 
que el resto para Iberdrola.

Accede al vídeo  
de la entrevista  
en nuestra web 
www.eleconomista.es
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