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La última ofensiva arancelaria de Do-

nald Trump, concretada en el anun-

cio de un arancel general del 15% a

todos los países después de que el

viernes el Tribunal Supremo de

EE.UU. declarara ilegales los arance-

les asimétricos que ha aplicado en el

último año, ha sumido en la incerti-

dumbre a las empresas exportado-

ras, pues amenaza con agravar unas

pérdidas económicas para España

que superan los 800 millones de eu-

ros en apenas cinco meses.

Esa es la diferencia entre lo que se

exportó desde nuestras fronteras a

EE.UU. entre agosto de 2025, cuando

entró en vigor el acuerdo comercial

firmado entre Trump y la UE, y di-

ciembre del mismo año, y lo que se

consiguió colocar en el país en el mis-

mo periodo del ejercicio anterior. En

esos cinco meses de 2025 las ventas

sumaron 6.414 millones cuando en

2024 habían sido de 7.231 millones,

un desplome del 11% que se explica

fundamentalmente por la guerra co-

mercial. En el mismo período las im-

portaciones desde EE.UU. se incre-

mentaron un 0,43%, lo que disparó el

déficit comercial bilateral hasta los

5.223 millones, un 20% más.

La situación amenaza con empeo-

rar. El arancel general del 15% perju-

dica, según los expertos consultados,

a los exportadores españoles, al de-

rogar el sistema de aranceles asimé-

tricos instaurado por Trump que per-

judicaba a países muy competitivos

como China, India o Brasil, que tie-

nen capacidad para vender produc-

tos con peso relevante en la exporta-

ción española, como los componen-

tes de automóviles, a precios más

competitivos por susmenores costes

regulatorios, las ayudas estatales que

reciben y sus mayores economías de

escala, según explica Marisa Ponce-

la, ex secretaria de Estado de Comer-

cio y consejera asesora de la consul-

tora LLYC.

Según los datos oficiales, los sec-

tores que más han acusado los aran-

celes han sido las empresas del sec-

tor de las semimanufacturas (meta-

les, químicos...) y la industria agro-

alimentaria, con una caída en ventas

del 16%. Dentro de este grupo, el ma-

yor golpe se lo ha llevado el sector de

las bebidas (especialmente, el vino),

con un desplome del 23%; las grasas

y aceites, con una caída del 30%; y las

frutas y hortalizas, con una contrac-

ción del 12%. En términos relativos

destaca también el retroceso en ven-

tas del sector del automóvil y los bie-

nes de consumo (electrodomésticos,

electrónica, etc.), con sendas caídas

del 26% y el 24%.

Incertidumbre

Entre los sectores afectados la pala-

bra clave es «incertidumbre». El di-

rector de la federación del vino (FEV),

José Luis Benítez; tiene claro que lo

urgente en estosmomentos es la «ne-

cesidad de unas reglas del juego cla-

ras» y admite que en el sector ha re-

cibido este último giro «con cierta

preocupación puesto que se trata de

una situación inédita». Lo que más

solivianta es que «tampoco conoce-

mos cuál es el arancel definitivo»,

aunque reconocen que para el sector

del vino «es un mercado fundamen-

tal, y no podemos renunciar».

Otro de los grandes sectores espa-

ñoles, el aceite, coincide con ese diag-

nóstico. El director general de Asoli-

va, Rafael Pico, explica que «todo pa-

rece indicar que esos aranceles se van

a devolver; los deben devolver –a las

empresas españolas que tuvieran ne-

gocio en EE.UU.– incluso con intere-

ses de demora». Marisa Poncela ad-

vierte, no obstante, de que no será un

proceso sencillo. «Litigar en Estados

Unidos no es barato y ese coste pue-

de disuadir a muchos de intentar re-

clamar», dice.

La incertidumbre para los expor-

tadores españoles es aúnmayor por-

que no saben si se va a conservar el

estatus de ‘nación más favorecida’

que la Comisión Europea había arran-

cado en su negociación con Trump.

«El panorama es distinto porque las

fichas del tablero se caen», dicen des-

de Asoliva, que recuerdan que en el

marco derribado por el Supremo de

Estados Unidos convivían aranceles

al 10% como Marruecos, o Túnez al

25%, y ahora todo se equipara. «No se

sabe cuánto va a durar, lo que crea

una incertidumbre enorme. Se cie-

rran operaciones todos los días, y se

necesita conocer las circunstancias

del mercado. Lo que hace el exporta-

dor español es retraerse y, tal vez, pa-

ralizar operaciones, o tal vez no».

Así lo subraya también Antonio

Llobet, presidente del Consejo Gene-

ral de Colegios de Agentes de Adua-

nas de España, el colectivo que se en-

carga de gestionar todos los trámites

aduaneros para las empresas. «Lo que

viene será mas volatilidad y muchos

incumplimientos de contratos por-

que las nuevas condiciones obliga-

rán a renegociar precios o cantida-

des con los importadores», asegura.

En los casos en que no se pueda a las

empresas no les quedará más reme-

dio que buscar otrosmercados, como

muchas ya empezaron a hacer con la

ESPAÑAPIERDE800MILLONES
PORLOSARANCELESDETRUMP

El último giro deWashington para esquivar
la sentencia del Tribunal Supremo que declaró
ilegal la ofensiva arancelaria de la Administración
estadounidense amenaza con agravar la factura de
la guerra comercial para la exportación española

ABCFuente:Min. de Economía, Comercio y Empresa

2021

2022

2023

2024

2025

Balanza comercial

con Estados Unidos

Período de agosto a diciembre

Enmillones de euros

11.587,71

11.993,13

12.887,83

8.523,24

6.409,87

Repercusión

de la pandemia

7.956,98

7.820,20

7.231,78

6.414,99

11.638,26

Exportaciones

Importaciones

La granmaniobra estratégica de

laAdministraciónTrumppara

reordenar las relaciones comer-

ciales de EE.UU. con el resto del

mundo castiga a los países que

venden en ese territorio con

aranceles que acabanpagando

los importadores locales, que

son los que, en todo caso,

podrían reclamar las tasas

pagadas. Porque, lógicamente,

no son los exportadores los que

pagan los aranceles de entrada a

productos foráneos sino los

importadores y, en última

instancia, los consumidores

estadounidenses. El perjuicio

para los países que venden es

indirecto. Cuantomayor es el

arancel,más caros son los

productos ymenos se venden.

Las empresas
importadorasde
EE.UU.pagan las tasas
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Enrique Serbeto

Corresponsal en Bruselas

LaComisióndeComercio Internacio-

nal del Parlamento Europeo ha deci-

didoparalizar la ratificacióndel acuer-

do conEE.UU., a la espera de queWa-

shingtonaclareenquésituaciónqueda

todo después de la sentencia del tri-

bunalSupremoquedesautorizaenge-

neral los aranceles impuestos por el

presidente Donald Trump. La Comi-

sión Europea había publicado la vís-

pera un comunicado en el que exigía

a Washington el cumplimiento del

acuerdo firmado y al mismo tiempo

claridad en relación a la situación ac-

tual. «Cuando tengamos un panora-

maclaro, tendremos la capacidadpara

dar nuestra opinión y emprender los

próximos pasos».

Bernd Lange, el eurodiputado so-

cialdemócrata alemán que preside la

comisióndeComercioExterior, hade-

jadoclaroquesegúnsucriterio «sene-

cesita claridadyseguridad jurídicaan-

tes de tomarnuevasmedidas», por lo

que lomás razonable sería suspender

el trabajo legislativo «hasta que ten-

gamos una evaluación jurídica ade-

cuada y compromisos claros por par-

te deEE.UU.». Lange consideraque la

base legal del acuerdo ha cambiado,

ya que según lo que se ha conocido

hasta ahorade las opcionesde laCasa

Blanca, elnuevoaranceldel 15%seaña-

diría a los que sepactaron enEscocia.

«No es una base, es un recargo lo que

significaquese tratadeelementosque

no están contemplados en el acuer-

do», ha añadido Lange. Esta incerti-

dumbre justifica no votar el acuerdo

mañanaencomisión, comoestabapre-

visto, aunque por ahora semantiene

en el orden del día el voto en pleno el

11 demarzo, por si cambian las cosas

antes del pleno delmes que viene.

Losacuerdosdecomercio soncom-

petencia exclusivade laComisiónEu-

ropeapor loquesu ratificacióncorres-

ponde al Parlamento Europeo, aun-

que en este caso –como en muchas

otras ocasiones– el tratado se había

diseñado para entrar en vigor antes

de su ratificación parlamentaria. El

Parlamento tenía previsto ratificar el

llamadoAcuerdoTurnberry estemar-

tes y el aplazamiento deja en el aire,

entre otras cosas, la cláusula que exi-

ge que laUEelimine los aranceles so-

bre una serie de importaciones agrí-

colas e industriales de productos es-

tadounidenses.

Devoluciones

La Comisión no ha querido entrar en

datos sobre las cantidades que la Ad-

ministración estadounidensedebería

eventualmente devolver puesto que

gran parte de los aranceles han sido

declarados ilegales, que por otro lado

es algo que correspondería a aquellos

que los han pagado, que son los im-

portadoresnorteamericanos.ParaBru-

selas los aranceles «son impuestos y

perjudican a los intercambios comer-

ciales». El acuerdo fue firmado entre

la presidenta Ursula von der Leyen y

el propio Trump en el club de golf de

la localidad escocesa de Turnberry,

propiedad del magnate norteameri-

cano. Entonces fue considerado como

unpacto «desigual» por un lado, pero

beneficioso almismo tiempo compa-

rado con las pretensiones iniciales de

Trump. Lange considera que los últi-

mos acontecimientos enEE.UU. «han

creadounauténtico caos comercial».

Con anterioridad ya sehabía apro-

bado un aplazamiento del trámite de

ratificación por las exigencias de

Trumpdeapoderarse deGroenlandia

y las amenazas de imponer aranceles

adicionales a los aliados europeosque

se oponían a este plan.Una vez que el

asuntodeGroenlandia sedejóde lado,

la comisiónparlamentaria estabadis-

puesta a ratificarlo, aunque entonces

sehablóde ciertas condiciones, como

una cláusula de caducidad de 18me-

ses ymedidas para responder a posi-

bles incrementos extraordinarios de

las importaciones estadounidenses.

primera arremetida arancelaria de

Donald Trump.

La directora de Internacional, In-

versión e Innovación de la industria

química Feique, María Eugenia Anta,

asegura a ABC que preocupa profun-

damente la incertidumbre jurídica y

comercial que vuelve a abrirse ahora.

«La falta de claridad sobre la base le-

gal efectiva de los aranceles, su posi-

ble modificación unilateral median-

te órdenes ejecutivas y la interpreta-

ción del límite arancelario del 15%

generan un riesgo real de que se pro-

duzcan incrementos arancelarios acu-

mulativos que superen lo negociado».

Porque la realidad es que a última

hora de la tarde de ayer lo único que

se sabía es que las autoridades adua-

neras estadounidenses iban a dejar

de aplicar el régimen de aranceles de-

rivado del Día de la Liberación, pero

no si estas respetarían el contenido

del acuerdo bilateral firmado con la

Comisión Europea en agosto o no.

«No cumplirlo podría desencadenar

una escalada de represalias judicia-

les y eso sí es preocupante», avisa el

presidente del Club de Exportadores,

Antonio Bonet.

LaEurocámaraaplaza la
ratificacióndel acuerdo
comercial conEE.UU.por el
caos tras el fallodel Supremo

Von der Leyen yTrump en la firma

del acuerdo comercial. Reuters

k
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Trump agrava una guerra arancelaria que ya le ha costado
800 millones a España

trump agrava guerra arancelaria costado 800 millones espana

https://www.abc.es/economia/trump-agrava-guerra-arancelaria-costado-800-millones-20260223041414-nt.html
Xavier Vilaltella
Raúl Masa
Bruno Pérez

La última ofensiva arancelaria de Donald Trump , concretada en el anuncio de un arancel general del
15% a todos los países después de que el viernes el Tribunal Supremo de EE.UU. declarara ilegales
los aranceles asimétricos que ha aplicado en el último año, ... ha sumido en la incertidumbre a las
empresas exportadoras españolas, pues amenaza con agravar el recorte de sus ventas a este país,
que en solo cinco meses se han reducido en más de 800 millones de euros. Esa es la diferencia entre
lo que se exportó desde España a EE.UU. entre agosto de 2025, cuando entró en vigor el acuerdo
comercial firmado entre Trump y la UE, y diciembre del mismo año, y lo que se consiguió colocar en
el país en el mismo periodo del ejercicio anterior. En esos cinco meses de 2025 las ventas sumaron
6.414 millones cuando en 2024 habían sido de 7.231 millones, un desplome del 11% que se explica
fundamentalmente por la guerra comercial. En el mismo período las importaciones desde EE.UU. se
incrementaron un 0,43%, lo que disparó el déficit comercial bilateral hasta los 5.223 millones, un 20%
más. La situación amenaza con empeorar. El arancel general del 15% perjudica, según los expertos
consultados, a los exportadores españoles, al derogar el sistema de aranceles asimétricos
instaurado por Trump que perjudicaba a países muy competitivos como China, India o Brasil, que
tienen capacidad para vender productos con peso relevante en la exportación española, como los
componentes de automóviles, a precios más competitivos por sus menores costes regulatorios, las
ayudas estatales que reciben y sus mayores economías de escala, según explica Marisa Poncela , ex
secretaria de Estado de Comercio y consejera asesora de la consultora LLYC.Noticia relacionada

Economia

Las exportaciones españolas a los EE.UU. se han reducido un 11% desde que entraron en vigor las tasas

https://www.abc.es/economia/trump-agrava-guerra-arancelaria-costado-800-millones-20260223041414-nt.html
https://www.abc.es/autor/xavier-vilaltella-7170/
https://www.abc.es/autor/raul-masa-6963/
https://www.abc.es/autor/bruno-perez-5209/


general No No La Eurocámara pospone la ratificación del acuerdo comercial con EE.UU. por el «caos
arancelario» Enrique SerbetoSegún los datos oficiales, los sectores que más han acusado los
aranceles han sido las empresas del sector de las semi-manufacturas (metales, químicos..) y la
industria agroalimentaria, con una caída en ventas del 16%. Dentro de este grupo, el mayor golpe se
lo ha llevado el sector de las bebidas (especialmente, el vino), con un desplome del 23% ; las grasas y
aceites, con una caída del 30%; y las frutas y hortalizas, con una contracción del 12%. En términos
relativos destaca también el retroceso en ventas del sector del automóvil y los bienes de consumo
(electrodomésticos, electrónica, etc.), con sendas caídas del 26% y el 24%.Convivir con la
incertidumbreEntre los sectores afectados la palabra clave es «incertidumbre». El director de la
federación del vino ( FEV ), José Luis Benítez ; tiene claro que lo urgente en estos momentos es la
«necesidad de unas reglas del juego claras» y admite que en el sector ha recibido este último giro
«con cierta preocupación puesto que se trata de una situación inédita». Lo que más solivianta es que
«tampoco conocemos cuál es el arancel definitivo», aunque reconocen que para el sector del vino
«es un mercado fundamental, y no podemos renunciar».Otro de los grandes sectores españoles, el
aceite , coincide con ese diagnóstico. El director general de Asoliva , Rafael Pico , explica que «todo
parece indicar que esos aranceles se van a devolver –a las empresas españolas que tuvieran
negocio en EE.UU.–; los deben devolver incluso con intereses de demora». Marisa Poncela advierte,
no obstante, de que no será un proceso sencillo. «Litigar en Estados Unidos no es barato y ese coste
puede disuadir a muchos de intentar reclamar», dice.La incertidumbre para los exportadores
españoles es aún mayor porque no saben si se va a conservar el estatus de 'nación más favorecida'
que la Comisión Europea había arrancado en su negociación con Trump. «El panorama es distinto
porque las fichas del tablero se caen», dicen desde Asoliva, que recuerdan que en el marco derribado
por el Supremo de Estados Unidos convivían aranceles al 10% como Marruecos, o Túnez al 25%, y
ahora todo se equipara. «No se sabe cuánto va a durar, lo que crea una incertidumbre enorme. Se
cierran operaciones todos los días, y se necesita conocer las circunstancias del mercado. Lo que
hace el exportador español es retraerse y, tal vez, paralizar operaciones, o tal vez no».Preocupación
sectorial Los principales exportadores coinciden en que esta situación eleva la «incertidumbre»Así lo
subraya también Antonio Llobet , presidente del Consejo General de Colegios de Agentes de Aduanas
de España , el colectivo que se encarga de gestionar todos los trámites aduaneros para las
empresas. «Lo que viene será mas volatilidad y muchos incumplimientos de contratos porque las
nuevas condiciones obligarán a renegociar precios o cantidades con los importadores», asegura. En
los casos en que no se pueda a las empresas no les quedará más remedio que buscar otros
mercados, como muchas ya empezaron a hacer con la primera arremetida arancelaria de Trump.La
directora de Internacional, Inversión e Innovación de la industria química Feique , María Eugenia Anta
, asegura a ABC que preocupa profundamente la incertidumbre jurídica y comercial que vuelve a
abrirse ahora. «La falta de claridad sobre la base legal efectiva de los aranceles, su posible
modificación unilateral mediante órdenes ejecutivas y la interpretación del límite arancelario del 15%
generan un riesgo real de que se produzcan incrementos arancelarios acumulativos que superen lo
negociado».Porque la realidad es que a última hora de la tarde de ayer lo único que se sabía es que
las autoridades aduaneras estadounidenses iban a dejar de aplicar el régimen de aranceles derivado
del Día de la Liberación, pero no si estas respetarían el contenido del acuerdo bilateral firmado con la
Comisión Europea en agosto o no. «No cumplirlo podría desencadenar una escalada de represalias y
eso sí es preocupante», avisa el presidente del Club de Exportadores, Antonio Bonet .
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IBERQUIMIA DIGITAL 2026

https://www.quimicaysociedad.org/evento/iberquimia-digital-2026/
Angela Lopez

Un punto de encuentro digital en el que permitirá conocer las mejores soluciones del mercado y
debatir en torno a diferentes temas.
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Un punto de encuentro digital en el que permitirá conocer las mejores soluciones del mercado y debatir en
torno a diferentes temas. 
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familiar volcada en la sostenibilidad de las viviendas; Mariano Ucar, 
un líder empresarial inagotable; BTI Biotechnology, la ciencia al 
servicio de la salud; y Qubiz.team, una deeptech vasca que sabe 
poner el ojo en lo que otros no pueden ver

Amenabar 
Una huella social hecha con 
calidad y responsabilidad

E. C. 

F undada en 1981 en 
Gipuzkoa, Amena-
bar ha construido 

una identidad buscando la  
calidad, la responsabilidad, 
el respeto por el entorno y 
una vocación de servicio a 
la sociedad. Una trayecto-
ria con la que se ha conso-
lidado como uno de los lí-
deres en el sector de la pro-
moción y de la construcción 
en España. 

La receta ha sido la de de-
sarrollar un modelo propio 
con solidez financiera y 
abarcando el sector resi-
dencial, la obra civil y de-
portiva, así como edificios 
singulares y terciarios. Con 
trabajos que proponían un 
modelo desarrollo urbano 
y de la construcción. 

Promotoras de primer ni-
vel como Metrovacesa y Via 
Célere, así como adminis-
traciones públicas como la 
Empresa Municipal de la 
Viviendas y Suelo de Ma-
drid (EMVS) y Visesa, han 
desarrollado proyectos con 
la firma vasca. En el ámbi-
to de la obra civil ha traba-
jado para organismos como 
Puertos, Adif, ETS o las di-
putaciones vascas. 

La compañía tiene dele-

gaciones en el norte, en País Vasco y Can-
tabria; en la Comunidad de Madrid; y en 
el sur, donde Andalucía se ha consolidado 
como un eje estratégico de expansión. 

Con más de 30.000 viviendas entrega-
das y una media anual superior al millar, 
ha crecido sobre un modelo de planifica-
ción a largo plazo, rigor en la gestión y el 
desarrollo de la vivienda accesible. Así, el 
año pasado entregó 1.034 pisos y, hasta 
2030, prevé el desarrollo de 6.933 vivien-
das, de las que 3.450 serán asequibles. 
Amenabar integra todas las fases de sus 
proyectos con recursos propios. La com-
pañía cuenta con promotora, constructo-
ra, pero también canteras, plantas de hor-
migón y hasta fábrica de mobiliario y de-
coración. Una apuesta con que puede ga-
rantizar mejor estándares de calidad y 
cumplimiento de plazos. 

Además, colabora con iniciativas depor-
tivas, culturales y sociales, apoyando dis-
ciplinas como el balonmano, el deporte 
base, participando en proyectos cultura-
les vinculados al cine y colaborando con 
fundaciones dedicadas a la educación, el 
acompañamiento y el apoyo a colectivos 
en situación de vulnerabilidad. 

Mirando al futuro, mantiene una visión 
orientada a la creación de proyectos que 
aporten valor, con especial foco en la vi-
vienda asequible y el desarrollo de entor-
nos sostenibles. La compañía concibe el 
diseño y la construcción de espacios como 
herramientas para mejorar la calidad de 
vida de las personas y fortalecer las comu-
nidades, contribuyendo al progreso del 
sector con responsabilidad, compromiso y 
excelencia, como explica Ana Amenabar.

Qubiz.team 
Hacer visible lo que hasta 
ahora era imposible 

S. LLAMAS 

L a deep tech vasca Qu-
biz.team se ha mar-
cado como reto hacer 

visible lo invisible, un obje-
tivo que ya han alcanzado 
tras diez años madurando 
su proyecto, dos de ellos 
centrados en la investiga-
ción. Sus herramientas de 
medición basadas en la sen-
sórica y en la metrología 
cuánticas permiten garanti-
zar la pureza del agua iden-
tificando moléculas de PFAS, 
los llamados ‘químicos eter-
nos’ ya que no se pueden 
descomponer de forma na-
tural. 

Su tecnología ya permite 
detectarlos en su magnitud 
más pequeña y a tiempo 
real incluso, entre más de 
dos millones y medio de li-
tros de agua –la capacidad 
de una piscina olímpica–, 
garantizando así la super-
visión de su pureza. Y hay 
más. Qubiz.team trabaja ya 
en soluciones dirigidas a la 
salud que permitirían a las 
clínicas detectar microme-
tástasis latentes actualmen-
te invisibles, una revolución 
para los tratamientos onco-
lógicos detectando el cán-
cer en sus etapas más ini-
ciales; en el ámbito de la in-

dustria, solucionando la ceguera de los sen-
sores convencionales monitorizando la ter-
modinámica en tiempo real; o incluso en 
la energía, midiendo parámetros para las 
redes eléctricas del futuro. 

«Esto supone generar una nueva indus-
tria y una nueva fuente de fabricación de-
dispositivos avanzados», defienden los fun-
dadores del proyecto que comparten nom-
bre y objetivos: Jorge García del Arco, Jor-
ge de la Herrán y Crespo (en la foto) y Jor-
ge Casanova. Su proyecto se engloba en 
una segunda oleada de la tecnología cuán-
tica tratando el dato a través de algoritmos 
diseñados para resolverse en las super-
computadoras actuales, con las que ya vie-
nen trabajando. «No se trata de medir de 
forma más potente o avanzada, sino de me-
dir lo que antes era imposible», resumen. 

Cazando talento 
Más allá de las grandes computadoras, el 
proyecto se ha impulsado gracias al genio. 
Aunque todavía en expansión y a la caza 
de fichajes, Qubiz.team ya ha reunido a un 
equipo de 11 profesionales –un 36% con 
doctorado– y seis asesores –la mitad de 
ellos catedráticos–, con grandes nombres 
en ámbitos como la química o la física. Un 
talento con el que han conseguido recono-
cimientos como el EIC Seal of Excellence 
2025, tres solicitudes de patentes –otra está 
en trámite–, y unos resultados económi-
cos que acompañan. El año pasado más 
que cuadruplicaron su facturación de 2024 
y este 2026 apunta a ser mejor con la crea-
ción de su primer prototipo ya comercia-
lizable gracias a la miniaturización de pie-
zas y la homologación de todos los procesos.

 

PREMIOPREMIO
EMPRESA 
DEL AÑO

PREMIOPREMIO
NOVEL

PREMIOS EUSKADI AVANZA
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Moeve lidera el ranking sectorial europeo de sostenibilidad
de S& P por tercer año consecutivo

energía eólica transparencia digitalización

https://www.elconfidencial.com/sociedad/2026-02-23/moeve-lider-sostenibilidad-energetica-europa-1hms_430…
Pepe Campos

Moeverepite por tercer año consecutivo como líder europeo de su sector en el ranking de S&P Global
Corporate Sustainability Assessment (CSA). De esta manera, la energética revalida su primer puesto
continental, y como tercera a nivel mundial, destacando su excelencia en la gestión climática , en la
cadena de suministros y de riesgos y crisis, además de su ética empresarial y su estrategia fiscal .

De hecho, muchas de las virtudes que se ponen en valor en la calificación de la compañía energética
, que ha sido de 76 sobre 100, vienen recogidas en su hoja de ruta a 2030 , Positive Motion , con la
que aspira a ser un referente europeo de la transición energética a través de las moléculas verdes , la
movilidad y la química sostenibles.

Además, también han contribuido otros atributos, como la transparencia , que se materializa en su
Informe de Gestión Integrada (IGI) que recoge anualmente el desarrollo de todas sus iniciativas,
mostrando el desempeño detallado de los objetivos en materia de sostenibilidad .

Moeverepite por tercer año consecutivo como líder europeo de su sector en el ranking de S&P Global
Corporate Sustainability Assessment (CSA). De esta manera, la energética revalida su primer puesto
continental, y como tercera a nivel mundial, destacando su excelencia en la gestión climática , en la
cadena de suministros y de riesgos y crisis, además de su ética empresarial y su estrategia fiscal .

Sociedad

La compañía afianza liderazgo europeo en la evaluación CSA de S&amp;P Global, situándose tercera
mundial, impulsada por gestión climática, cadena de suministro y riesgos, ética corporativa, estrategia fiscal
y plan Positive Motion

Foto: Fachada de una sede de Moeve. (Servimedia)

https://www.elconfidencial.com/sociedad/2026-02-23/moeve-lider-sostenibilidad-energetica-europa-1hms_4308448/
https://www.elconfidencial.com/autores/pepe-campos-5782/


23EconomíaDIARI DE TARRAGONA 
DIMARTS, 24 DE FEBRER DE 2026

Empresas

DIARI DE TARRAGONA 
TARRAGONA 

Servirán para cubrir las 
vacantes de verano en el 
Camp de Tarragona y las 
Terres de l’Ebre 

Mercadona ha iniciado este mes 
el proceso de selección para re-
forzar su equipo de cara a la 
campaña de verano en la de-
marcación de Tarragona. La em-
presa busca incorporar a 150 
personas para cubrir vacantes 
en sus supermercados del Camp 
de Tarragona y de las Terres de 
l’Ebre con el objetivo de garan-
tizar un servicio óptimo y adap-
tado a la demanda estacional 
entre junio y septiembre. 

Las ofertas de trabajo en el 
Camp de Tarragona son para 

cubrir vacantes en las tiendas 
de Valls (Alt Camp), Cambrils, 
Reus, Vandellós y L’Hospitalet de 
l’Infant (Baix Camp), Calafell y 
El Vendrell (Baix Penedès), 
Montblanc (Conca de Barberà), 
Altafulla, Creixell, Tarragona 
ciudad, Salou y Vila-seca (Ta-
rragonès). En cuanto a las Te-
rres de l’Ebre las ofertas son pa-
ra Móra d’Ebre (Ribera d’Ebre), 
L’Ametlla de Mar, Deltebre y 
Tortosa (Baix Ebre), Amposta y 
La Ràpita (Montsià). 

Las ofertas de trabajo ya es-
tán disponibles en la web. En 
las ofertas se describen las con-
diciones del puesto de trabajo, 
como un salario de 1.734 euros 
brutos al mes para una jornada 
completa. También destaca la 
formación específica que reci-
ben las nuevas incorporaciones 
desde el primer día.

Mercadona contratará a 150 
personas en Tarragona

Empleo

EFE 
BRUSELAS 

Bruselas quiere saber las 
implicaciones que tiene para 
el bloque comunitario la 
setencia del Tribunal 
Supremo contra los 
aranceles de Trump 

El Parlamento Europeo decidió 
ayer paralizar la ratificación del 
acuerdo comercial que la Unión 
Europea y Estados Unidos firma-
ron el pasado verano por la in-
certidumbre que ha generado la 
sentencia de la Corte Suprema 

estadounidense que ha declara-
do ilegales los aranceles del pre-
sidente Donald Trump. 

La Comisión de Comercio de la 
Eurocámara tenía previsto votar 
hoy martes el acuerdo para avan-
zar en el proceso de ratificación, 
pero el Partido Popular Europeo, 
los socialdemócratas, los libera-
les y los Verdes acordaron ayer 
frenar el proceso hasta que Wa-
shington aclare las implicaciones 
que tiene para el bloque comuni-
tario la sentencia del pasado vier-
nes. «Hay mucha incertidumbre 
sobre lo que ocurre», dijo en de-
claraciones a la prensa el jefe de 
la Comisión de Comercio, el so-

cialdemócrata Bernd Lange, 
quien aseguró que se necesita 
«claridad y certeza jurídica» an-
tes de poder ratificar el acuerdo. 

Desde el pasado verano, cuan-
do Trump y la presidenta de la 
Comisión Europea, Ursula von 
der Leyen, firmaron el acuerdo, 
una gran mayoría de productos 
europeos han estado sujetos a un 
arancel del 15 %, pero la UE no 
ha importado los bienes indus-
triales estadounidenses al 0 % -
como se comprometió- porque la 
Eurocámara no ha ratificado el 
pacto. 

Ahora, la UE quiere saber si el 
Gobierno estadounidense va a se-
guir cumpliendo su parte del tra-
to o si los aranceles del 15 % que 
ha anunciado Trump este fin de 
semana modifican lo acordado. 

Lange aseguró que los grupos 
políticos se volverán a reunir la 
semana que viene con la esperan-
za de que Washington haya acla-
rado ya si va a seguir cumplien-
do su parte del trato y, si así fue-
ra, apuntó la posibilidad de que 
el Parlamento Europeo podría ra-
tificar el pacto en el pleno de 
marzo.

La Eurocámara paraliza 
la ratificación del pacto 
comercial con EEUU

Aranceles

ALEIX SOLÉ 
TARRAGONA 

Cristian Lay Grupo Industrial 
(con sede en Jerez de los Caba-
lleros, Extremadura) ha mostra-
do interés en adquirir las plantas 
de cartonaje de International Pa-
per - DS Smith en Valls y Mont-
blanc, según ha podido saber el 
Diari de Tarragona de fuentes co-
nocedoras de la operación. 

Las dos fábricas que sopesa 
comprar están hoy amenazadas 
de cierre, ya que International Pa-
per planteó un Expediente de Re-
gulación de Empleo (ERE) a los 
200 trabajadores de ambas plan-
tas. Fuentes de International Pa-
per consultadas por el Diari de-
clinaron comentar el interés de 
compra y reiteraron que, por el 
momento, mantienen su postura 
inicial de cerrar las plantas.  

El grupo Cristian Lay cuenta 
con presencia industrial en la pro-
vincia de Tarragona. Este grupo 
es el propietario de la empresa 
Matias Gomà Tomàs, con una 
planta de papel reciclado en La 
Riba (Alt Camp). Además, tam-
bién posee la química IQOXE, con 
plantas en Tarragona. Pregunta-
do por el Diari, el grupo CL no ha 
ofrecido, por el momento, ningu-
na declaración al respecto. 

Huelga indefinida 
Los trabajadores de las dos fábri-
cas amenazadas comienzan hoy 
una huelga indefinida con el obje-
tivo de presionar a la compañía 
para que encuentre una alterna-
tiva al cierre. Los empleados se 
manifiestan hoy en la Plaça Im-
perial Tarraco de Tarragona a las 
diez de la mañana y enfilarán ca-
mino hasta el hotel Tarraco Park, 

ubicado en la carretera de Valèn-
cia, para reunirse con represen-
tantes de la empresa. 

Antonio Muriana, presidente 
del comité de empresa de la fá-
brica de Montblanc, comentó que 
en la reunión de hoy «no se ne-
gociará nada» y señaló que solo 
se trata de «cuestiones técnicas». 
En esta reunión, además de los 
representantes sindicales, acudirá 
Albert Forcadell, director de DS 
Smith en España, y Tomás Martí-
nez, director de recursos huma-
nos de DS Smith en España. 

Por otro lado, el presidente del 
comité de empresa de Montblanc  
reiteró que «mantenemos contac-
to con todas las administraciones 
públicas» y agradeció que «todas 
están a favor de nosotros».  

No obstante, las conversaciones 
entre administraciones públicas 
y empresas no están siendo tan 
fluidas. Por el momento no se ha 
producido ningún encuentro for-

mal entre los ayuntamientos de 
Valls y Montblanc e International 
Paper. Será a partir de la semana 
que viene cuando empresa y 
ayuntamientos se puedan ver las 
caras, aunque todavía sin fecha 
confirmada. 

Los trabajadores, por su parte, 
mantendrán reuniones con la em-
presa dos veces por semana. Mu-
riana no descarta que, en el caso 
de no llegar a ningún acuerdo, se 
opte por acudir a juicio.

El grupo CL, interesado en 
comprar las plantas en Valls 
y Montblanc de DS Smith

Laboral

Concentración de los trabajadores de las plantas de International Paper en Valls y Montblanc. FOTO: CEDIDA

Este grupo es el propietario de la empresa Matias Gomà Tomàs,  
que cuenta con una planta de papel reciclado en La Riba (Alt Camp)

Los trabajadores se 
reúnen hoy con DS 
Smith en el hotel 

Tarraco Park
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Los trabajadores confían 
en poder convencer al 
fondo Mutares de la 
viabilidad de mantener 
los empleos tras la venta 
de la factoría de La Aljorra 
JESÚS NICOLÁS

 
CARTAGENA. El comité de empre-
sa de Sabic ya lo ha manifestado 
en múltiples ocasiones. Su objeti-
vo principal es evitar a toda cos-
ta la destrucción de empleos y los 
sindicatos ya se han puesto ma-
nos a la obra. Su propuesta, la cual 
compartieron ayer con el Minis-
terio de Industria, es un plan que 
permita reducir al máximo los 
costes de producción del comple-
jo industrial que, al menos duran-
te este año, seguirá gestionando 
la compañía saudí. 

El presidente del comité, Pas-
cual Sánchez, concluyó tras su 
encuentro con altos cargos del Mi-
nisterio que dirige Jordi Hereu 
que el dosier que han elaborado 
busca garantizar a futuro la pro-
ducción y el empleo en Cartage-
na. Una meta que, remarcó, pasa 
por la descarbonización de la fac-
toría productora de plásticos. 

Los sindicatos avanzaron a este 
diario que lo que proponen es la 
instalación de una caldera de bio-
masa y otra eléctrica para redu-
cir las emisiones y el consumo de 
gas natural, disminuyendo el pre-
cio por kilo y haciendo el plástico 
verde. Cabe recordar también que 
Sabic ya ha realizado inversiones 
para reducir su factura energéti-
ca con la instalación de placas fo-
tovoltaicas. «Esperamos que esto, 
junto con la presión del Gobierno 
de España, haga que el nuevo com-
prador de la compañía se decida 
a llevar nuestro plan a cabo y, de 
esta manera, mantener el empleo 

El comité elabora un plan para reducir los 
costes de producción del complejo de Sabic

J. N.
 

CARTAGENA. El Ayuntamiento 
ofrecerá cursos de formación 
y apoyo psicológico a los des-
pedidos de la industria auxi-
liar. El Consistorio, represen-
tado por todos los portavoces 
de los diferentes grupos po-
líticos, expresaron su públi-
co respaldo a los empleados 
de aquellas mercantiles que 
se verán afectadas por el cie-
rre de la planta Lexan 1 en el 
complejo industrial de Sabic 
en La Aljorra. 

Alfonso Martínez, del sin-
dicato STR, agradeció el apo-
yo institucional. Recordó que 
empresas como Serveo, de 
limpieza, ya está negociando 
un ERE para parte de su 
plantilla y calculó que, jun-
to al resto de empresas afec-
tadas, podrían verse afecta-
das unas 2.000 familias, sin 
contar el impacto que habrá 
en el comercio y la hostele-
ría. Martínez denunció la in-
certidumbre y falta de infor-
mación ofrecida por parte 
de Sabic. 

José Antonio García, de UGT, 
reclamó que el apoyo institu-
cional «no decaiga». Subrayó 
que el cierre provocará una 
pérdida de talento y conoci-
mientos. Por su parte, Enrique 
Bruna, de CC OO, pidió un plan 
de reindustrialización porque 
asumió que todos los puestos 
destruidos no los podrá absor-
ber el tejido empresarial ac-
tual. En este sentido, pidió a 
las instituciones pasos como 
los dados para atraer a Gene-
ral Electric tras la marcha de 
Peñarroya.

El Ayuntamiento 
ofrecerá cursos y 
formación a los 
despedidos de la 
industria auxiliar

también», expresó Sánchez. 
En paralelo, el representante 

de los trabajadores señaló que 
«hemos podido hablar de que, en 
el caso de que estas medidas falla-
ran, hayan planes de reindustria-
lización para generar empleo en 
la Región y que, de esta manera, 
puedan absorber el impacto del 
cierre de la planta de Lexan 1». 

Hoy, los trabajadores han sido 
convocados a una nueva jorna-
da de protestas. Se espera la vi-
sita de representantes del fondo 
de inversión alemán a Cartage-
na. El comité de empresa ha lla-

mado a la plantilla a concentrar-
se en los accesos al complejo de 
La Aljorra para mostrar una ima-
gen de fuerza y unidad. 

Los sindicatos decidieron la se-
mana pasada dejar en suspenso 
dos nuevas jornadas de huelga en 
la planta cartagenera. El acuerdo 
lo adoptaron los trabajadores 
como gesto de buena voluntad 
para favorecer la apertura de ne-
gociaciones con Mutares, cuyos 
enviados se reunirán con los re-
presentantes de la plantilla. 

El comité de empresa espera 
salir de dicho encuentro, sino con 

acuerdos, al menos con algo más 
de información. Lo único que sa-
ben es que, lo previsto en el acuer-
do de venta es el cierre de Lexan 1, 
con la consecuente amenaza de 
destrucción de unos 300 empleos 
directos. Según Sabic, la continui-
dad de la producción en el medio 
plazo solo está garantizada para 
la planta de Compounding. El pró-
ximo año, entrará a gestionar el 
complejo Mutares, con intencio-
nes todavía no aclaradas. 

De no salir satisfechos de la re-
unión, el comité ya avanza que 
continuarán con su estrategia de 
presión sobre Sabic. Quieren que 
la compañía saudí se haga cargo 
de un plan social que palíe las 
consecuencias negativas de los 
despidos porque temen que los 
alemanes no les ofrezcan mejo-
res condiciones de salida. 

Recuerdan que la media de 
edad de la plantilla ronda los 50 
años y que su recolocación será 
muy difícil. Las instituciones, en 
especial la regional, aboga por la 
reindustrialización orientada a 
los sectores de la defensa y de las 
renovables. 

El Congreso pide abrir 
negociaciones con  
el Gobierno saudí 

El Congreso abordó ayer una 
proposición no de ley (PNL) 
para pedir el mantenimiento de 
los empleos en el complejo de 
La Aljorra. El PP plantea que el 
Gobierno de España se impli-
que de forma coordinada con el 

Ejecutivo regional y el Ayunta-
miento de Cartagena. Entre las 
medidas que reclama, figura 
promover una reunión urgente 
con Arabia Saudí y activar ac-
ciones diplomáticas para salva-
guardar los intereses naciona-
les. Los populares recuerdan 
que Sabic llegó a ser el 2% del 
PIB regional y que Europa exige 
elevar el peso de la industria en 
la economía comunitaria.

Reunión entre el comité de empresa y responsables del Ministerio de Industria, ayer.  COMITÉ

La nueva aceleradora echa 
a andar en el Ceeic tras 
recibir 25 candidaturas 
para participar en los 
cursos vinculados a Caetra 

C. R. 

CARTAGENA. La Consejería de Em-
presa, Empleo y Economía Social, 
a través del Info, inicia en el Cen-
tro Europeo de Empresas e Inno-
vación de Cartagena (Ceeic) el Pro-
grama de Aceleración de Inteli-
gencia Artificial (IA) en el Sector 
Naval de Defensa, una iniciativa 
pionera, diseñada para acelerar 

el desarrollo y aplicación de solu-
ciones de IA orientadas a retos crí-
ticos del ámbito naval, y alineada 
con las directrices de la Armada 
y los programas de sostenimien-
to del submarino S-80. 

«Este programa es una apues-
ta dirigida a llevar la innovación 
a donde más valor genera y más 
impacto estratégico tiene. Que-
remos que el talento tecnológico 
de la Región traduzca la IA en so-
luciones reales, aplicables y va-
lidadas, y que ese salto se haga 
desde aquí, desde lo local hacia 
lo estratégico, con Caetra como 
hoja de ruta», subrayó la conse-
jera de Empresa, Empleo y Eco-

nomía Social, Marisa López Ara-
gón, quien también recordó que 
el programa «se desarrolla en el 
marco del acuerdo recientemen-
te firmado por la Armada y el Go-
bierno regional y, por tanto, con-
forme a las directrices de la Ar-
mada y los programas de soste-
nimiento del submarino S-80». 

Mentorías seleccionadas 
Tras una fase de registro en la que 
se presentaron 25 candidaturas, 
el programa seleccionó 11 parti-
cipantes que, durante tres meses, 
recibirán formación y mentorías 
para adaptar su tecnología a los 
requisitos operativos reales del 

sector naval de defensa, en espe-
cial a los programas de sosteni-
miento del submarino S-80. El 
objetivo es detectar vías de cola-
boración y diseñar estrategias co-
merciales y de acceso a financia-
ción. La aceleradora contempla 
12 sesiones, 10 presenciales y dos 
telemáticas, y una carga lectiva 
de 40 horas. 

Entre los participantes, se en-
cuentran ocho empresas innova-
doras y de base tecnológica: Se-
tenova, Ocean Logistics ILS, AED 
Vantage, Arkos AI Developments, 
CISO Smart Solutions, Bleecker 
Technologies, Scorpion Cyberte-
chnologies y Thalanor Dynamics. 
Junto a ellas han sido seleccio-
nados tres investigadores por el 
potencial de sus desarrollos. 

«Con esta nueva edición, el Go-
bierno regional refuerza el enfo-
que de Caetra como marco de im-

pulso a tecnologías duales y a la 
conexión entre innovación, in-
dustria y capacidades estratégi-
cas, con programas intensivos 
que buscan acelerar la madura-
ción comercial de soluciones 
emergentes y facilitar su aterri-
zaje en entornos de alta especia-
lización», remarcó López Aragón. 

Durante la presentación el año 
pasado de este nuevo proyecto, 
estamentos militares destacaron 
la necesaria colaboración entre el 
tejido productivo y la Armada para 
dar con soluciones innovadoras a 
problemas reales con los que se 
encuentran las dotaciones de los 
sumergibles españoles. Los ma-
rinos, además, requieren de in-
crementar la independencia es-
tratégica de España introducien-
do en los S-80 cada vez más pie-
zas y elementos que no tengan que 
ser comprados a terceros países.

Ocho empresas y tres expertos investigan 
cómo implantar la IA en los submarinos
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dicato STR, agradeció el apo-
yo institucional. Recordó que 
empresas como Serveo, de 
limpieza, ya está negociando 
un ERE para parte de su 
plantilla y calculó que, jun-
to al resto de empresas afec-
tadas, podrían verse afecta-
das unas 2.000 familias, sin 
contar el impacto que habrá 
en el comercio y la hostele-
ría. Martínez denunció la in-
certidumbre y falta de infor-
mación ofrecida por parte 
de Sabic. 

José Antonio García, de UGT, 
reclamó que el apoyo institu-
cional «no decaiga». Subrayó 
que el cierre provocará una 
pérdida de talento y conoci-
mientos. Por su parte, Enrique 
Bruna, de CC OO, pidió un plan 
de reindustrialización porque 
asumió que todos los puestos 
destruidos no los podrá absor-
ber el tejido empresarial ac-
tual. En este sentido, pidió a 
las instituciones pasos como 
los dados para atraer a Gene-
ral Electric tras la marcha de 
Peñarroya.

El Ayuntamiento 
ofrecerá cursos y 
formación a los 
despedidos de la 
industria auxiliar

también», expresó Sánchez. 
En paralelo, el representante 

de los trabajadores señaló que 
«hemos podido hablar de que, en 
el caso de que estas medidas falla-
ran, hayan planes de reindustria-
lización para generar empleo en 
la Región y que, de esta manera, 
puedan absorber el impacto del 
cierre de la planta de Lexan 1». 

Hoy, los trabajadores han sido 
convocados a una nueva jorna-
da de protestas. Se espera la vi-
sita de representantes del fondo 
de inversión alemán a Cartage-
na. El comité de empresa ha lla-

mado a la plantilla a concentrar-
se en los accesos al complejo de 
La Aljorra para mostrar una ima-
gen de fuerza y unidad. 

Los sindicatos decidieron la se-
mana pasada dejar en suspenso 
dos nuevas jornadas de huelga en 
la planta cartagenera. El acuerdo 
lo adoptaron los trabajadores 
como gesto de buena voluntad 
para favorecer la apertura de ne-
gociaciones con Mutares, cuyos 
enviados se reunirán con los re-
presentantes de la plantilla. 

El comité de empresa espera 
salir de dicho encuentro, sino con 

acuerdos, al menos con algo más 
de información. Lo único que sa-
ben es que, lo previsto en el acuer-
do de venta es el cierre de Lexan 1, 
con la consecuente amenaza de 
destrucción de unos 300 empleos 
directos. Según Sabic, la continui-
dad de la producción en el medio 
plazo solo está garantizada para 
la planta de Compounding. El pró-
ximo año, entrará a gestionar el 
complejo Mutares, con intencio-
nes todavía no aclaradas. 

De no salir satisfechos de la re-
unión, el comité ya avanza que 
continuarán con su estrategia de 
presión sobre Sabic. Quieren que 
la compañía saudí se haga cargo 
de un plan social que palíe las 
consecuencias negativas de los 
despidos porque temen que los 
alemanes no les ofrezcan mejo-
res condiciones de salida. 

Recuerdan que la media de 
edad de la plantilla ronda los 50 
años y que su recolocación será 
muy difícil. Las instituciones, en 
especial la regional, aboga por la 
reindustrialización orientada a 
los sectores de la defensa y de las 
renovables. 

El Congreso pide abrir 
negociaciones con  
el Gobierno saudí 

El Congreso abordó ayer una 
proposición no de ley (PNL) 
para pedir el mantenimiento de 
los empleos en el complejo de 
La Aljorra. El PP plantea que el 
Gobierno de España se impli-
que de forma coordinada con el 

Ejecutivo regional y el Ayunta-
miento de Cartagena. Entre las 
medidas que reclama, figura 
promover una reunión urgente 
con Arabia Saudí y activar ac-
ciones diplomáticas para salva-
guardar los intereses naciona-
les. Los populares recuerdan 
que Sabic llegó a ser el 2% del 
PIB regional y que Europa exige 
elevar el peso de la industria en 
la economía comunitaria.

Reunión entre el comité de empresa y responsables del Ministerio de Industria, ayer.  COMITÉ

La nueva aceleradora echa 
a andar en el Ceeic tras 
recibir 25 candidaturas 
para participar en los 
cursos vinculados a Caetra 

C. R. 

CARTAGENA. La Consejería de Em-
presa, Empleo y Economía Social, 
a través del Info, inicia en el Cen-
tro Europeo de Empresas e Inno-
vación de Cartagena (Ceeic) el Pro-
grama de Aceleración de Inteli-
gencia Artificial (IA) en el Sector 
Naval de Defensa, una iniciativa 
pionera, diseñada para acelerar 

el desarrollo y aplicación de solu-
ciones de IA orientadas a retos crí-
ticos del ámbito naval, y alineada 
con las directrices de la Armada 
y los programas de sostenimien-
to del submarino S-80. 

«Este programa es una apues-
ta dirigida a llevar la innovación 
a donde más valor genera y más 
impacto estratégico tiene. Que-
remos que el talento tecnológico 
de la Región traduzca la IA en so-
luciones reales, aplicables y va-
lidadas, y que ese salto se haga 
desde aquí, desde lo local hacia 
lo estratégico, con Caetra como 
hoja de ruta», subrayó la conse-
jera de Empresa, Empleo y Eco-

nomía Social, Marisa López Ara-
gón, quien también recordó que 
el programa «se desarrolla en el 
marco del acuerdo recientemen-
te firmado por la Armada y el Go-
bierno regional y, por tanto, con-
forme a las directrices de la Ar-
mada y los programas de soste-
nimiento del submarino S-80». 

Mentorías seleccionadas 
Tras una fase de registro en la que 
se presentaron 25 candidaturas, 
el programa seleccionó 11 parti-
cipantes que, durante tres meses, 
recibirán formación y mentorías 
para adaptar su tecnología a los 
requisitos operativos reales del 

sector naval de defensa, en espe-
cial a los programas de sosteni-
miento del submarino S-80. El 
objetivo es detectar vías de cola-
boración y diseñar estrategias co-
merciales y de acceso a financia-
ción. La aceleradora contempla 
12 sesiones, 10 presenciales y dos 
telemáticas, y una carga lectiva 
de 40 horas. 

Entre los participantes, se en-
cuentran ocho empresas innova-
doras y de base tecnológica: Se-
tenova, Ocean Logistics ILS, AED 
Vantage, Arkos AI Developments, 
CISO Smart Solutions, Bleecker 
Technologies, Scorpion Cyberte-
chnologies y Thalanor Dynamics. 
Junto a ellas han sido seleccio-
nados tres investigadores por el 
potencial de sus desarrollos. 

«Con esta nueva edición, el Go-
bierno regional refuerza el enfo-
que de Caetra como marco de im-

pulso a tecnologías duales y a la 
conexión entre innovación, in-
dustria y capacidades estratégi-
cas, con programas intensivos 
que buscan acelerar la madura-
ción comercial de soluciones 
emergentes y facilitar su aterri-
zaje en entornos de alta especia-
lización», remarcó López Aragón. 

Durante la presentación el año 
pasado de este nuevo proyecto, 
estamentos militares destacaron 
la necesaria colaboración entre el 
tejido productivo y la Armada para 
dar con soluciones innovadoras a 
problemas reales con los que se 
encuentran las dotaciones de los 
sumergibles españoles. Los ma-
rinos, además, requieren de in-
crementar la independencia es-
tratégica de España introducien-
do en los S-80 cada vez más pie-
zas y elementos que no tengan que 
ser comprados a terceros países.

Ocho empresas y tres expertos investigan 
cómo implantar la IA en los submarinos



que señaló el propio Mi-

nisterio para la Transición 

Ecológica en el informe que 

elaboró sobre el inciden-

te donde aseguraba que el 

apagón fue resultado de 

múltiples factores.

La CNMC ha renunciado 

a realizar el informe general 

para determinar responsa-

bilidades que prometió el 

pasado mayo, y se ceñirá 

a la investigación que tiene 

en marcha y, en su caso, a 

incoar un expediente san-

cionador por haberse in-

fringido la Ley del Sector 

Eléctrico, en lo relativo, por 

ejemplo, a posibles defi-

ciencias del operador en la 

programación de centrales 

para el día del incidente o 

supuestos incumplimien-

tos de control de tensión 

de algunas plantas de gene-

ración. Aunque la apertura 

Un agente de la Policía 
Municipal dirigía el tráfico 
tras el apagón eléctrico en 
Madrid, el 28 de abril del 
año pasado.  EUROPA PRESS

C. M.
MADRID

Comienza el baile de de-

mandas por los daños pro-

vocados por el apagón que 

dejó sin suministro eléctri-

co a la península Ibérica el 

28 de abril del año pasado. 

A poco más de dos meses 

de que prescriba el plazo 

para poder reclamar los 

daños causados por el in-

cidente (el mismo día en 

que se cumpla el año), el 

grupo asegurador Occident 

ultima una reclamación por 

las indemnizaciones que 

tuvo que pagar a casi 11.000 

de sus clientes a causa del 

cero eléctrico que se pro-

longó unas 12 horas (de-

pendiendo de las zonas), 

según fuentes conocedo-

ras del proceso. La compa-

ñía ha declinado hacer co-

mentarios a este respecto 

y no ha querido desvelar la 

cuantía que exigirá en los 

tribunales.

Occident,  integrada 

por Catalana Occidente, 

Plus Ultra Seguros, Segu-

ros Bilbao y NorteHispana 

Seguros, ocupa el segun-

do puesto en el ranking del 

segmento Multirriesgos (es-

pecialmente hogares, pero 

también comercios y ofici-

nas), con una facturación 

de 973,5 millones de eu-

ros en 2025, por detrás de 

Mapfre España, con 1.843 

millones, y seguida de Ge-

nerali y SegurCaixa, según 

datos de ICEA. Como en el 

caso de otras competido-

ras, Occident se hizo cargo 

de las reclamaciones de los 

clientes damnificados por 

el apagón, que rondan los 

citados 11.000, en las sema-

nas posteriores al mismo. Y, 

casi de manera inmediata, 

puso a trabajar a un equipo 

jurídico y técnico para pre-

parar una demanda, cuyo 

escollo, por el momento, es 

determinar contra quién 

o quiénes la deben inter-

poner.

Fuentes del sector se 

muestran convencidas de 

que esta misma decisión 

la van a tomar también el 

resto de grandes asegura-

doras, si bien ninguna se ha 

pronunciado aún. Y deben 

hacerlo antes del 28 de abril 

pues, cuando alguien reci-

be un daño de un tercero 

(22 abril) y posterior (16 

de junio) que afectaron a 

Cartagena y Puertollano, 

respectivamente. También 

Moeve confirmó a este dia-

rio que acudirá a los tribu-

nales antes del 28 de abril.

Según explicó Imaz, y 

esto parece algo extensi-

ble a todo el que quiera 

demandar, Repsol va a es-

perar a que la Comisión 

Nacional de los Mercados 

y la Competencia (CNMC) 

concluya el procedimien-

to informativo (investiga-

ción) que mantiene abierto 

desde el año pasado y que 

se prevé concluya con un 

procedimiento sanciona-

dor contra algunas de las 

investigadas: el operador 

del sistema, Red Eléctrica, 

filial del grupo Redeia; y las 

grandes eléctricas, como 

Iberdrola o Endesa, a las 

Las reclamaciones 
por el incidente       
se van a convertir 
en una maraña  
que durará años

Se espera  
una avalancha  
de demandas  
en dos frentes: 
aseguradoras y 
grandes industrias

El grupo asegurador ultima una demanda contra los responsables que determine  
la CNMC sobre el ‘cero eléctrico’ que sufrió la Península el 28 de abril de 2025

Occident reclamará judicialmente 
las indemnizaciones que pagó  
a casi 11.000 clientes por el apagón

de un procedimiento san-

cionador no es una prueba 

automática de responsa-

bilidad, sí puede suponer 

“un respaldo o una base” 

para que los denunciantes 

identifiquen al responsable 

o los responsables ante el 

juez. Además, una vez que 

la CNMC termine el pro-

cedimiento informativo y 

abra el sancionador, la in-

formación “reservada” que 

ha manejado hasta ahora 

el organismo que preside 

Cani Fernández será públi-

ca, y los afectados podrán 

utilizarla también en su 

demanda.

Lo que resulta imposible 

es que el plazo para fijar 

las sanciones definitivas (la 

CNMC dispone de tres me-

ses, ampliables a cinco, si se 

solicita nueva información) 

acabe antes del 28 de abril. 

Una opción es que, una vez 

que la CNMC señale a los 

posibles responsables, los 

damnificados les envíen 

una carta de advertencia, 

que podría paralizar el pla-

zo de un año al tratarse de 

juicios civiles. Y es que, 

según fuentes jurídicas, si 

se presenta una demanda 

antes del 28 de abril, esta 

ya no se podría modificar 

posteriormente.

El auditor advierte
Esta misma semana, En-

desa, Iberdrola y Redeia 

presentan sus resultados 

de 2025. Fuentes empre-

sariales aseguran que los 

auditores han exigido a al-

gunas de ellas, especial-

mente a esta última, incluir 

en su informe anual “algún 

tipo de advertencia sobre 

el riesgo” por las posibles 

consecuencias judiciales 

del apagón.

Sea como fuere las recla-

maciones por el incidente 

se van a convertir en una 

maraña que podría durar 

muchos años, según varios 

abogados consultados. 

Las reclamaciones se 

pueden presentar ante 

juzgados de primera ins-

tancia donde esté ubicada 

la sede del demandante, la 

del demandado o las ins-

talaciones afectadas. Solo 

en Madrid hay 80 juzgados 

de ese tipo y podría haber 

un reguero de reclamacio-

nes en juzgados de toda 

España.

Las infracciones que pu-

diera poner la CNMC a REE 

o a las grandes eléctricas 

serán recurridas ante la Au-

diencia Nacional y, cuando 

el contencioso-administra-

tivo sea firme, podrían acu-

dir al Tribunal Supremo. 

No se descartan pleitos 

cruzados y avalanchas de 

recursos de unos contra 

otros (por ejemplo, si sale 

mal parado, del operador 

del sistema contra las eléc-

tricas).

con el que no mantiene un 

contrato (caso de los acci-

dentes de tráfico) el plazo 

de reclamación es de un 

año. Una portavoz de la 

primera aseguradora del 

sector, Mapfre, indica que 

esta compañía “no ha adop-

tado aún ninguna decisión 

sobre posibles acciones de 

recobro”.

Según coinciden exper-

tos jurídicos, se espera una 

avalancha de demandas 

por el apagón eléctrico en 

dos frentes: el de las asegu-

radoras y el de las grandes 

industrias, aunque en este 

último caso las cuantías se-

rán individualmente mucho 

más elevadas. Las instala-

ciones industriales no tie-

nen asegurado el riesgo de 

apagón, como sí lo tienen 

muchos hogares o pymes. 

Los consumidores que no 

tienen cobertura y sufrie-

ron daños materiales por el 

apagón pueden ir contra su 

comercializadora que, a su 

vez, irá contra la distribui-

dora y esta contra la gene-

radora, qué sí puede estar 

asegurada (de cientos de 

millones en el caso de las 

grandes eléctricas).

Ámbito industrial 
En el ámbito industrial, 

las dos grandes petrole-

ras, Repsol y Moeve (anti-

gua Cepsa), ya enseñaron 

sus cartas el año pasado y 

avanzaron de forma preli-

minar en sus cuentas del 

primer semestre los per-

juicios económicos sufri-

dos: en el primer caso, de 

175 millones de euros y, en 

el segundo, de 50 millones. 

La semana pasada, du-

rante la presentación de 

los resultados de 2025, el 

consejero delegado de Rep-

sol, Josu Jon Imaz, confir-

mó que la compañía em-

prendería acciones legales 

para reclamar, finalmente, 

daños por 125 millones en 

sus cinco refinerías y los 

complejos químicos de 

Tarragona, Puertollano y 

Sines, en Portugal. 

La diferencia entre esta 

cantidad y la que anunció el 

año pasado es que en esta 

última están solo incluidos 

los daños del día 28 y en los 

175 millones, los causados 

por otro incidente previo 
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