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anuales para impulsar el talento joven en química sostenible
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SusChem España convoca la XVIII edición de sus
Premios anuales para impulsar el talento joven en
química sostenible
15/04/2026

SusChem España, la Plataforma Tecnológica y de Innovación en Química Sostenible gestionada por
Feique, ha anunciado la convocatoria de la Edición XVIII de sus Premios anuales, con los que se
busca dar visibilidad y apoyar a jóvenes investigadores e investigadoras de diversas áreas de la
química y disciplinas afines, que están impulsando el futuro sostenible a través de soluciones
innovadoras, clave para avanzar hacia la economía circular y la neutralidad climática, tanto en el
ámbito nacional como internacional.

Desde su primera edición en 2008, los Premios SusChem han distinguido a 65 investigadores e
investigadoras menores de 40 años en España, seleccionados entre más de 1.300 candidaturas
presentadas. Estos premios, divididos en tres categorías, destacan tanto trayectorias científicas
consolidadas (Investiga e Innova � Miguel Burdeos) como el potencial académico de las nuevas
generaciones (Futura). El plazo de admisión de la documentación para participar en esta edición
2026 se inicia el 13 de abril y estará abierto hasta el próximo 29 de mayo (hasta las 15:00 horas �
horario peninsular) y los participantes deberán tramitar sus candidaturas de manera telemática a
través de la web de SusChem-España.
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SusChem España, la Plataforma Tecnológica y de Innovación en Química Sostenible gestionada por
Feique, ha anunciado la convocatoria de la Edición XVIII de sus Premios anuales... - Actualidad
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La organización de estos galardones, convocados por SusChem � España, está promovida por la
Federación Empresarial de la Industria Química Española (Feique), la Asociación Nacional de
Químicos e Ingenieros Químicos de España (Anque), la Conferencia Española de Decanos de
Químicas (CEDQ), Expoquimia, el Foro Química y Sociedad y Tecnalia Ventures.

Más información: https://www.suschem-es.org/premios_suschem.asp

EMPRESAS O ENTIDADES RELACIONADAS Plataforma Tecnológica Española de Química Sostenible
Solicitar información Ver stand virtual
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SusChem España convoca la XVIII edición de sus Premios
anuales para impulsar el talento joven en química sostenible

industria química NP1 premios SusChem-España talento talento joven

https://industrytalks.es/suschem-espana-convoca-la-xviii-edicion-de-sus-premios-anuales-para-impulsar-el-tale…
Redacción

Desde su primera edición en 2008, los Premios SusChem han distinguido a 65 investigadores e
investigadoras menores de 40 años en España, seleccionados entre más de 1.300 candidaturas
presentadas. Estos premios, divididos en tres categorías, destacan tanto trayectorias científicas
consolidadas (Investiga e Innova – Miguel Burdeos) como el potencial académico de las nuevas
generaciones (Futura).

El plazo de admisión de la documentación para participar en esta edición 2026 se inicia el 13 de abril
y estará abierto hasta el próximo 29 de mayo (hasta las 15:00 horas – horario peninsular) y los
participantes deberán tramitar sus candidaturas de manera telemática a través de la web de
SusChem-España.

La organización de estos galardones, convocados por SusChem – España , está promovida por la
Federación Empresarial de la Industria Química Española (Feique) , la Asociación Nacional de
Químicos e Ingenieros Químicos de España (Anque) , la Conferencia Española de Decanos de
Químicas (CEDQ ), Expoquimia, el Foro Química y Sociedad y Tecnalia Ventures.

Categorías y dotación

Los Premios SusChem, dirigidos a jóvenes investigadores químicos menores de 40 años, se dividen
en tres categorías:


INDUSTRYTALKS.ES Profesionales

SusChem España, la Plataforma Tecnológica y de Innovación en Química Sostenible gestionada por
Feique, ha anunciado la convocatoria de la Edición XVIII de sus

https://industrytalks.es/suschem-espana-convoca-la-xviii-edicion-de-sus-premios-anuales-para-impulsar-el-talento-joven-en-quimica-sostenible/
https://industrytalks.es/author/usrredaccion/


Futura

Premio al mejor expediente académico de grado de química o cualquier otro relacionado con la
ciencia y las tecnologías químicas y cuyo título se hubiera obtenido en 2025.
Dotación: 4.000€ y un año de afiliación a SusChem-España y a ANQUE.
Este año, los candidatos que se presenten a esta Categoría podrán optar a realizar su
doctorado en el grupo de investigación Mateo Sánchez Lab de la prestigiosa Universidad de
Cambridge.

Investiga

Premio al autor de la mejor publicación científica, con número de página de 2025, en cualquier
área de la química, y que estuviera en posesión del título de doctor a 31 de diciembre de 2025.
Dotación: 6.000€ y un año de afiliación a SusChem-España y a Anque.

Innova- Miguel Burdeos

Premio al mejor trabajo desarrollado a partir de una colaboración público-privada. El trabajo
presentado, que puede ser parte de un proyecto con financiación pública, debe haber generado
resultados en los tres últimos años en cualquier área relacionada con la Química Sostenible,
incluidos trabajos sobre la transición hacia la Economía Circular, la Descarbonización y el
desarrollo de nuevos productos y materiales seguros y sostenibles desde el diseño (SSbD).
Dotación: 10.000€, un año de afiliación a SusChem-España y a ANQUE. Adicionalmente, podrá
disfrutar de una estancia en los laboratorios de investigación de química aplicada de Tecnalia
en función de su viabilidad industrial, potencial de mercado y acuerdo entre las partes
involucradas u optar a una mentorización por parte de los equipos de Tecnalia Ventures,
enfocada a mejorar sus capacidades en el ámbito de emprendimiento tecnológico.

Como novedad de esta edición, los Premios cuentan con el patrocinio de Labbox, empresa española
con 20 años de experiencia en el suministro de consumibles, productos químicos y equipos para
laboratorios, centros educativos, universidades, instituciones gubernamentales e industrias de
diversos sectores de ámbito nacional e internacional. Con sede central en Barcelona y filiales en
Francia, Italia, Alemania y Países Bajos, está representada por una red internacional de distribuidores
con presencia en más de cincuenta países, en los que cuenta con una amplia especialización en
diferentes áreas de la química: Ciencias de la Vida, Laboratorio General, Seguridad e Higiene y
Productos Químicos.

Fallo del jurado

El jurado, compuesto por profesionales de reconocido prestigio en el ámbito de la gestión
empresarial e industrial, así como del entorno científico, académico e institucional, dará a conocer su
fallo inapelable el 15 de julio de 2026, comunicado personalmente a los premiados y publicado en la
página web de SusChem–España así como del resto de entidades organizadoras.
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El impacto de la guerra de Oriente Medio en Castilla y León

https://www.castillayleoneconomica.es/impacto-guerra-oriente-medio-castilla-leon/
V. García

El pasado 28 de febrero, Israel y EE UU iniciaron una ofensiva militar en Irán después de varias
semanas de negociación sin acuerdo sobre la estrategia nuclear del país persa. El impacto
económico de esta nueva guerra o conflicto armado será mayor de lo esperado en un principio
debido al factor multiplicador que sobre la economía mundial tiene aquella parte del mundo.

Antecedentes

En artículos anteriores analizaba los efectos de algunas crisis bélicas como la de Ucrania sobre la
economía internacional. La base del argumento utilizado era el alto grado de interdependencia de los
factores que influyen en la economía global, incluso en tiempos de un creciente proteccionismo
internacional.

Aludía entonces a un cambio en el orden económico internacional, especialmente impulsado por las
grandes economías del mundo, con efectos especialmente evidentes desde la post pandemia hasta
la fecha.

En el fondo de todo este argumento sobre el cambio de orden económico mundial emergen la guerra
comercial y la deuda global como factores o inductores fundamentales.

Este proceso o cambio de orden, algunos (los más conspiranoicos ) lo etiquetan como reseteo ,
otros lo prefieren atribuir a un poder omnipresente financiero global en torno a un estado de
deudocracia , otros abogan por atribuir todos los conflictos actuales a una resistencia al globalismo
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impulsada por parte de determinadas élites políticas, financieras y tecnológicas, pero, en definitiva, lo
que es innegable, es que asistimos a otro capítulo más del nuevo orden económico internacional.

La economía mundial ha vivido desde los años 80 un proceso de multilateralismo y globalización
(que no globalismo ) cuyos beneficios globales han superado en mucho las tensiones generadas por
dicho proceso. En la actualidad, hay más y mejor acceso a la tecnología, hay una indudable
incorporación de millones de personas de territorios antes dominados por la pobreza a una relativa
clase media, hay más generación de riqueza, y en gran parte, todo este proceso ha venido presidido
por la destrucción de barreras comerciales entre territorios y países, y cuya progresiva desaparición
ha permitido en los últimos 50 años la creación de un estado económico global escorado hacia
teorías propias del libre comercio, de la liberalización y la globalización como axiomas de
crecimiento.

Este proceso mundial, cuando afecta a la economía, genera lógicamente tensiones en la
acumulación de capital y de trabajo, ejes fundamentales para el crecimiento de los territorios junto
con la velocidad y la implantación de la tecnología, tal y como esgrimía Solow en su modelo de
crecimiento económico de los territorios. Evidentemente, los flujos entre territorios de acumulación
de capital y trabajo generan resistencias, tensiones, conflictos, pero, en definitiva, los resultados
positivos de la época de multilateralismo y libre comercio que amenaza con finalizar en esta década
son innegables.

Volviendo al caso de la nueva Guerra del Golfo, las tensiones desatadas desde el 28 de febrero en la
zona referida deben revisarse desde una perspectiva de distintas estrategias geopolíticas,
energéticas, comerciales y financieras que van a suponer una escala más en el mencionado cambio
de orden económico global.

Tensión geoestratégica

Desde el punto de vista geoestratégico, es imposible alcanzar un entendimiento razonablemente
global a este conflicto sin conocer mínimamente la singularidad de esa parte del mundo desde una
visión histórica, cultural, religiosa y económica.

El Golfo Pérsico es un punto crítico en el comercio internacional. Desde el norte, en la
desembocadura de los ríos Tigris y Éufrates, hasta el sur, en el estrecho de Ormuz, pequeña isla
perteneciente a Irán que da nombre a ese estratégico paso, ha supuesto siempre un área objeto de
control por las grandes potencias comerciales del mundo. Primero fueron los portugueses, los que a
principios del siglo XVI quisieron controlar ese paso estratégico para asegurar el paso de mercancías
desde la India hacia occidente. Sultanatos como Omán o la propia isla de Ormuz guardan aún
vestigios portugueses en su territorio.

Posteriormente, ya en el siglo XVII, fueron los británicos quienes tomaron el relevo de Portugal como
potencia occidental que debía asegurar el paso de Ormuz y el tránsito de mercancías desde la India
hacia occidente. Lógicamente, la posición predominante inglesa en toda la zona -especialmente en la
India- facilitaba y aconsejaba esta estrategia defensiva.



En ese proceso, los británicos reforzaron la estrategia anterior de los portugueses con acuerdos de
protectorado con las tribus y sultanatos de la zona para evitar ataques de piratas en ambas costas
del Golfo, tanto de persas en la costa oriental como de grupos tribales en las costas occidentales del
Golfo. Es entonces cuando surgen dichos acuerdos de protectorado británico que fortalecen la
presencia británica en la zona hasta épocas contemporáneas. Sultanatos como Kuwait, Qatar,
Bahréin, o más adelante en el siglo XIX aquéllos pertenecientes al sur del Golfo conocidos como los
Trucial Estates (estados de la Tregua) que acabaron consolidándose avanzado el siglo XX (1971)
como los Emiratos Árabes Unidos y que, en su momento, también alcanzaron un acuerdo de
protección con el imperio británico que ofrecía seguridad a cambio de paz en la zona para sus flujos
comerciales.

Durante esta época, los estados o sultanatos de la costa occidental del Golfo y los intereses de Irán
(Persia) estaban también amenazados por la presencia del potente Imperio Otomano cuyos
intereses se desplegaban en la zona, especialmente en el norte del Golfo y las rutas que alcanzaban
Basora, localidad hoy perteneciente a Irak, y paso fundamental de las mercancías hacia occidente.

En cualquier caso, no fue hasta principios del siglo XIX cuando se descubre la existencia de grandes
yacimientos de petróleo en el entorno del Golfo Pérsico y se inicia el gran despegue económico de
toda la zona. Hasta entonces, no hubo grandes conflictos militares en un área geográfica que, siendo
estratégica para el tránsito comercial internacional, no generaba excesivas tensiones
internacionales.

El petróleo cambió la estructura económica y, por lo tanto, generó intereses y conflictos en la zona.
Irán y el resto de los países o protectorados ingleses del Golfo se convirtieron en territorios
sometidos a grandes tensiones por el control de la explotación de sus recursos y la comercialización
de éstos. A la influencia británica en la zona y los recursos petroleros, le siguió la influencia de las
grandes empresas de hidrocarburos estadounidenses.

Los estudios que existen sobre la zona estiman que un 60% de las reservas de petróleo mundial se
encuentran en esa área, si bien, en la actualidad el Golfo Persico supone el 20% del comercio
mundial de este bien al que hay que sumar la explotación de gas natural esencial para la generación
energética global y que supone el 30% del comercio mundial de gas, especialmente relevante en
Qatar, país que se ha convertido en la potencia principal de la zona en extracción y comercialización
de GNL.

Las tensiones entre países de un lado y otro del Golfo Pérsico siempre han estado latentes en la
zona. En el oeste del Golfo, la gran potencia aliada de intereses occidentales -especialmente de EE
UU- es Arabia Saudí, líder en la explotación de petróleo en la zona. Junto a Arabia Saudí, las otras
grandes potencias de extracción de petróleo en la parte occidental son los Emiratos Árabes Unidos,
Kuwait, Qatar, Bahréin, y en menor medida, Omán. Frente a las costas de estos países, se encuentra
Irán, que, desde un punto de vista de producción, no puede compararse a los países occidentales del
Golfo. Para que se puedan hacer una idea, Arabia Saudí extrae por encima de 8 millones de barriles
diarios mientras que Irán se sitúa por encima de 3 millones de barriles diarios.

El destino de la producción de petróleo iraní es principalmente a países de su marco oriental (desde
India hasta China), mientras que la producción de los países del occidente del Golfo diversifica su



destino en mayor medida.

Conflictos en la zona

Existen tensiones poco conocidas en la zona desde una perspectiva estratégica y de soberanía de
territorios. Por ejemplo, desde la creación en 1971 de los Emiratos Árabes Unidos, existe una
rivalidad con Irán sobre 3 pequeños islotes frente a las costas de ambos países. Estos territorios
tienen poco valor económico pero una importancia estratégica en su localización por la cercanía a
Ormuz. Los EAU los reclama como propios desde su consolidación como nuevo estado, una vez que
los británicos se retiraron de la zona. Irán no ha dejado de proclamar que es un territorio soberano
iraní sobre el que va a defender por los medios que sean su propiedad.

Entre Arabia Saudí e Irán existe una histórica tensión y competencia que se ve siempre condicionada
por argumentos de tipo religioso. Siendo ambos países de mayoría confesional musulmana, ambos
son también el eje de las 2 principales ramas del islam, el sunismo y el chiismo. La primera de ellas
representa casi el 90% de la confesión islámica, mientras que el chiismo tiene una confesión
estimada del 10% a 15% del islam. Sin entrar en las diferencias entre ambas ramas, es importante
resaltar que el sunismo es predominante en Arabia Saudí, Kuwait, EAU y Qatar, mientras que Irán es
el principal país islámico de la rama chiita.

En general, ambas ramas religiosas conviven en los países de esta confesión sin que existan en la
actualidad grandes tensiones políticas y menos civiles. Por ejemplo, en Bahréin, la rama
predominante es el chiismo y la familia reinante es suní, algo que ha generado algunas tensiones en
el pasado reciente, pero sin llegar a graves conflictos.

Lo que sí que es un hecho es el apoyo que el régimen iraní chiita otorga a facciones terroristas
chiitas como Hizbulá en Líbano, algo que genera grandes conflictos con su gran enemigo, Israel. Por
otro lado, Irán también ha dado apoyo al terrorismo de Hamás en Gaza, siendo este grupo terrorista
de confesión suní. 
Es decir, hay diferencias y tensiones confesionales entre los territorios del este y oeste del Golfo,
pero no son ni mucho menos la base del conflicto militar.

Como ya se ha comentado en varios artículos anteriores, las crisis bélicas, cada vez más frecuentes
en los últimos años, responden en mayor medida a un marco de reajuste del orden económico
global.

El papel de Israel en el conflicto

No se podría entender el conflicto actual sin analizar en cierta perspectiva el peso e influencia de
Israel en este territorio y los terribles acontecimientos que se vienen sucediendo desde hace 2 años y
medio en la zona.

Antes de aquel fatídico 7 de octubre de 2023 con el ataque terrorista de las milicias de Hamás a
civiles de Israel en las proximidades de Gaza, Israel estaba desarrollando una ofensiva diplomática
apoyada por EE UU para normalizar el papel de esa potencia económica y militar en Oriente Medio
(Oriente Próximo, en función de la perspectiva). Trataban de ampliar el esquema de estabilidad y paz



en aquellos territorios en un acuerdo que se había firmado en septiembre de 2020 entre Israel, EAU,
Bahréin, Marruecos y Sudán. Este planteamiento se iba a ampliar a Arabia Saudí e incluso a Qatar,
que había mantenido una posición más crítica al respecto por la posición de Palestina dentro del
estado de Israel.

Todos estos acuerdos son vistos desde la perspectiva del enemigo íntimo iraní como una forma de
marginar sus intereses en la zona.

Los ataques y asesinatos terroristas del 7-0 de supusieron un punto de inflexión para la siempre débil
paz en la zona. Los vínculos atribuidos al grupo terrorista Hamás con el régimen iraní y provocaron
una reacción inmediata de Israel en Gaza, en Líbano -atacando intereses del grupo terrorista Hizbulá-
y distintas incursiones o ataques en Irán. La determinación de Israel por eliminar la amenaza
terrorista en la zona ha venido arrastrando EE UU en la ofensiva que culmina (de momento) con el
último conflicto armado en el Golfo Pérsico desde el 28 de febrero.

Israel tiene capacidad de influencia en la política exterior de los distintos ejecutivos de EE UU, tanto
por el peso de la próspera comunidad judía en el gigante americano como por la capacidad que
Israel tiene de condicionar e impulsar intereses occidentales en Oriente Medio. Sin embargo, sería un
gran error vincular todas las decisiones de EE UU al interés de Israel y viceversa. Ambos países son
aliados, sus intereses pueden llegar a coincidir, pero la iniciativa de esta última crisis bélica puede
tener distintas derivadas.

En el caso de Israel, se trata de un capítulo más en su ofensiva por la garantía de seguridad en la
zona minando la capacidad ofensiva de sus enemigos declarados. En el caso de EE UU, el interés
tiene una vertiente que, si bien es complementaria a la seguridad sobre la amenaza iraní en la
fabricación de armamento nuclear, impacta sobre los intereses de aquellos territorios o bloques que
considera que amenazan el orden mundial económico que quiere seguir consolidando y liderando.

De nuevo, creo que es necesario contemplar desde una perspectiva más global el carácter
estratégico que para economías orientales como India y especialmente China, tienen los recursos y
el territorio iraní que alberga una ruta clave en la que China lleva años invirtiendo en grandes
infraestructuras en su nueva Ruta de la Seda para el comercio entre oriente y occidente. Irán, por su
parte, ha mantenido una posición beligerante y contraria a acuerdos entre los países árabes de
Oriente Medio y el propio Israel, acuerdos que han sido patrocinados o bendecidos por el ejecutivo
de EE UU, recordémoslo, tanto bajo el liderazgo del gobierno demócrata como republicano.

Dichos acuerdos, también han sido apoyados por el propio Gobierno chino, el cual interpreta que una
pacificación en la zona impulsará su predominio comercial en el mundo y pondrá en valor su
supremacía industrial y capacidad exportadora.

Desde otra perspectiva, cabe también señalar que Israel, en su estrategia de influencia económica en
la zona, alberga intereses en la producción de gas natural en sus costas y en una hipotética ruta de
transporte de los hidrocarburos desde producciones de Oriente Medio hacia occidente a través de
rutas alternativas que transiten por el país hebreo.



Impacto energético en la zona

Por el Golfo Pérsico, circula el 20% de la producción petrolífera mundial y el 30% del GNL, tal y como
anteriormente comentamos. En la medida en la que este conflicto se alargue y afecte a un cierre del
estrecho de Ormuz, el impacto en la economía global se irá agravando.

El grado de exposición de los grandes bloques económicos a este hecho es desigual. Los primeros
afectados, lógicamente, son los países del Golfo, aquéllos que más directamente sufren el impacto
de un cierre de la salida de su recurso energético, la amenaza de ataques a sus instalaciones
petrolíferas y de gas, y la consecuente pérdida de ingreso. El principal productor de la zona, Arabia
Saudí, trata de dar salida al recurso a través de vías de menor capacidad como los oleoductos que
atraviesan la península saudí hasta el mar Rojo en la parte más occidental de este territorio. Sin
embargo, sobre esa zona amenaza de nuevo la presión iraní a través de sus aliados hutíes, grupo chií
con implantación en Yemen que ya ha tenido graves conflictos con intereses occidentales -
especialmente de EE UU e Israel- y que pueden activarse para poner más en riesgo, si cabe, la salida
del recurso energético al mercado por esta otra vía occidental de la península arábiga.

La exposición de los 3 grandes bloques económicos al shock de oferta es distinta. La UE tiene una
mayor exposición que China y EE UU a la paralización del 20% del comercio de petróleo y cerca del
30% del GNL. Los efectos en los precios ya se están notando lógicamente con incrementos en los
hidrocarburos y acciones preventivas anunciadas por parte de la UE y algunos de sus gobiernos para
evitar desabastecimiento energético.

En el caso de EE UU, los movimientos anteriores a la intervención en el Golfo Pérsico en Venezuela
han permitido una cobertura de seguridad que antes no tenían. De la misma forma, EE UU siendo el
principal productor mundial de crudo (este hecho no se suele poner en valor y es a veces
desconocido por el gran público) es capaz de ampliar su oferta y controlar así el precio del galón de
petróleo para el consumidor estadounidense. De hecho, el precio del barril Brent que se usa en el
mercado internacional (referencia europea) ha subido más -unos 13 puntos porcentuales- que el
precio del barril Texas en EE UU.

En cuanto a China, en una economía con medidores o indicadores más opacos, los efectos de la
crisis en el Golfo están por verse reflejados en próximas semanas. Una economía como la china, tan
enfocada a las exportaciones de su industria, tendrá que reflejar en los precios el incremento del
coste energético, si bien no sería la primera vez que la industria china se demuestra resiliente a un
efecto inflacionario energético global.

En todo caso, y en vista de que pudiera resentirse su capacidad exportadora por el incremento de los
insumos energéticos, siempre podrá devaluar su moneda con más emisión y provocando una guerra
de divisas, aún a costa de provocar más inflación. Recordemos que la tasa de inflación en la que se
mueve China, aun habiéndose acelerado en el mes de febrero (pasó del 0.2% al 1.3%), es muy baja en
comparación con las tasas que vivimos y vamos a sufrir en la UE y en EE. UU.

Es cierto que China tiene en Irán a uno de sus principales proveedores de crudo, pero no es el único, y
ni mucho menos su volumen de importación será determinante a corto plazo para los intereses de la



industria china. Del total de las importaciones chinas de crudo, el origen iraní es el 10%. Sin embargo,
China es el principal destino de las exportaciones iraníes de crudo.

Para intentar paliar en lo posible esta deriva inflacionaria en el precio de los hidrocarburos, la
Agencia Internacional de la Energía (AIE) acordó en marzo de 2026 la mayor liberación de reservas
estratégicas de petróleo de su historia: 400 millones de barriles. Sin embargo, este incremento de
oferta en base a las reservas de petróleo dará respuesta a relativa estabilización de la demanda
mundial durante un mes como máximo. Hay que tener en cuenta, que la demanda global de petróleo
es de unos 100 millones de barriles diarios.

El Ejecutivo de EE UU ha autorizado también la venta de petróleo ruso ya cargado y en tránsito en
buques de altamar. Esta medida pretende también relajar la presión sobre los precios, de la misma
forma que facilita a Rusia unos ingresos que estaban siendo vetados por los aliados occidentales en
sus sanciones al gobierno ruso por la invasión ucraniana.

Estas medidas son de muy corto plazo y no tendrán el efecto deseado si el conflicto se alarga.
Afortunadamente, dentro del desastre que puede suponer para la economía internacional por el
efecto contagio de un bloqueo en el Golfo Pérsico de mercancías, el efecto sobre el GNL en la UE
puede verse parcialmente paliado en estas fechas por la menor demanda civil de esta fuente
energética vital para nuestras economías. Habiendo sobrepasado ya los meses de más frío, la
demanda de GNL se reduce y las reservas de GNL están razonablemente cubiertas. El riesgo sigue
estando en la estabilización y estancamiento del conflicto, algo que contraviene a toda lógica
económica, pero que no puede descartarse. 
Esa misma fortuna en la estación temporal sobre la que ha ocurrido esta crisis, se torna en desgracia
cuando los efectos del contagio sobre el incremento en los precios de hidrocarburos, y en especial
sobre los del gas natural, afectan a la cadena de fabricación de fertilizantes que incorpora el propio
gas natural y que supone una transformación en -metano-amoniaco-urea-fertilizante/pienso, hasta la
llegada al sector primario.

Nos adentramos en fechas críticas para el trabajo en la producción agrícola que necesita de
fertilizantes y piensos para su explotación. El incremento en los precios de estos productos que ya
se ha descontado amenaza los márgenes de las producciones agropecuarias, especialmente de
aquellos territorios donde la actividad del sector primario es fundamental para nuestra economía.

Volviendo a la crisis de hidrocarburos y su impacto energético en los mercados derivado de la crisis
el Golfo y el cierre de Ormuz, hay que descontar que el shock de oferta que produce este efecto tiene
ya un efecto inflacionario sobre hidrocarburos (petróleo y sus derivados más GNL) que va a arrastrar
incremento de los costes energéticos a lo largo de todo el año 2026, independientemente de que, en
el mejor de los casos, se produjera una deseada finalización al conflicto bélico a corto plazo.

En este sentido, se debe considerar que, de llegarse a un deseado acuerdo de paz en la zona, se
tardará tiempo en reconstruir parte de las grandes infraestructuras de gas y petróleo dañadas por la
guerra. En el caso de las grandes centrales de extracción de gas en Qatar se estima que al menos se
necesitarán 3 años para reestablecer las infraestructuras dañadas, lo que sin duda va a afectar a la
oferta mundial de estos recursos tanto en volumen como en precio.



Impacto comercial global

Corren malos tiempos para las corrientes que impulsaron durante los últimos 50 años un marco
global de libre comercio y multilateralismo. Corren malos tiempos para la globalización. Episodios
como el que estamos viviendo se unen a los procesos proteccionistas analizados en artículos
anteriores en los que hacía referencia a la guerra comercial entre grandes bloques económicos y su
uso (y abuso) de la política arancelaria para intervenir sobre determinados intereses, no sólo
comerciales, también financieros y geopolíticos de este nuevo orden económico mundial.

La guerra de Ucrania provocó una tensión en la cadena de suministro energético, especialmente en la
UE, y afectó muy negativamente a parte de las capacidades productivas desarrolladas en el marco
de la UE dentro de sectores industriales tradicionales tan importantes como la automoción,
agravando la deriva inflacionista que se empezó a notar desde el año post pandémico 2021, todo ello
por la indiscriminada política montera expansiva.

La política arancelaria impuesta por el ejecutivo de EE UU desde abril del 2025 ha tensionado más
las relaciones comerciales entre los grandes bloques económicos y ha contribuido, cuanto menos, a
profundizar en el carácter estructural de la inflación global.

El último (o penúltimo) conflicto en Oriente Medio integra singularidades que hacen que el impacto
sobre el comercio sea más palpable en el corto plazo en lo relativo al incremento de costes.

Por un lado, tal y como hemos comentado anteriormente, el shock de oferta de los hidrocarburos
hace que se disparen los precios de forma inmediata sobre un factor productivo esencial en la
industria.

Por otro lado, por el Golfo transita un porcentaje relevante del comercio internacional de otros
productos como aluminio, azufre, amoniaco, urea, fertilizantes, medicamentos genéricos, que son
procesados en sus fases finales en aquella zona para distribuir a los grandes mercados mundiales.
Una interrupción de este tránsito significa, de nuevo, un efecto inmediato de interrupción de la
cadena de suministro de estos productos indispensables para otras industrias, un incremento en los
costes de los mismos, en definitiva, un episodio inflacionario.

Atendiendo a efectos ‘de segunda ronda’ en el ámbito internacional, tal y como antes mencionamos,
el destino del petróleo iraní afecta como mercados principales a países orientales como China o
India. En el caso de China, Irán es mucho más dependiente de aquel país de lo que China pueda serlo
de Irán. Para el país persa, China es su principal cliente en las exportaciones de crudo, mientras que,
para China, el petróleo iraní supone un 10% del total del petróleo importado.

Sin embargo, el hecho de que países con capacidades industriales como China o India hayan visto
incrementar el coste energético de sus principales fuentes de generación afectará al precio de
muchos de los productos de uso común para los consumidores occidentales. Por poner un ejemplo,
el consumo de fármacos de todo tipo, algo muy extendido en EE UU, tienen una dependencia muy
relevante de los llamados genéricos (en más de un 50% del mercado norteamericano). La mayor
parte de estos genéricos se fabrican en India y se envasan en los países del Golfo para su
exportación a EE UU. Para la fabricación de estos genéricos, se acude a principios activos cuyo



principal fabricante es China. Es decir, en poco tiempo, una vez que los stocks de estos productos se
vayan terminando, los precios de los fármacos genéricos se verán afectados por el bloqueo del
estrecho de Ormuz y por el incremento de los precios energéticos.

Este ejemplo puede ser fácilmente ampliable a productos de sectores tan, o incluso más expuestos a
este contagio alcista en la cadena de suministro. En este caso hablamos de sectores industriales
intensivos en energía y con gran exposición al comercio internacional con efectos de primera y
segunda ronda como acabamos de ver.

El sector primario, la industria de plásticos, los envases, la metalurgia, el sector de la automoción, el
sector químico, el sector farmacéutico, la industria agroalimentaria, son sectores que ya están
descontando incrementos en precios y, lo que es más importante, posibles problemas de
desabastecimientos en el medio plazo.

Impacto financiero global

La crisis del Golfo Pérsico amenaza también con desatar desequilibrios financieros internacionales
que vienen estando latentes durante los últimos años y que se sujetan en base a un común interés
global de mantener vivo y vigente un estado global ‘deudocrático’ basado en una política monetaria
hiperexpansiva en base a la creación de deuda.

La espiral inflacionista tiene como primer reflejo y consecuencia un incremento, o al menos, una
resistencia a la previsible bajada en los tipos de interés por parte de los bancos centrales y por parte
del mercado de deuda. Primer revés para las aspiraciones de crecimiento de la economía global. El
único y eficaz instrumento para atajar picos inflacionistas a corto plazo es elevar los tipos de interés
o no reducirlos cuando así se había previsto, es decir, condenar el crecimiento de la economía
buscando una ralentización en la demanda vía menor crédito.

Este proceso llevará un shock de demanda de empresas y clases medias que van a cobijarse en un
ahorro y menor consumo para cubrirse del incremento de los costes. Es decir, al incremento en
precios por el shock internacional de oferta le sigue, especialmente en aquellos territorios menos
competitivos, un shock de demanda que suele llevar a escenarios de estanflación, es decir,
crecimientos planos, inflación, y de alargarse el proceso, pérdida de empleos.

Los mercados financieros ya han reaccionado desde hace semanas a esta crisis con caídas
importantes, tanto por la incertidumbre que genera la crisis bélica en toda la economía, como por el
temor a una más que previsible subida en los tipos y una congelación del crédito.

A este proceso, le sigue una corrección de valoraciones inmediata en los balances de los bancos de
las grandes economías que están en muchos casos saturados de activos emitidos en bonos que
perderán valor al incrementarse los tipos de interés.

El dólar, teóricamente se debería ver reforzado en las crisis de este tipo en el corto plazo al ser esta
moneda un activo refugio en casos de incertidumbres y crisis. Así ha venido ocurriendo desde finales
del mes de febrero, sin embargo, a medida que avanza la crisis, por un lado, los sucesivos ‘amagos’
de planes de paz (aún endebles) y, por otro lado, la pérdida en la confianza en la deuda
norteamericana que se ha venido dando los últimos meses en los mercados internacionales se ha



visto reflejada en una sucesiva venta de bonos de la gran potencia económica mundial y una pérdida
de valor del dólar. Los países se deshacen de deuda de EE UU para adquirir liquidez. Este proceso
puede llevar a sucesivas correcciones en los mercados de valores y balances de grandes entidades
financieras que ven disminuir el valor de sus inversiones en activos / bonos de EE UU.

Otro factor que agrava esta devaluación de la moneda, aunque en menor medida, es la decisión de
Irán (y su posible efecto contagio) de exigir para la venta de sus hidrocarburos el uso de yuanes
chinos en detrimento de dólares, lo que vuelve a poner en riesgo un proceso de depreciación del
dólar por una disminución de la demanda de esta moneda refugio.

En este punto, cabe hacer un mínimo análisis del riesgo creciente que esta guerra aflora sobre el
estatus quo del sistema o patrón ‘petrodólar’. Fue éste el sistema que se habilitó entre los años 1973
y 1974 entre la Administración Nixon y el gobierno de Arabia Saudi para la comercialización y
exportación de los barriles de crudo de la zona denominada en dólares estadounidenses. EE UU
invertiría en explotaciones y a cambio, los excedentes de las operaciones serían invertidos en bonos
o deuda de EE UU. Un fantástico modelo para los intereses norteamericanos que verían garantizada
la financiación de su deuda pública y reforzada su moneda con un patrón petróleo en lugar del
anterior patrón oro. Además, EE UU se comprometía a otorgar seguridad militar a la zona.

Pues bien, la viabilidad de este modelo puede verse cuestionada a partir de crisis como la que
estamos viviendo estas semanas con la posición iraní que obliga a saltarse el modelo antes
explicado para exigir una comercialización de los barriles de crudo en yuanes o permitir la misma en
criptodivisas para saltarse las prohibiciones de EE UU.

¿Crisis de liquidez?

Quizás el principal peligro para los mercados financieros derivado de esta situación en el Golfo es
una previsible tensión en la liquidez que esperemos que no pueda llegar a ser una crisis. A esta
tensión contribuirían los incrementos en tipos de interés que detraen liquidez y crecimiento del
sistema, la salida del mercado de los inversores que huyen expulsados por la volatilidad de los
mercados financieros, la retracción del comercio internacional por el efecto inflacionario, y la ruptura
de cadenas de suministros e incremento en los seguros y fletes globales, lo que hace que se puedan
retrasar pagos y afectar así a un grave problema de liquidez global.

Es quizás por ello, por lo que, tal y como comentábamos anteriormente, se viene dando una corriente
global de venta de bonos de EE UU y otros países para obtener liquidez en dólares y asegurar pagos
presentes y futuros, un proceso que incrementa el temor a estrecheces en la liquidez, que amenaza
el estado global de deuda y que hace subir tipos de interés a largo plazo de activos que vienen
siendo referencia como los mencionados bonos de EE UU que se mueven en el entorno del 4,5%,
interés tres veces mayor al de los bonos chinos.

Dicho de otro modo, el mercado otorga tres veces más al riesgo de financiación a largo plazo de la
potencia norteamericana que al riesgo de la potencia china. ¿Estaremos en un ciclo en el que los
mercados se cobijen los activos chinos ante los riesgos geopolíticos? En mi opinión, mientras haya
control de capitales en economías como la de China, no será así, sin embargo, no deja de ser



significativa la pérdida de confianza global hacia activos occidentales que hasta hace muy pocas
fechas eran un claro refugio en épocas de riesgo e incertidumbre.

Este proceso de subidas en los tipos de interés de bonos a largo plazo dificultará más aún la
refinanciación de la gran deuda pública norteamericana y obligará a la primera potencia del mundo a
emitir más deuda para pagar el gasto financiero del incremento antes aludido. Una espiral diabólica
que lleva a más tensiones inflacionistas.

En ese equilibrio en los mercados financieros internacionales nos venimos moviendo cuando ha
llegado la tregua militar de 2 semanas en la que esperamos que pueda consolidarse una paz que
traiga estabilidad al inestable marco económico mundial.

Esta tregua ha contribuido decisivamente a la bajada del precio de los hidrocarburos, a la reducción
de los tipos de interés a largo plazo de los bonos, y, por tanto, de la financiación y refinanciación de la
deuda global, cuestión esta crítica para países como EE UU, al rebote alcista de las Bolsas, y a la
estabilización de las fluctuaciones en el mercado de divisas. Está claro que el mercado financiero es
el más sensible a expectativas, y en este sentido, hemos de reconocer que la expectativa de una paz
contribuye a un reequilibrio de los factores antes descritos que afectan a la volatilidad del sistema
financiero global.

Sin embargo, el comercio internacional tardará más, en el mejor de los casos de un acuerdo de paz
rápido y deseado, en reacoplar o estabilizar sus parámetros acercándolos a indicadores pasados. El
shock de oferta provocado por esta nueva guerra va a provocar con toda seguridad un shock de
demanda global durante el año 2026, tal y como comentaba anteriormente. Está por determinar el
grado de impacto de este shock global de demanda, y será la medida de este impacto la que
determine el impacto en la ralentización de la economía.

Las cadenas de suministro de algunos sectores se han roto, y recomponerlas cuestan mucho más
tiempo que los ajustes de los mercados financieros, al igual que la desconfianza generada en el
transporte internacional.

La tregua de dos semanas que se ha establecido para intentar llegar a un acuerdo de paz entre EE
UU e Irán finalizaría en las semanas previas a la reunión prevista en mayo entre los presidentes de EE
UU y de China en una cumbre que se antoja como definitiva para el futuro económico mundial.
Parece lógico intuir que China también aboga por un acuerdo de paz en la zona y que ha podido
influir en la voluntad de Irán por llegar un acuerdo en la conferencia de paz propuesta por Paquistán.

Sea cual sea el acuerdo al que se llegue, es imposible que el marco de tránsito comercial en Oriente
Medio, especialmente del Golfo Pérsico, vaya a quedar como antes de la guerra. Irán exigirá
condiciones que van a afectar al comercio de hidrocarburos y tránsito en la zona y que van a
encarecer el mismo, aunque sólo sea por la exigencia de pago de cuotas por atravesar el estrecho de
Ormuz. El resto de los países del Golfo querrán asegurar la producción futura con garantías de todo
tipo (incluyendo inversiones) que también encarecerán el tránsito, en definitiva, la deseada paz
tendrá un precio que afectará con total seguridad a los recursos energéticos. Este hecho impactará
en los bloques económicos más expuestos, especialmente, los occidentales, y dentro de éstos, la UE.



España y Castilla y León

Todo este análisis del conflicto en distintas vertientes se refleja en una primera y lógica
consecuencia en forma de rápido repunte inflacionario que ya se ha notado a lo largo de los meses
de marzo y abril. En España, el repunte en precios ha sido mayor (3,3%) que en la media europea
(2,5%), todo ello por la mayor exposición al impacto directo en el incremento en el mercado de
hidrocarburos y por el efecto de la demanda en un país turístico en el que los efectos de las
vacaciones de Semana Santa también impulsan los precios.

Es este último caso, el del turismo y los servicios, el que en última instancia puede beneficiar a un
país como España en próximos meses al derivarse parte del turismo que venía dirigiéndose a países
orientales hacia territorios más estables como el nuestro. Por otro lado, veremos cómo se comporta
la demanda turística interna, en un momento en el que las rentas medias se vuelven a ver afectadas
y amenazadas por un nuevo incremento en las tensiones inflacionarias, cuestión ésta que debería
influir a la baja en la propensión consumidora.

Los efectos de esta penúltima crisis sobre las economías locales tienen que ver, lógicamente, con el
grado de exposición que tengamos a los sectores que en primera ronda se ven impulsados en los
precios de carburantes.

En el caso de Castilla y León, los efectos los debemos medir en las industrias intensivas en consumo
energético, como la industria del metal, química, farmacéutica, las industrias sensibles al transporte
para el uso de los bienes o insumos intermedios en su cadena de valor como el sector de la
agroalimentario, y el comercio en segunda derivada, la industria de la automoción (en menor medida
en el primer impacto de la crisis), y especialmente el potente sector primario castellano y leonés, que
ve de nuevo amenazada la rentabilidad de su negocio ante el inmediato incremento en el precio de
fertilizantes y piensos al que anteriormente hacía referencia.

El principal análisis que se debe hacer en el impacto de esta nueva crisis debe estar centrado en 3
ámbitos: en primer lugar, los riesgos de incrementos inmediatos en costes, en segundo lugar, sobre
el impacto que este incremento tendrá en los márgenes de estos sectores, y, por último, en el
impacto final que sobre la economía autonómica tendrá este efecto en el año 2026.

En un escenario de tensión media o meseta de conflicto a lo largo del año 2026, para un incremento
en los precios de hidrocarburos (ya superado) del 25%, el incremento medio en los costes de
producción de estos sectores se mueve entre incrementos suelo totales mínimos del entorno del 5%.

Con relación a la degradación de márgenes, nos movemos, para los mismos sectores, y en el mismo
caso de escenario meseta de crisis , en unos descensos de entre el 1,5 y el 4% de los márgenes.

Finalmente, con relación al impacto en el crecimiento de la economía autonómica esperada para el
año 2026, esta crisis amenaza con lastrar entre un 20% y un 25% el crecimiento esperado de la
economía de Castilla y León, siempre y cuando la crisis y tensión militar no se agrave en la zona de
conflicto.

Para cubrirnos del efecto inflacionario y el shock de oferta de este momento, es necesario reforzar
las garantías de acceso a los sistemas de crédito y liquidez, impulsar un frente inmediato de



eliminación de la presión fiscal en varios ámbitos, especialmente en el que afecta a la presión fiscal
en la renta, también es necesario reforzar la internacionalización de las capacidades productivas de
nuestros productos y servicios en todos los mercados, para lo cual se necesita facilitar y financiar la
innovación en productos y servicios que permiten añadir o agregar valor a la producción local, todo
ello con el objetivo de defender ese mayor valor con precios que puedan mantener o preservar los
márgenes que se pierden por el puro efecto de inflación en los costes. Las empresas se van a ver
abocadas a realizar un exhaustivo análisis de optimización de sus costes para preservar sus
márgenes.

No hay secretos ni fórmulas mágicas en estos ciclos, vivimos en un marco de inflación estructural, y
éste será el principal enemigo del crecimiento económico en los próximos meses. Las economías
más expuestas al shock casi-simultáneo de oferta y demanda que genera el conflicto del Golfo
Pérsico, como es el caso de las economías de la UE, notarán en mayor medida el impacto de dicha
crisis.

La competitividad de la economía europea vuelve a ponerse a prueba en coyunturas como la actual
que exige de respuestas coyunturales como las que acabo de mencionar y más a largo plazo, exige
de medidas estructurales y cambios en el modelo productivo de un bloque económico (el europeo)
que afronta el reto del nuevo orden económico mundial en peores condiciones que EE UU y China.

Con 2 grandes conflictos militares latentes en el este de la UE (Ucrania y Golfo Pérsico), la economía
europea vuelve a adentrarse en una época que amenaza una aún lejana recuperación industrial y que
aconseja (obliga) a cambios drásticos en la política económica europea sobre factores clave como
la productividad, la desburocratización, la política comercial exterior, la tecnología y la gestión de los
recursos energéticos. Del acierto en las decisiones sobre estas políticas depende el crecimiento de
la UE.
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NOTA DE PRENSA 

ANQUE y ARIEMA renuevan el convenio de colaboración para el 
Encuentro Sectorial del Hidrógeno (PMH2) 2026. 

• Nuestros socios y asociados disfrutarán de un 20% de descuento en el registro. 

La Asociación Nacional de Químicos e Ingenieros Químicos de España (ANQUE), anuncia su continuidad como 
colaborador del PMH2 2026. Este compromiso refleja el firme apoyo de ANQUE con los avances y las 
aplicaciones de la Hoja de Ruta del Hidrógeno Verde de Europa, en los principales sectores productivos de 
España y en los países más influyentes del mundo. 
 
La VII edición del PMH2 Encuentro Sectorial del Hidrógeno, organizado por ARIEMA, tendrá lugar el 24 de 
noviembre en el recinto La Nave, situado en Madrid. PMH2 se consolida como el evento de referencia para la 
industria del hidrógeno en España. Este encuentro reunirá a expertos, empresas, instituciones y 
profesionales del sector para debatir sobre las últimas tendencias, explorar oportunidades de negocio y retos 
tecnológicos del hidrógeno en la transición energética. 
 
Con un formato dinámico de un día que incluye conferencias de expertos, mesas redondas estratégicas y una 
zona de exposición comercial, el PMH2 se configura como una plataforma esencial para la 
generación de conocimiento y la promoción de sinergias entre los distintos agentes del ecosistema del 
hidrógeno. Además, los participantes podrán participar en diversas actividades de networking, tales como 
pausas para café, un cóctel lunch y un vino español, así como utilizar una App exclusiva del evento para 
programar reuniones B2B y conectar con otros profesionales de la cadena de valor del hidrógeno nacional.  
 
Para participar con beneficios exclusivos, puedes ponerte en contacto con susana.minarro@ariema.es | 
pmh2@ariema.es o llamando al +34 637 77 70 90 | +34 91 804 53 72. 
 
 
Sobre ARIEMA 
ARIEMA es el grupo empresarial español con mayor trayectoria en el sector del hidrógeno verde, donde ha operado de forma exclusiva y continuada desde su 
fundación en 2002. La visión 360º del sector del hidrógeno junto a la combinación de origen investigador, entidad formativa, capacidad industrial propia, actividad 
consultora independiente y gestión institucional internacional, permiten un posicionamiento singular en el ecosistema del hidrógeno renovable, difícilmente replicable 
por actores centrados únicamente en la ingeniería, la fabricación de equipos o la consultoría estratégica. El enfoque de ARIEMA se articula en torno a un principio 
operativo claro: reducir la incertidumbre técnica, económica y regulatoria asociada al despliegue del hidrógeno, aportando criterio, soluciones tecnológicas propias y 
conocimiento institucional acumulado a lo largo de más de dos décadas de especialización. 

 
Sobre ANQUE 
La Asociación Nacional de Químicos e Ingenieros Químicos de España (ANQUE), fundada en 1945 por un grupo de compañeros que sintieron la necesidad de unirse 
para fortalecer la profesión y la imagen de la Ciencia y de la Tecnología Química en nuestro país. Se ha convertido en una asociación de reconocido prestigio que 
cuenta con más de 6.000 asociados, siendo la asociación de químicos más numerosa de nuestro país y la mejor implantada en todas las comunidades autónomas. 
En el plano internacional ocupa la tercera posición en liderazgo a nivel europeo después de las sociedades británica y de la alemana. Nuestras líneas de actuación 
prioritarias buscan elevar el nivel científico y profesional de los profesionales de la química en nuestro país, así como conseguir que nuestra profesión disfrute de un 
mayor calor social y sensibilidad política. La ANQUE aspira naturalmente a impulsar la actuación de los químicos en nuestro país en todos los ámbitos -científico, 
técnico, social, económico y cultural- así como en el plano internacional. 
 
Ver noticia 

 

Para más información:  
Lorenzo Baselga Aguilar 
Secretario General Técnico 
Móvil 696043073 
lbaselga@anque.es 
Lola Gil 
Móvil 629247597 
lgil@anque.es 
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El proyecto IRION, liderado por AIMPLAS, impulsa un
hidrógeno verde más sostenible y circular - Industria
Química

https://www.industriaquimica.es/noticias/20260414/-proyecto-irion-liderado-aimplas-impulsa-un-hidrogeno-ver…

14 de abril, 2026 I+D

El proyecto IRION , financiado por la UE, reúne a diez socios de siete países europeos para recuperar,
reutilizar y reintegrar materiales valiosos en nuevas tecnologías.

AIMPLAS, Instituto Tecnológico del Plástico , lidera IRION , un proyecto europeo de investigación e
innovación orientado a construir una cadena de valor del hidrógeno verde más sostenible y resiliente.
A medida que las tecnologías del hidrógeno se expanden por Europa, la creciente dependencia de
materias primas críticas plantea retos medioambientales, económicos y de suministro. IRION
responde a este desafío promoviendo un enfoque circular que permite recuperar, reutilizar y
reintegrar materiales valiosos en nuevas tecnologías.

El proyecto se centra especialmente en mejorar la sostenibilidad de los electrolizadores de agua con
membrana de intercambio protónico (PEMWE) —dispositivos que separan el hidrógeno del agua
mediante electricidad—, tecnología clave para la producción de hidrógeno verde, con especial
atención a materiales escasos como el iridio y los ionómeros fluorados, compuestos esenciales para
el funcionamiento de estas membranas.

Mediante la combinación de innovación tecnológica, evaluación de la sostenibilidad y colaboración
intersectorial, IRION busca crear soluciones viables tanto desde el punto de vista medioambiental


WWW.INDUSTRIAQUIMICA.ES

El proyecto IRION, financiado por la UE, reúne a diez socios de siete países europeos para recuperar,
reutilizar y reintegrar materiales valiosos en nuevas tecnologías.

https://www.industriaquimica.es/noticias/20260414/-proyecto-irion-liderado-aimplas-impulsa-un-hidrogeno-verde-mas-sostenible-circular


como económico, en línea con las prioridades del Pacto Verde Europeo y la Ley de Materias Primas
Críticas .

La iniciativa arrancó oficialmente tras su reunión de lanzamiento, celebrada los días 20 y 21 de enero
de 2026 en las instalaciones de AIMPLAS en Valencia, donde los socios pusieron en común los
aspectos técnicos y organizativos del proyecto y planificaron las actividades de su primera fase.

El consorcio reúne a diez socios de siete países europeos —España, Francia, Alemania, Italia,
Eslovenia, República Checa y Chipre— con perfiles complementarios que abarcan química de
polímeros, ciencia de materiales, ingeniería, modelización, evaluación ambiental y enfoques
sostenibles desde el diseño. Junto a AIMPLAS, participan el Instituto Fraunhofer de Nano Sistemas
Electrónicos (Alemania), la Universidad de Química y Tecnología de Praga (República Checa),
Strategem Energy (Chipre), Safina (República Checa), Saint-Gobain Recherche (Francia), el Instituto
Nacional de Química NIC (Eslovenia), RINA Consulting (Italia) y H2Greem (España).

AIMPLAS aporta su experiencia en materiales poliméricos, tecnologías de reciclaje y optimización de
procesos, apoyando el desarrollo y la validación de vías de reciclaje sostenibles para membranas
recubiertas de catalizadores.

“Con IRION buscamos cerrar el ciclo de los materiales críticos en tecnologías del hidrógeno,
impulsando un modelo verdaderamente circular que combine sostenibilidad, viabilidad económica y
refuerce la autonomía europea” , ha señalado Javier Castillo, investigador en Reciclado Químico en
AIMPLAS y coordinador del proyecto.

IRION está financiado por la Clean Hydrogen Joint Undertaking en el marco del programa Horizonte
Europa de la Unión Europea (HORIZON-JU-CLEANH2-2025-05-01), en virtud del Acuerdo de
Subvención nº 101251635.

Si te ha parecido interesante, puedes suscribirte a nuestros newsletters

Sigue el canal de Industria Química en WhatsApp , donde encontrarás toda la
actualidad del sector químico y energético en un solo espacio: la actualidad del día y
los artículos y reportajes técnicos más detallados e interesantes.
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Rubén Esteller MADRID.  

La Comisión Europea ultima un 
nuevo marco temporal de ayudas 
de Estado para amortiguar el golpe 
económico de la crisis de Oriente 
Medio sobre los sectores más ex-
puestos de la economía.  

Bruselas ha remitido ya a los Es-
tados miembros un borrador para 
consulta con el que pretende habi-
litar medidas excepcionales centra-
das sobre todo en la agricultura, la 
pesca, el transporte por carretera y 
el transporte marítimo, además de 
abrir la puerta a un mayor respal-
do a la industria electrointensiva 
para afrontar la factura eléctrica. 

La Comisión aspira a adoptar el 
llamado Temporary Crisis Fra-
mework antes de finales de este mes 
–previsiblemente tras el próximo 
Consejo informal–, tras recabar en 
los próximos días la posición de las 
capitales. 

La propuesta, según el documen-
to remitido por Bruselas, permiti-
ría a los Estados cubrir parte del au-
mento del precio de los combusti-
bles o de los fertilizantes frente a los 
niveles previos al 28 de febrero. Ade-
más, plantea un esquema simplifi-
cado para conceder un importe li-
mitado de ayuda por empresa, lo 
que permitiría a las administracio-
nes apoyarse en estadísticas secto-
riales en lugar de realizar un segui-
miento individual de los consumos 
reales. Con ello, la Comisión inten-
ta compatibilizar rapidez de ejecu-
ción y control administrativo en un 
contexto de urgencia. 

El segundo gran eje del borrador 
afecta a la industria electrointensi-
va. Bruselas plantea elevar la inten-
sidad máxima de las ayudas para 
compensar costes eléctricos de for-
ma temporal dentro del Clean In-
dustrial Deal State Aid Framework 
(CISAF), el marco de ayudas adop-
tado el 25 de junio de 2025. Ese mar-
co está vigente hasta el 31 de diciem-
bre de 2030, pero Bruselas propo-
ne ajustarlo para responder al nue-
vo episodio de tensión de precios 
energéticos y podría pasar del ac-
tual límite del 50% a un 80%. 

La Comisión admite así que la 
agenda verde e industrial no puede 
desligarse del factor seguridad de 
suministro. No se trata solo de des-
carbonizar, sino de evitar que un 
nuevo shock exterior erosione aún 
más la posición competitiva de la 
industria europea frente a Estados 
Unidos o China. Esa preocupación 
ya había aflorado en la reunión del 
Eurogrupo del 27 de marzo, cuan-

Ursula von der Leyen, presidenta de la Comisión Europea. REUTERS

Reunión clave el 23 y 24 de abril 
para los jefes de Gobierno de la UE

dieron en la crisis anterior mecanis-
mos extraordinarios para desaco-
plar parcialmente el gas del merca-
do eléctrico, esa puerta puede re-
sultar significativa, aunque a estas 
alturas la reducción de la dependen-
cia del gas de la que ha hecho gala 
el Gobierno ya alejaría la medida en 
el corto plazo. 

El trasfondo del movimiento co-
munitario remite además a la crisis 
energética de 2022 y 2023. En su 
nota al Eurogrupo, la propia Comi-
sión advertía de que muchas de las 
medidas aprobadas entonces fue-
ron demasiado amplias y poco se-
lectivas, con un coste fiscal muy ele-
vado y una eficacia desigual. Por eso 
ahora se insiste en que cualquier ali-
vio a corto plazo debe ser temporal, 
compatible con la descarbonización, 
prudente desde el punto de vista 
presupuestario y, sobre todo, con-
centrado en los hogares y sectores 
más vulnerables. Bruselas no quie-
re repetir una nueva ronda de ayu-
das generalizadas que alivien de for-
ma inmediata, pero disparen el gas-
to público y por ello alertó de la re-
baja de impuestos a los carburantes 
en España. 

Agricultura, pesca, transporte por 
carretera y transporte marítimo de 
corta distancia concentran su expo-
sición al combustible y cuentan con 

menos margen para trasladar de 
forma inmediata los sobrecostes al 
precio final sin tensionar cadenas 
de suministro o alimentos.  

Con todo, la iniciativa también 
vuelve a poner sobre la mesa la dis-
tinta capacidad fiscal de los Esta-
dos miembros. Cada vez que Bru-
selas flexibiliza las ayudas de Esta-
do, reaparece el riesgo de que los 
países con más margen presupues-
tario puedan proteger mejor a sus 
empresas que aquellos con cuentas 
públicas más tensionadas. La pro-
pia Comisión subraya en su análi-
sis económico que el contexto fiscal 
sigue siendo complicado, con deu-
da y déficit todavía elevados en va-
rios Estados y con presión adicio-
nal derivada del aumento del gasto 
en defensa y del encarecimiento de 
la financiación soberana.

do los ministros analizaron el im-
pacto de la crisis de Oriente Medio, 
insistiendo en que cualquier res-
puesta debía ser focalizada, tempo-
ral y eficaz. 

Tope al gas 
El borrador va incluso un paso más 
allá y deja abierta la posibilidad de 
que la Comisión examine caso por 
caso medidas temporales adiciona-
les, incluidas eventuales subvencio-
nes al coste del gas destinado a la 
generación eléctrica, siempre suje-
tas a determinadas condiciones.  

Esa mención es especialmente re-
levante porque reabre el debate so-
bre fórmulas de intervención en el 
mercado eléctrico para contener el 
efecto de los combustibles fósiles 
sobre el precio final de la luz. Para 
países como España, que ya defen-

El próximo Consejo informal tie-
ne previsto abordar el complejo 
contexto geopolítico actual y la 
respuesta de Europa, con espe-
cial atención a la guerra de Ru-
sia contra Ucrania –con una in-
tervención del presidente Volo-
dímir Zelenski— y a la escalada 
de tensiones en Irán. En este 
ámbito, los líderes debatirán 
cuestiones como la desescala-
da, la seguridad, la libertad de 
navegación y el impacto econó-
mico del conflicto, especialmen-
te el encarecimiento de los com-
bustibles fósiles. La reunión ser-

virá para avanzar en las 
discusiones sobre el próximo 
Marco Financiero Plurianual 
(2028-2034). El programa inclu-
ye también un encuentro con so-
cios regionales de Oriente Me-
dio para intercambiar puntos de 
vista sobre los desafíos comu-
nes y posibles vías de coopera-
ción. En conjunto, la cita se plan-
tea como un momento clave pa-
ra coordinar la respuesta 
europea a las crisis actuales, re-
visar decisiones previas –espe-
cialmente en energía– y avanzar 
en los presupuestos.

Estudiará, caso por 
caso, la posibilidad 
de imponer un tope 
al gas para producir 
electricidad

La Comisión plantea ayudas para cubrir 
la subida de carburantes y fertilizantes
Bruselas quiere dar un importe limitado para 
cada tipo de empresa y así agilizar el proceso

Propondrá ampliar del 50 a cerca del 80%  
las ayudas para la industria electrointensiva

Los efectos económicos del conflicto en Oriente Próximo
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Un plan para la circularidad de los plásticos

Medio Ambiente Anarpla

https://ethic.es/plan-circularidad-plasticos/
Ramón Oliver

La cadena de valor del plástico es un vector de innovación y transformación circular en el que se
miran otros sectores. Pero también es una industria que enfrenta sus propios desafíos, como unos
altos costes estructurales y energéticos, una normativa exigente y cambiante y una competencia
exterior que no siempre juega con las mismas reglas.

En este contexto, Anarpla y Ethic celebraron un evento en el que industria, recicladores y
administraciones públicas buscaron perfilar una estrategia común que conduzca a un futuro más
circular y económicamente sostenible para el plástico reciclado.

Marta Gómez Palenque, directora general de Calidad y Evaluación Ambiental del Ministerio para la
Transición Ecológica y el Reto Demográfico (Miteco), puso en valor el peso del sector como agente
transformador en la innovación circular e incidió en las medidas que se han ido promoviendo desde
su ministerio, en colaboración con los agentes sectoriales, para «mejorar la trazabilidad de los
materiales plásticos y reforzar el mercado del plástico reciclado». También subrayó los avances para
la creación de «una cláusula espejo que garantice que el contenido reciclado importado desde
terceros países cumpla las mismas normas ambientales, sanitarias y de calidad que se aplican en
Europa».

Una hoja de ruta hacia la acción
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Anarpla y Ethic reúnen a expertos para analizar cómo la normativa o la demanda pueden impulsar el
plástico reciclado.

https://ethic.es/plan-circularidad-plasticos/
https://ethic.es/articulistas/ramon-oliver



