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Fotografía de archivo libre de derechos creada por Jesse Donoghoe en Unsplash.

MACROECONOMÍA GLOBAL

Los precios de producción en Estados Unidos registraron en mayo su mayor alza interanual en tres
años y medio, impulsados por los costes energéticos derivados de la crisis en Oriente Medio. El dato
añade presión a la política monetaria de la Reserva Federal y anticipa un encarecimiento de las
importaciones para la economía española.

La economía de Estados Unidos ha enviado una nueva señal de presiones inflacionistas
persistentes. Según los datos publicados hoy por el Departamento de Trabajo, el Índice de Precios de
Producción (IPP) aumentó en mayo a un ritmo superior al esperado por los analistas, marcando la
mayor ganancia anual en tres años y medio. El principal catalizador de este repunte ha sido el
encarecimiento de los productos energéticos, una consecuencia directa de las tensiones
geopolíticas y la inestabilidad en Oriente Medio.

Este indicador, considerado un termómetro temprano de la inflación, complica el escenario para la
Reserva Federal (Fed). El organismo monetario, que busca un equilibrio entre el control de precios y
la estabilidad económica bajo la administración de Donald Trump, se enfrenta ahora a una mayor
justificación para mantener una política de tipos de interés restrictiva durante más tiempo del
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previsto. La fortaleza del mercado laboral y la persistencia de la inflación subyacente ya habían
limitado el margen de maniobra de la Fed, y el dato de precios mayoristas añade un nuevo factor de
rigidez a sus próximas decisiones.

Impacto directo en la economía española

Aunque el dato es de naturaleza interna estadounidense, sus repercusiones tienen un alcance global
que afecta de forma particular a la Eurozona y, específicamente, a España. La previsión de que la Fed
mantendrá o endurecerá su política monetaria tiende a fortalecer el dólar frente al euro. Para España,
un importador neto de energía, el impacto es doble: no solo se enfrenta al alza del precio del crudo
en los mercados internacionales, sino que también debe afrontar un tipo de cambio desfavorable que
encarece la factura de todas las materias primas y bienes intermedios cotizados en dólares.

Este escenario de costes de importación crecientes supone una presión directa sobre los márgenes
de las empresas industriales españolas, desde el sector químico al cerámico, pasando por la
logística y el transporte. El encarecimiento de los insumos amenaza con trasladarse a los precios
finales, alimentando la inflación doméstica, o con reducir la rentabilidad empresarial, lo que podría
frenar la inversión y la creación de empleo.

En el ámbito de las exportaciones, la situación presenta un doble filo. Por un lado, la fortaleza del
dólar abarata teóricamente los productos españoles en el mercado estadounidense, lo que podría
beneficiar a sectores como el agroalimentario, los componentes de automoción o los bienes de
equipo. Sin embargo, esta ventaja competitiva podría verse neutralizada si la presión inflacionista y
los altos tipos de interés en Estados Unidos terminan por contraer la demanda interna de su
economía, reduciendo así el volumen de pedidos a las empresas españolas. Los directivos en
España vigilan, por tanto, no solo la evolución del conflicto en Oriente Medio, sino también las
complejas derivadas de la política monetaria estadounidense.
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Expoquimia y Equiplast cierran una edición reforzada como
foro de encuentro industrial - Revista de packaging &
Etiquetaje industrial / InfoPack

revista packaging etiquetas envases embalajes plástico metal vidrio cartón envases alimentarios
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Los salones suman cerca de 21.000 visitantes, un 10% más que en 2023.

Expoquimia y Equiplast cierran hoy sus puertas en el recinto de Gran Via de Fira de Barcelona con un
balance muy positivo, consolidándose como el gran punto de encuentro de la comunidad industrial.
Ambos salones han demostrado su capacidad para cohesionar los sectores manufactureros en
torno a la química y el plástico, acompañando a las empresas en la toma de decisiones de inversión
gracias a una oferta comercial representativa y a espacios de conocimiento e intercambio de
experiencias. Todo ello en un contexto de transformación de la industria que ha favorecido el
negocio y el diálogo sectorial.

Celebradas de forma simultánea, las dos ferias organizadas por Fira de Barcelona han reunido un
total de 20.803 visitantes, lo que supone un incremento del 10% respecto a la edición de 2023. La
oferta comercial de Expoquimia y Equiplast ha crecido un 35%, con cerca de 800 expositores y más
de 1.600 marcas representadas en los pabellones 2 y 3 del recinto de Gran Via. Estas cifras reflejan
el interés del mercado por avanzar hacia modelos productivos más eficientes, innovadores y
responsables, así como el dinamismo de las industrias química y del plástico, cuyas soluciones
resultan esenciales en la mayoría de los procesos manufactureros.


INFOPACK.ES

Los salones suman cerca de 21.000 visitantes, un 10% más que en 2023.

https://infopack.es/es/noticia/expoquimia-y-equiplast-cierran-una-edicion-reforzada-como-foro-de-encuentro-industrial


Tras cuatro días de actividad, la mayoría de los expositores y visitantes se han mostrado satisfechos
con el desarrollo de los salones, destacando la calidad de los contactos profesionales generados. En
este sentido, los participantes han avalado el nuevo posicionamiento de Expoquimia que estrecha la
conexión entre la química y la industria, poniendo en valor su carácter transversal como motor de
competitividad para múltiples sectores como el farmacéutico, la automoción o el packaging, entre
otros. En el caso de Equiplast se ha valorado la presencia de toda la cadena de valor del plástico,
creciendo especialmente en los ámbitos del reciclaje y el medioambiente.

Gran seguimiento de las actividades

El programa de actividades ha tenido una excelente acogida. Entre ambos salones se han celebrado
más de 200, entre conferencias, mesas redondas, presentaciones y otros eventos invitados, que han
reunido a más de 6.000 asistentes. Una participación que confirma el interés del sector por los
contenidos relacionados con la sostenibilidad, la digitalización, los nuevos materiales y la evolución
tecnológica de los procesos industriales.

Mención especial merece la celebración de la Gala Dinner de Expoquimia el pasado 3 de junio con la
asistencia del ministro de Industria, Jordi Hereu, y el conseller d’Empresa i Treball, Miquel Sàmper,
que congregó a más de 700 directivos de las principales empresas y entidades de la industria
química y de otros sectores cliente del país.

Según el presidente del Comité Organizador de Expoquimia, Carles Navarro, “esta edición ha puesto
de manifiesto la importancia de la química para ayudar a otros sectores a afrontar los desafíos en
materia de sostenibilidad y digitalización sin perder competitividad”. Navarro ha subrayado también
que “Expoquimia ha consolidado su función como espacio de encuentro y reflexión en un momento
decisivo para la inversión industrial”.

Por su parte, el presidente del Comité Organizador de Equiplast, Bernd Roegele, ha destacado que
“Equiplast ha vuelto a demostrar su fortaleza como salón comercial, con una oferta transversal
representativa de la cadena de valor del plástico que responde a las necesidades reales del mercado,
con un claro enfoque hacia la circularidad”.

La próxima edición conjunta de Expoquimia y Equiplast tendrá lugar en mayo de 2029.
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La patronal química tarraconense defiende la captura y almacenamiento de carbono como
tecnología clave para reducir emisiones en los procesos industriales más difíciles de electrificar y
reclama avanzar en los permisos para el proyecto.

La Associació d’Empreses Químiques de Tarragona ( AEQT ) ha reiterado la necesidad de impulsar el
proyecto TarraCO2 como una pieza estratégica para avanzar en la descarbonización del polo
petroquímico de Tarragona sin comprometer la actividad industrial y el empleo.

La reivindicación se ha puesto sobre la mesa durante la primera jornada del Congrés d’Energia
Eficient a Catalunya Sud, celebrado en Redessa Tecno, en Reus y organizado por el Col·legi
d’Enginyers Tècnics Industrials de Tarragona.

La directora gerente de la AEQT, Maria Mas, defendió la captura y almacenamiento de carbono como
una tecnología puente imprescindible para afrontar los retos de reducción de emisiones en aquellos
procesos industriales considerados “hard to abate”, es decir, de difícil descarbonización.


WWW.INDUSTRIAQUIMICA.ES

La patronal química tarraconense defiende la captura y almacenamiento de carbono como tecnología clave
para reducir emisiones en los procesos industriales más difíciles de electrificar y reclama avanzar en los
permisos para el proyecto.

La AEQT urge a desbloquear TarraCO2 para acelerar la descarbonización de la petroquímica de Tarragona

https://www.industriaquimica.es/noticias/20260611/-aeqt-urge-desbloquear-tarraco2-acelerar-descarbonizacion-petroquimica-tarragona


“La eficiencia energética es un reto que el sector aborda desde hace muchos años y la industria lleva
tiempo reduciendo consumos y electrificando maquinaria. Sin embargo, el gran desafío actual son
los procesos para los que todavía no existe una alternativa tecnológica viable”, explicó Mas.

En este sentido, recordó que actualmente no hay soluciones industriales plenamente desarrolladas
para electrificar instalaciones que operan a temperaturas extremas, como los hornos de los crackers
petroquímicos, que trabajan entre 1.000 y 1.200 grados centígrados y utilizan metano como
combustible.

“Hasta que estas tecnologías estén disponibles, necesitamos sistemas de captura y
almacenamiento de carbono que permitan iniciar la cadena de valor de la descarbonización. Por eso
es fundamental que el almacén de CO2 previsto en el proyecto TarraCO2 se convierta en una
realidad”, afirmó. No obstante, advirtió de que la iniciativa sigue pendiente de obtener la autorización
necesaria para llevar a cabo el proyecto piloto, paso previo al desarrollo de las infraestructuras
requeridas, entre ellas una red de conductos para el transporte del dióxido de carbono.

Durante la mesa redonda “Hidrogen: vector energètic eficient o alternatives?”, diferentes expertos
coincidieron en señalar que la transición energética exige combinar distintas soluciones
tecnológicas y avanzar con una visión integral del territorio.

La directora de la Unidad de Tecnología Química de Eurecat y responsable de la red H2CAT, Míriam
Díaz de los Bernardos, subrayó que el hidrógeno renovable será una herramienta esencial para
almacenar energía procedente de fuentes renovables. Sin embargo, recordó que la industria química
seguirá necesitando carbono como materia prima. “No podemos descarbonizar completamente la
industria química; lo que debemos conseguir es que ese carbono deje de ser de origen fósil”,señaló.

Por su parte, el director del Departamento de Ingeniería Química de la Universitat Rovira i Virgili
(URV), Ricard Garcia-Valls, apostó por desarrollar estudios de impacto territorial similares a los
presentados recientemente por investigadores de los Países Bajos en Expoquimia. Mediante
herramientas de inteligencia artificial, estos análisis permiten cuantificar el potencial real de
descarbonización de un clúster industrial y evaluar sus efectos sobre la cadena de valor.

“Las empresas necesitan certezas para tomar decisiones y estas llegan a través de datos, cifras y
porcentajes. Este es un camino que Tarragona debe recorrer de manera conjunta”, afirmó.

En la misma línea, Júlia Viladoms, responsable de la Unidad de Descarbonización Industrial del
Institut Català d’Investigació Química (ICIQ), defendió la necesidad de disponer de un estudio
específico para el territorio que permita conocer el coste real de las diferentes tecnologías
disponibles. Asimismo, reclamó una regulación más estable y un mayor apoyo financiero por parte
de las administraciones públicas para acelerar la transformación industrial.

El debate puso de manifiesto que la descarbonización de la industria química requerirá una
combinación de innovación tecnológica, planificación estratégica y colaboración entre empresas,
centros de investigación y administraciones . En este contexto, la AEQT insiste en que proyectos
como TarraCO2 serán determinantes para que Tarragona mantenga su competitividad industrial
mientras avanza hacia la neutralidad climática.
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El sector energético español que más contratos B2B genera
en 2026
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Cuatrocientos veintisiete teravatios hora. Esa es la energía que consumieron las empresas españolas
en 2025, según los registros del operador del sistema. Una cifra que no para de crecer y que en 2026
está redibujando por completo el mapa de la contratación energética entre empresas. El mercado
energía empresas España 2026 ya no es lo que era hace tres años: hay nuevos actores, nuevas
tarifas, nuevas urgencias.

Y lo más llamativo no es el volumen. Es quién está firmando más contratos y con qué condiciones.

El mercado de energía para empresas en España en 2026:
panorama general

España cerró 2025 con más de 3,2 millones de contratos de suministro energético activos en el
segmento empresarial. No son diez ni veinte sectores implicados, son 847 categorías de actividad
económica distintas que negocian sus condiciones de suministro cada año. El mercado ha
madurado. Las empresas ya no aceptan sin más lo que les ofrece la comercializadora de turno:
comparan, negocian y, cada vez más, contratan directamente con productores.

La liberalización del mercado eléctrico, que lleva décadas sobre el papel, está siendo real por primera
vez en el segmento B2B. Tres factores lo explican: la volatilidad del precio en el pool eléctrico entre
2021 y 2023, que obligó a muchas empresas a revisar sus estrategias de compra; la proliferación de
comercializadoras independientes, que ya superan las 120 con licencia activa; y la irrupción de

Actualidad

Descubre qué sector del mercado energía empresas España 2026 genera más contratos B2B y cómo
aprovecharlo para tu negocio.
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contratos de largo plazo los llamados PPA, o acuerdos de compra de energía que permiten fijar
precios durante diez o quince años.

Para las pymes, esto tiene consecuencias directas sobre los costes energéticos para empresas, que
en muchos sectores representan entre el 8% y el 22% de la estructura de costes fijos. Negociar bien
un contrato de suministro ya no es tarea del responsable de mantenimiento. Es decisión de
dirección.

Sectores energéticos con mayor volumen de contratos B2B en
2026

El sector renovable, en términos generales, acapara el titular. Pero conviene mirar los datos con más
detalle, porque dentro del mercado energético empresarial hay segmentos que generan contratos
B2B a una velocidad que no tiene precedente.

La energía solar fotovoltaica es el subsector con mayor número de contratos nuevos firmados en lo
que va de 2026. No solo por la instalación de plantas, sino por la cadena de suministro que arrastra:
mantenimiento, monitorización, almacenamiento, seguros especializados, servicios de ingeniería.
Una planta solar industrial de mediana escala moviliza, de media, entre 14 y 17 contratos B2B
distintos antes de entrar en operación comercial. Eso genera negocio para empresas muy diversas
que a veces ni se consideran parte del sector energético.

La energía eólica onshore mantiene un volumen de contratos estable pero con renovaciones muy
activas. El parque instalado español envejece muchos aerogeneradores tienen ya 15 o 20 años y eso
dispara la demanda de servicios de repotenciación y mantenimiento. Contratos de larga duración,
importes elevados, pocos licitadores. Un mercado concentrado donde gana quien tiene músculo
técnico y referencias contrastadas.

El gas natural, aunque con menor protagonismo mediático, sigue siendo protagonista en la industria
pesada. Cementeras, papeleras, industria cerámica y alimentaria siguen dependiendo del gas para
procesos que la electrificación aún no puede sustituir con eficiencia económica. Pocos lo admiten en
público, pero todos lo hacen: el gas firma más contratos industriales B2B en España que cualquier
otra fuente en volumen económico por contrato.

La movilidad eléctrica está emergiendo como un segmento propio. Flotas empresariales, puntos de
recarga en instalaciones industriales, acuerdos con operadores de red de recarga. No son contratos
energéticos en el sentido clásico, pero mueven dinero del presupuesto energético de las empresas. Y
están creciendo a un ritmo del 34% anual en número de acuerdos.

Por qué el sector renovable lidera la contratación empresarial en
España

Hay una razón que lo explica todo: el precio. En 2026, la energía renovable es ya más barata en coste
marginal que cualquier fuente convencional para contratos de suministro a medio plazo. Las
empresas que firmaron PPAs con productores solares entre 2022 y 2024 están pagando precios que



en algunos casos rondan los 45-55 euros por megavatio hora, mientras el mercado spot ha superado
los 90 euros en varios picos de este año.

Y eso se nota en la cuenta de resultados. Una empresa industrial mediana que consume 2 gigavatios
hora anuales y que firmó un PPA solar a buen precio tiene una ventaja competitiva real frente a un
competidor que sigue comprando en mercado libre. No es marketing de sostenibilidad. Es
aritmética.

La Comisión Nacional de Mercados y la Competencia tiene registrados más de 1.400 contratos PPA
activos en España a principios de 2026. El crecimiento respecto a 2022 es de casi el 300%. Los
sectores más activos en este tipo de contratación son la industria manufacturera, la distribución
logística y el sector agroalimentario, especialmente el de procesado y conservación, que tiene un
perfil de consumo muy predecible y es el cliente ideal para este tipo de acuerdos.

Además, la presión regulatoria europea actúa como acelerador. Las empresas que reportan bajo
estándares de sostenibilidad y cada vez son más las obligadas a hacerlo, no solo las cotizadas
necesitan acreditar el origen renovable de su energía. Eso convierte los contratos con garantía de
origen en un activo empresarial con valor más allá del precio del kilovatio hora. El certificado de
energía renovable ha pasado de ser un elemento de comunicación a ser un requisito en licitaciones
públicas y en cadenas de suministro de grandes empresas.

El sector logístico e industrial está muy vinculado a esta dinámica. No es casualidad que el auge de
las naves industriales en España, analizado en detalle en el reportaje sobre Por qué el mercado de
vivienda industrial y logística en España está creciendo más rápido que el residencial y qué sectores
de pymes se están beneficiando, venga acompañado de una demanda creciente de infraestructura
energética propia. Cada nueva nave logística que se construye en los corredores del Corredor
Mediterráneo o en los polígonos del Henares incluye ya, casi por defecto, una cubierta fotovoltaica y
un contrato de gestión energética asociado.

Claves para que tu empresa aproveche el boom del mercado
energético B2B

La primera clave es saber exactamente cuánto consumes y cuándo. Parece obvio, pero un porcentaje
elevado de pymes españolas sigue sin tener un análisis serio de su curva de carga. Sin ese dato,
cualquier negociación con una comercializadora parte en desventaja.

La segunda es entender la diferencia entre los modelos de contratación disponibles. El mercado
regulado, el mercado libre con precio indexado al pool, el precio fijo y el PPA tienen perfiles de riesgo
completamente distintos. Para una empresa con consumo estable y capacidad de planificación a
largo plazo, un PPA con un productor renovable puede ser la opción más inteligente. Para una pyme
con consumo irregular y baja capacidad de negociación, quizás un contrato fijo a uno o dos años sea
más adecuado.

La tercera clave, y la que más se ignora, es el autoconsumo. La regulación española permite ya
instalar paneles solares en instalaciones industriales con una burocracia muy inferior a la de hace
cinco años. Las empresas con tejados o parcelas disponibles que no han evaluado esta opción están



dejando dinero sobre la mesa. Los plazos de retorno para instalaciones industriales se sitúan hoy
entre 4 y 7 años según el perfil de consumo, y la vida útil de los equipos supera los 25 años.

También conviene vigilar el contexto corporativo más amplio. El mercado de fusiones y
adquisiciones entre empresas del sector energético está especialmente activo este año, como refleja
el análisis sobre Por qué el mercado de fusiones y adquisiciones entre pymes españolas se está
acelerando en 2026 y qué sectores concentran las operaciones. Muchas comercializadoras
medianas y empresas de servicios energéticos están siendo absorbidas por operadores más
grandes, lo que puede afectar a las condiciones de contratos en curso.

Previsiones y oportunidades en el mercado energía empresas
España 2026

El Instituto Nacional de Estadística proyecta un crecimiento del consumo energético empresarial en
España del 4,1% para el conjunto de 2026, impulsado principalmente por la industria manufacturera y
el sector servicios intensivo en datos centros de procesamiento, telecomunicaciones, plataformas
digitales. Puedes consultar los indicadores de actividad industrial en ine.es, donde se publican
trimestralmente los datos de consumo por sectores.

La oportunidad más clara está en el almacenamiento. Las baterías industriales, que hasta hace dos
años eran una solución viable solo para grandes industrias, están bajando de precio a un ritmo que
hace que la ecuación económica tenga sentido para empresas medianas. Combinar autoconsumo
solar con almacenamiento permite a una empresa reducir su dependencia del precio del pool en las
horas punta y vender el excedente en momentos de precio alto. En 2026 hay ya más de 2.300
instalaciones de almacenamiento industrial activas en España, el triple que en 2023.

El hidrógeno verde es la gran apuesta a medio plazo, pero con más ruido que contratos reales por
ahora. Las empresas que están invirtiendo tiempo en entender este mercado son sobre todo las del
sector químico, petroquímico y de transporte pesado. Para el resto, el hidrógeno es todavía una
tecnología con horizonte 2030, no una decisión de compra para 2026.

Lo que sí es una decisión de 2026 es revisar los contratos de suministro. El mercado ha cambiado,
los precios han cambiado y las opciones disponibles son mejores que hace tres años. Las empresas
que se sentaron a negociar en 2023 con urgencia y firmaron lo primero que les pusieron encima
tienen margen para mejorar condiciones. Las que aún no han hecho esa revisión están pagando de
más. Y en un año en que los márgenes siguen apretados, eso no es un detalle menor.




